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第1章 咨询服务采购简介

 



什么是咨询服务采购？

咨询服务采购是指组织或企业通过购买专业咨询服务来解决

特定问题或实现特定目标的过程。咨询服务采购通常涉及到

专业知识和技能的提供，以帮助组织达成战略目标。



咨询服务采购的重要性

获取外部专业知识

和经验

提升业务水平

面对复杂问题或挑

战时

寻找新解决方
案

 

 

 

 



确定咨询需求和目标

需求分析01

03

明确双方责任和义务

合同签订

02

选择合适的咨询服务提供商

招标评标



合作风险合作风险

需要谨慎选择合作伙伴需要谨慎选择合作伙伴

信息安全风险信息安全风险

保护机密信息的安全保护机密信息的安全

  

  

咨询服务采购的风险

不不合合适适的的咨咨询询顾顾问问
选择选择
可能导致项目失败可能导致项目失败



●● 0202

第2章 咨询服务采购的需求
分析

 



确定咨询需求确定咨询需求

在咨询服务采购过程中，在咨询服务采购过程中，
组织需要首先明确具体的组织需要首先明确具体的
咨询需求，包括问题的性咨询需求，包括问题的性
质、解决目标、可用预算质、解决目标、可用预算
等方面。咨询需求分析是等方面。咨询需求分析是
整个采购过程的第一步，整个采购过程的第一步，
对后续流程的顺利进行至对后续流程的顺利进行至
关重要。关重要。

 



制定需求规范

确保咨询过程有明

确的指导方向

明确目标

制定详细的规范和

标准，以便后续评

估

细化规范

需求规范要与可用

预算相匹配

考虑预算

 

 



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如要下载或阅读全文，请访问：
https://d.book118.com/006112115210010110

https://d.book118.com/006112115210010110

