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推广目标与定位



通过开业推广活动，让更
多的人了解并记住洗脸吧
品牌。

提升品牌知名度 吸引潜在客户 增加销售额

通过优惠活动、体验活动
等，吸引目标客户前来体
验和消费。

通过推广活动和营销策略，
提高洗脸吧开业期间的销
售额。

030201

明确推广目标
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当地居民

洗脸吧所在地区的居民是潜在的客户群体，可以通过推广活动

吸引他们前来体验。

01

年轻女性

注重皮肤保养和美容的年轻女性是洗脸吧的主要目标客户群体。

02

学生群体

学生群体对皮肤保养有一定需求，且易于接受新鲜事物和优惠

活动。

确定目标受众



专业皮肤护理

洗脸吧提供专业的皮肤护理服务，

针对不同肤质和需求制定个性化

的护肤方案。

舒适的环境和服务

洗脸吧提供舒适、放松的环境和

优质的服务，让客户在享受护肤

服务的同时感受到愉悦和放松。

多样化的产品和项

目
洗脸吧提供多种类型的护肤产品

和项目，满足客户不同的需求和

喜好，增加客户粘性和消费频次。

市场定位与差异化
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线上推广策略



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如要下载或阅读全文，请访问：
https://d.book118.com/028112125133006070

https://d.book118.com/028112125133006070

