
2023 年酒吧活动方案
  

 

2023 年酒吧活动方案 1 

  元旦促销活动方案的主题口号：相约 

  接下来我们便一起来看看元旦促销活动方案中涉及到的主要内容： 

  ①凡是元旦之际来本酒吧消费的客人均可获赠本酒吧为你准备的新年贺卡

一份 

  ②元旦当日在酒吧中一次消费满 300 元的客人可以获得本酒吧提供的 100

元优惠券一张（具体的消费额度的规定和优惠规定可以视酒吧经营情况加以决

定）。 

  ③元旦当日一次性消费满 600 元的的客人可以获得本酒吧为你准备的 300

元优惠券一张（同上） 

  酒吧元旦促销活动广告宣传方式我们可以采用广告宣传、口碑宣传等各种有

效的宣传方式。 

  元旦这天酒吧场地布置也是元旦促销活动方案制定中的重点内容。 

  在酒吧场地布置的时候一定要突出元旦这一喜庆气氛来！具体怎么创始这需

要根据场地的大小来进行确定。 

  元旦促销活动方案的责任分工方面也需要根据酒吧具体情况加以分配。 

 

2023 年酒吧活动方案 2 

  参与对象：全体来宾 



  活动目的：在特殊的日子里向心中的她／他表达最真挚的爱意，爱她／他就

大声说出来． 

  活动简介：真爱酒吧在这美妙的夜晚，为您提供大声表达爱意的机会，特殊

的日子特殊的真情告白，怎能不感动她／他？最有创意的真情告白，真爱酒吧将

赠情人节厚礼一份，为您祝兴． 

  活动道具：诚挚的爱意 , 大声表达的勇气 

  时间安排:主题活动一15-30分钟,主题活动二15分钟,主题活动三15分钟.

注意节奏及时间的掌握 

  细节表达: 

  一：开启我的心锁 

  1. 第一步:主持人须事先掌握参与者名单,快速找到成功开锁者 

 

2023 年酒吧活动方案 3 

 

  一、主题：儿童节，载歌载舞。 

  二、时间：__年 5 月 31 日。 

  三、参与人员：所有在场的人。 

  四、活动节目： 

  1、快乐儿歌。意思就是选用儿歌做为活动的开幕歌曲，让所有在场的客户

一起唱，一起跳舞。工作人员要注意引导，把气氛搞起来。选《六一儿童节》这

首歌可以突出“六一儿童节”这个节日。 



  2、爱情告白与收获活动。就是现场的所有男生或女生向异性告白，然后看

哪一对可以成为情侣，对成功的情侣进行一定的奖励，比如奖喝酒之类的。 

  3、真情拍卖活动。就是酒吧提供一盆进口的玫瑰花，进行现场拍卖，拍卖

得主把这盆花送给自己心仪的对象。酒吧还送给得主一瓶__年以上的红酒。并现

场奏乐。非常有意义，也可以为酒吧赚到钱。 

  五、活动道具：花，拍掌器，灯光音乐，口哨等等! 

  总结：这份六一儿童节酒吧活动策划方案适合所有的酒吧，活动简单但是富

有可玩性和商业意义。 

 

2023 年酒吧活动方案 4 

  一、市场背景 

  中秋佳节是中国的传统节日， 在这城市和乡村并肩流行的节日来说， 可谓

是各个商家都 费尽心思去创造价值的大好时机。并且，中秋过后马上是国庆，

国庆的长假更是在一年当中 难得的一次促销机会。 我建议我们酒吧借助着国庆

和中秋的氛围， 树立起自己良好的品牌和口碑， 培养出自己 的忠实客户，让

更多的消费者认识我们、了解我们。 两个节日的相续到来，这是我们在晋江市

场立足生存、树立品牌的好时机。我们应该借 助这样的一个好时机将客户的第

二作用力挖掘出来。 因此， 创建口啤和创建活动之后的人气 是我们中秋，国

庆活动的主要目的，在加强内围服务质量、演出阵容、优惠赠送配合外围的 宣

传广告，相信会给消费者一种新的感觉。 

  二、活动目的 

  1.提高公司知名度和美誉度 2.为节日后的人气奠定基础 3.培养出我们酒

吧自己的忠实客户 4.体现我们的实力和服务质量，让消费者在市场上为我们传

播良好口碑 



  三、现场布置 

  中秋、国庆都是中国人民的传统节日，在布景、装饰方面不能太过于另类，

要求以大众 化、喜庆主题为主，主色调可以用红色，为了减少布成本，本次的

布景可以保存下来以供下 次使用。 

  1.周边以弹力为主，主要是补一些空荡之处，使整场变得比较丰满，不会显

得单调。 

  2.舞台周边，顶部，可用一些渡金球，VCD 碟片悬挂，以补助灯光的折射，

增加现场灯光 的效果。 

  3.周边的天花板上可以悬挂一些灯笼，渲染中秋节的氛围，到国庆节时可以

取下，等到春节 时再可利用。 

  4.在国庆节可以悬挂一些大小国旗，增添祖国生日的氛围 

  5.在进门口右侧玻璃和流水玻璃可以做大型宣传画，注明节日的活动内容 

  6.在 DJ 台边的显眼处，悬挂“中秋节快乐” “庆祝国庆”的字样 

  7.大门进门口节日奖品摆放陈列 8.楼梯口及显眼处张贴广告 

  活动优惠 

  所有消费者在 9 月 12 日前预定可得公司赠送特色小吃一份 

  1、安排厨师各推出 一 道“中秋”特色菜肴或点心 

  2、中秋节当晚每台位，包厢送月饼一份 

  3、消费满 200 元送面额 50 元的等值消费券一张 

  4、凡消费 __ 啤酒一箱送当晚抽奖券一张（抽奖券当天才有效，设置高低

不同的几个档次 的奖品。奖品由 __ 啤酒提供） 



  6、要求 

  __ 啤酒赞助商对当晚消费 __ 啤酒的消费者赠送小礼品 

  7、9：0017：00 的消费者，可得中秋月饼一份和特色小吃一份 

  8、奖品设置 

  广告宣传 

  外围 1、条幅 40 条 2、宣传单 13000 份（都市报 3000 份） {沿街发放，

沿街张贴 10000 份} 内围： 1.DJ 台，服务员宣传 2.海报 活动需要购买和定

做的物品： 月饼 400 个 CD 碟 50 张 弹力布 10 公斤 铁丝 2 斤 美工刀 3 

把 剪刀 3 把 铁钉 2 寸 2 斤 小铁锤 2 把 水泥钉 1 盒 灯笼 20 个 国旗 

30 面 小国旗 300 面 镀金球 100 个 其他用品 条幅 40 条 宣传单：1 份 内

围宣传广告若干 消费券 咖啡券 

 

2023 年酒吧活动方案 5 

  这个七夕，T.T 酒吧携手__男女嘉宾共同赴约 遇上爱情，缘份从这里开始。 

都市里向往真爱却形单影的年轻人越来越多，传统婚介让他们不好意思，网络交

友的水准和真伪难以辨析，所以他们宁可永远单身。 

  主办：酒吧 

  协办：__ __ 

  一、七夕情人节活动目的： 

  1、文化方面：让都市里优秀的单身男女，通过本次活动，亮出真我，敞开

心扉，收获友谊，遇见真爱。 



  2、商业方面：1. 通过本次活动，提高 T.T 酒吧在周边同行业市场的品牌号

召力; 

  2.加强酒吧在__地区的知名度 

  二、七夕情人节活动主题： 

  七夕节，遇上爱情。 

  三、七夕情人节活动时间： 

  的中国情人节——七夕 

  四、 七夕情人节受众： 

  1. __会员 。 

  2. 意外惊喜的会员 

  3. 销售经理的客户群及酒吧预定本和存衣本留下的电话 

  五、七夕情人节活动方法及收费： 

  1、整合公司各部门客户资源，统一以短信息的形式向客人发布活动信息; 

  2、通过平面广告、DJ台、LED显示屏等向近期光顾公司的客人发布活动信

息、内容、活动方法; 

  3、精心布置活动场地，争取创造出一个浪漫、优美的节日气氛; 

  4、酒吧门前设立迎宾台，参加活动人员，必须提前以报名的方式在咨客台

留下姓名，电话，联系方式，QQ等 ，也可以以邮件的形式报名 

  5、当日进入酒吧的单身男女必须带上单身标志。男为蓝色符号。女为红色

符号 



  6、开台随台赠送巧克力两枚。 

  7、酒吧在每桌摆放寄情卡，(使用方法，每桌摆放 5张，有客人写好，服务

人员负责转达，也可以上台当众练出来 ,服务人员当天做好寄情卡的使用方法，

安保负责整场的安全) 

  8、当天宴请士，由酒吧负责安排在指定位置就坐 (每一桌 3人) 

  六、七夕情人节活动内容： 

  1、爱情冲击第一波：“寻找你心中的女神”(要注重考虑) 

  ①、活动口号：爱情在你身边发生; 

  ③、客人开台/卡后，随开台/卡小食送给客人交友卡，让客人自行填写; 

  ④、客人可通过观察，然后委托服务员将交友卡送给心仪的他/她; 

  ⑤、如果双方有意，可通过服务员从中双方沟通后开始约会。 

  ⑥、为活跃活动期间大厅的气氛，酒吧可以让陶乐宝，意外惊喜员工参加、 

  2、爱情冲击第二波：“炫自己，火辣 MM召集令” 

  由活动组织人员对当晚到场女宾进行观察，如发现有青春靓丽的女生，可通

知下属邀请她于公司特定时间上台做简单表演(主持人、表演时间另行安排)，表

演结束后可领取公司特制鸡尾酒卡一张，凭酒卡可到鸡尾酒吧领取唐会指定鸡尾

酒一杯。 

  此项活动的评选由公司总经理或总监签批为准。 

  3、爱情冲击第三波：“真情告白” 



  凡是七夕情人节当晚光顾情侣，公司可为他们提供走上 DJ台，大声表达爱

意的机会。并可获赠香槟酒一支。(特殊的日子特殊的真情告白，怎能不感动她/

他) 

  4、爱情冲击第四波：“浪漫激情” 

  活动期间，凡消费一打啤酒以上或消费额满 300，均可获 8月 23 日，现场

抽奖券一张，依此类推。凭抽奖券现场抽奖。 

  一等奖：三名 浪漫装饰及香槟酒一瓶 

  二等奖：三名 大型毛绒玩具一个; 

  三等奖：十名 巧克力各一盒 (具体实施安排另行决定) 

  七、七夕情人节场景布置： 

  1、大门口： 

  ①、大门对面：3.5米__2.5米广告牌两块，注明活动信息; 

  (情人节活动全攻略：T.T 酒吧邀你和你的他/她一同参加 T.T 酒吧七夕情人

节 PARTY，并大声将你的爱说出来，让大家见证你们的爱情，一起带着你们甜甜

的爱情，现场飙舞、传情。) 

  ②、大门玻璃：贴心形及玫瑰花图案; 

  ③、大门：粉红色气球点缀。 

  2、大厅： 

  ①、DJ台：前面面板点缀多色玫瑰花，并用泡沫雕刻：“你是我的玫瑰你

是我的花”字样; 

  ②、围大厅三周上空围墙雕刻银色反光字。大小不一： 



  唐诗 1：乞巧楼前雨伞晴，弯弯新月拌双星; 

  邻家少女都相学，斗取金盆卜他生。 

  唐诗 2：七月七日长生殿，夜半无人私语时。 

  在天愿做比翼鸟，在地愿为连理枝。 

  宋词 3： 纤云弄巧，飞星传恨，银河迢迢暗度。 

  柔情似水。佳期如梦，忍顾鹊桥归路? 

  两情若是长久时，又岂在朝朝暮暮。 

  ③、大厅各条立柱用玫瑰 

  八、七夕情人节活动安排： 

  ①、T。T于 8 月 15 日前修改好计划案并准备实施; 

  ②、T。T于 17 日前做好广告架的制作、安装工作; 

  ③、酒吧抽人手配合美工于 18 日做好布场工作. 

  ④、陈志国做好抽奖券及奖品的安排、发放工作及活动用卡的购买; 

  ⑤、大厅 DJ台 及主持人安排好活动期间音乐路线、节目的调整; 

  ⑥、吧台做好酒水及餐饮的安排，最好联系到珠宝商及酒商共同举办此次活

动(如可行，另出活动合作方案给合作商) 

  九、七夕情人节结束： 

  本次活动结束，组织人员可以退场，DJ放舞曲音乐，参加活动的人员进行

自主娱乐活动。 

  十、七夕情人节舞台要求 



 1.当天前场以关于爱情故事的歌曲为主 

  2.灯光当天以红色为基本，视频由灯光飞飞制作 

  3.MC当天不间断宣传当天的活动方式，及寄情卡的使用方法 4.歌手当天主

要以情歌为主题 5.DS 当天待定 6. 

  十一、七夕情人节需要物品 

  1.大型毛绒玩具一个 

  2.中型毛绒玩具两个 

  3.气球 10 包 

  4.鱼线 5卷 

  5.油笔 2包 

  6.制作广告黄鹏负责(寄情卡 500 张，男女标志各 100 张背胶，X展架 4张

尺寸 178__80 为，门口玻璃尺寸 130 后门墙的尺寸 BOSS-V2高 268 宽 138 包厢尺

寸 BOSS-V3包厢尺寸高 264 宽 324) 

年酒吧活动方案 6 

  一、服装店活动主题 

  相濡以沫，最爱 2、14 

  二、服装店活动时间 

  报名时间：2月 1日—2月 5日 

  活动时间：2月 6日——2月 14 日 



 三、服装店策划主旨 

  1、2、14 节要区别情人节，从传播的口径到活动的组织，落脚于夫妻间的

情份。 

  2、整个策划的主题围绕“情感、爱、家庭”，实现活动与服装营销活动的

融合。 

  四、活动内容 

  1、相濡以沫，最爱 2.14“我与我的爱人”大型征集活动（2月 6日——2

月 17 日）还记得您们的第一张合影照片么？还记得你们面对亲朋好友时许下的

诺言么？__“我与我的爱人”大型征集活动拉开帷幕，即日起征集最早的结婚照

片、最早的婚礼诺言……，活动结束后，按照照片拍摄日期，结婚时间早晚排定。 

  最早的结婚照片 5张，每张照片的主人奖励__价值 200 元的精美礼品； 

  最早的婚礼诺言 5个，每个诺言的主人奖励__价值 200 元的精美礼品。 

  照片（征集完成后，做成展架，照片原稿将返还本人）/诺言由顾客手写，

签名，制作成展架放置在中兴广场活动现场展示。 

  负责人：__ 

  2、相濡以沫，最爱 2、14——__大型文艺演出，精彩现场活动。 

  2 月 6 日——7 日，__广场婚礼秀； 

  2 月 9 日——14 日，__广场婚纱秀； 

  负责人： 

  4、相濡以沫，最爱 2、14——万千纸鹤表真心 



 __步行街万只千纸鹤迎接 2、14 节，前期可以有__员工自己叠，所用材料由

公司报销，2、14 当天，可以在现场准备千纸鹤的纸和笔，顾客可以在 

  工作人员的指引下，自己折叠千纸鹤，表示对爱情和幸福生活的祈祷，最后

统一悬挂在步行街——中兴广场的范围。 

  2 月 9 日下午开始下发通知，要求步行街员工先行折叠千纸鹤， 

  负责人： 

  第一阶段：报名阶段 2月 3日到 2月 10 日 

  有意向的人员可以到__总服务台、总服务台、市服务台报名； 

  第二阶段：相亲阶段 

  2 月 11 日，在__举行大型的乡亲大会，由公司人员将报名人员名单进行制

作。 

  负责人： 

  6、相濡以沫，最爱 2、14——拿什么送给我的爱人！ 

  2 月 3 日—2月 11 日，在__购物满 100 元，送潍坊花店—芝兰花府特别优惠

卡一张。共计 1000 张，送完为止，同时享受免费送花到家的特别企划服务。 

  负责人： 

  7、相濡以沫，最爱 2、14——夫妻恩爱大比拼活动（2 月 14 日晚 19：00） 

  夫妻恩爱大比拼，2、14晚会，中兴广场举行：提前通过媒体发布，邀请 10

对顾客，参加夫妻恩爱大比拼活动，比默契，比才艺，比手艺。  

  邀请珠宝首饰类和化装品类厂家提高冠名赞助，以及活动礼品，背景版、演

出，首饰类 6 折 



年酒吧活动方案 7 

 背景： 

  零点啤酒作为华润雪花啤酒 __年新推出的高档品牌，主要目标消费群体为

18—25 岁的年轻人群，该目标消费群体属于 80 后，有自己张扬的个性和追求个

性自由的自我，愿意过自由自在的生活，与朋友分享快乐。酒吧则成为该群体夜

生活的主要场所，而夜店里的洋啤酒品牌则非常昂贵，让零点啤酒成为属于中国

年轻消费者自己的夜场啤酒。 

  目的： 

  借元旦之夜，在成都夜鸟酒吧重拳推出零点啤酒，让目标消费群体认识零点

啤酒，增强其好感。 

  主题： 

  “我的零点时刻” 

  时间： 

  12 月 31 日 22：30——24：30 

  地点： 

  __酒吧 

  现场布置： 

  1、门外：一幅零点啤酒巨型立牌、一幅巨型勇闯天涯啤酒立牌、一介绍当

晚活动的 X展架、一立得拍背景拍照立牌（人头像部分镂空） 



 X展架文字内容：我的零点激情夜！今夜凡消费一打零点啤酒，即可选择获

得现场立得拍照片一张或爱乖金猪一个，同时还可以参加零点时刻的抽大奖活

动。今夜由你做主！ 

  2、室内：吊旗：零点啤酒的异型吊旗 200 面 

  圆形舞台：高 30CM，直径 1.2M，面周围设置彩色灯光，台面面及台裙为零

点啤酒元素，内置灯光； 

  主题画面：吧台正上方设置主题画面：“我的零点时刻” 

  包装画面：将通往二楼的楼梯围栏用零点啤酒画面包装起来 

  酒水单板：荧光，正反两面为零点啤酒元素，可夹酒水单，有圆珠笔座 

  流程： 

  22：30——22：35 主持人介绍本次活动 

  22：35——22：45 玉女双娇萨克斯二重奏：《蝴蝶》、《天路》 

  22：45——23：55 口香糖组合演唱歌曲 

  23：55——23：00 CRB领导致辞 

  23：00——23：30 第一轮酒吧互动游戏：摇色子拼酒 

  规则：主持人先拿 5支零点啤酒，然后主持人开始邀约，场内观众拿一支零

点（必须是零点啤酒）可以上来摇色子，根据参与者摇色子的点数来确定，共五

个色子，点数为 5——30。[）场下观众根据前面一参与者所摇的点数来决定自

己参赛与否，如果前面摇的点数比较少，那么就能吸引更多参与者上来 PK，挑

战者摇的色子点数比擂主多，那么挑战成功，擂主被淘汰，啤酒留下。挑战者摇

的色子点数比擂主少，那么挑战失败，留下啤酒走人。依次类推，直到最高点出

现，无人挑战，所有啤酒归擂主所有。 



 23：30——23：40 萨克斯《酒干倘卖无》 新年祝福曲 

  23：40——23：55 第二轮酒吧互动游戏：摇色子拼酒 

  23：55——23：58 现场抽奖：凡在当场消费零点啤酒一打者，均可获得奖

券一张，现场抽出三等奖三名，获得零点啤酒四支；二等奖两名，获得零点啤酒

一件（24 支）；一等奖一名，获得零点啤酒三件。 

  23：58——23：59 酒吧老板新年致辞 

  全场安静下来，随主持人一起倒计时，守侯零点时刻的到来 “10，9，8，7，

6??3，2，1” 

  00：00 全场沸腾，灯光、音乐、礼花同时配合，全场人群狂欢将活动推向

高潮 

  24：00——24：30 全场狂欢 

  24：30 活动结束 

年酒吧活动方案 8 

  万圣节是西方的三大节日之一，俗称西方鬼节。随着中西方文化交流的深入，

万圣节在国内也有很大的市场，尤其是对于年轻人来说。年轻人个性张扬，喜欢

尝试新鲜事物，勇于展现自己，这都与万圣节的主题有很大程度的契合。万圣节

对于酒店餐饮、酒吧 KTV娱乐、商超等行业都是有利的销售契机，商家都试图通

过举办特色的万圣节活动，来提升各自的品牌形象和商品销售。以下是娱乐行业

的圣诞节活动方案，希望可以给大家一点参考。 

  一、环境布置 
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