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01.产品知识和销售技巧
提升农药销售能力



销售技巧示例

积极主动

主动与潜在客户联系，积极了解其需求

倾听客户需求，提供个性化解决方案

有效沟通

建立信任

通过专业知识和服务赢得客户的信任

销售技巧助推业绩



了解客户需求
了解客户需求进行销售工作

建立良好沟通渠道
建立良好沟通渠道与客户

持续学习提升技能
定期参加培训、行业展会等，不断学习、提升销售技能。
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提升销售技巧的关键
提升销售技巧



提高销售技巧的能力

农药分类与特点
了解农药分类和特点，
提供基础知识支持。

农药的适用范围
了解不同农药的适用
范围，为客户提供准
确的产品推荐。

农药的使用方法
掌握农药的正确使用
方法，为客户提供专
业的技术支持。

产品知识培训



02.了解客户需求
调研市场数据与沟通渠道



收集市场数据

通过数据分析来了解市场需求
和变化趋势

定期客户访谈

与客户进行面对面交流，了解
他们的需求和反馈

市场调研
调查竞争对手

了解竞争对手的产品特点和销
售策略

市场调研 - 市场调研深度



了解市场需求的重要性

分析农药市场需求趋势 O1

调研了解客户对农药需求 O2

分析竞争对手销售数据 O3

分析市场数据



建立多种沟通渠道

电话沟通 通过电话提供农药销售咨询服务。

邮件沟通 通过邮件与客户进行沟通，提供详细的产品信息和价格，
方便客户进行参考和比较。

线下拜访 定期进行客户拜访，了解客户的实际需求和反馈，建立
更加紧密的合作关系。

建立沟通渠道



03.市场分析
了解农药市场竞争现状



市场竞争激烈

竞争对手众多
农药批发市场竞争激烈，有多家公司。

产品同质化严重
市场上的农药产品同质化现象严重，价格竞争激烈

竞争对手市场份额
部分竞争对手已占据较大的市场份额，需要针对性的销

售策略

竞争现状
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