
• 第一节　合同法概述

• 第二节　合同的成立

• 第三节　合同的履行



一、合同法和合同的
概念

二、合同的法律特征
和分类

三、 合同法的渊源



合同的概念：合同是两个或两个
以上的当事人，以发生、变更或者
消灭民事法律关系为目的所达成的
协议。(各国定义不尽相同）

合同法的概念：

        合同法是指调整当事人之间发生的各
种合同关系的法律规范的总称。它包括界限合
同、订立合同、合同的无效、可撤销、合同的
履行、合同的权利义务的终止、合同的解释、
适用和各类合同的法律规范等。在我国，合同
法归属于民法，不是一个独立的法律部门。

一、合同法和合同的概念
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1、合同的法律特征

        合同是双方或多方当事人的民事
法律行为，而非单方当事人的法律行为。

        订立合同的目的是为了产生满足
民事法律上的效果，包括设立变更或终止
当事人之间的民事法律关系。

        合同是当事人各方在平等、自
愿基础上产生的法律行为。

合同是合法行为，而不是违法行为。

2，合同的分类

单务合同和双务合同

有偿合同和无偿合同

诺成性合同和实践性合同

要式合同和不要式合同

束己合同和涉他合同

二、合同的法律特征和分类



        合同法的渊源是指合同法的表现形式。

        大陆法系合同法的渊源主要为成文法。如德国、日本、法国等，

它们的合同法都包含在民法典或债务法典中。

        英美法系的合同法的渊源则主要体现在普通法中，这是几个世

纪以来由法院以判例形式发展起来的判例法。英美法系各国（印度除外）
都没有一套系统的、成文的合同法。

         我国合同法的渊源主要体现在《民法通则》和1999年生效的

《合同法》中。

三、合同法的渊源



一、合同成立的基本
法律步骤

二、有效合同应具备
的条件

三、 合同的解释



        

        

        合同是通过一方的要约和另一方的承诺而成立的。

        合同是当事人之间意思表示一致的结果。
      （ 意思——要约；表示——承诺）

        意思表示可以是明示的，也可以是默示的（即可以从当事人的行

动来推定他们的意思）。

一、合同成立的基本法律步骤



1，要约的概念：要约是一方向另一方提出的愿意按一定
的条件同对方订立合同，且含有一旦要约被对方承诺即对提
出要约的一方产生约束力的一种意思表示。

        要约人须明确表
明愿意按要约的内容与对
方订立合同的意思。要约
的特点在于：它一经受要
约人的承诺，合同即告成
立，毋须再征求要约人之
同意或经其确认。（要约
邀请）

        要约的内容必
须明确、肯定，即应该
包括拟将签订的合同的
主要条件。一旦受要约
人表示承诺，就足以成
立一项对双方当事人均
有约束力的合同

        要约原则上
应向一个或一个以上
的受要约人发出，除
非要约要明确相反的
意思表示。（有效条
件）

        要约必须送
达要约人才能生效

2，一项有效的要约应具备的条件

（一）
要
约
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3，要约的约束力

要约人

        英美法
系普通法认为要
约对要约人原则
上无拘束力，在
受要约人作出承
诺以前，要约人
可随时撤销其要
约或更改要约的
内容

        大陆法
系中的德国法认
为要约原则上对
要约人有拘束力，
要约人一般不能
随时撤销或变更
其要约

        1980年
《联合国国际货
物销售合同公约
》第16条规定：
在未订立合同之
前，要约可以撤
销，但撤销的通
知于受要约人发
出承诺之前送达
受要约人（特殊
情况除外）

        我国
《合同法》第1
8、19条规定：
要约可以撤销。
撤销要约的通知
应当在受要约人
发出承诺通知之
前到达受要约人
（特殊情况除外）

受要约人

         没有约
束力，受要约人
接到要约，只是
在法律上取得了
承诺的权利，但
并不受要约的约
束，并不因此而
承担必须承诺的
义务。



4，要约的消灭

(1)  要约因期
间已过而失效 

如果要约规定有承诺的期间，则在该期间终了时自行失效

如果要约没有规定承
诺的期间

        当事人以对话的方式进行交

易磋商的，要约必须立即承诺，否则
要约即失效

        当事人分处异地，以函电等

非对话形式发出要约的，应当在合理
期限内承诺，否则要约失效。



(2)  要约因被要
约人撤回或撤销
而失效

撤回：要约人发出要约之后，在其送达受要约人之前，
将要约收回，时期不发生效力

撤销：要约已经送达受要约人之后（要约已经生效）要约人消灭要
约效力的行为。大陆法中，一般是不允许的。

 (3)  要约因被受要约人

的拒绝而失效

       受要约人把拒绝要约的意思表示通知要约

人的行为。要约再拒绝通知送达受要约人时即告
失效。

        受要约人在承诺中对要约的条款作了扩

张、限制或变更，并构成了对要约内容的实质性
修改，其效果也视为对要约的拒绝。



要约与要约邀请的区别

         要约的内容应当具体明确，如果缺少某一主要条款
（如数量、价款等源），则属于要约邀请。

1、意义不同：要约邀请是指一方邀请对方向自己发出要约，而要约是一
方向他方发出订立合同的意思表示；

2、表示不同：要约邀请不是一种意思表示，而是一种事实行为。要约是
希望他人和自己订立合同的意思表示，是法律行为； 　　

3、承担责任不同：要约邀请只是引诱他人向自己发出要约，在发出邀请
后，要约邀请人撤回其邀请，只要未给善意相对人造成信赖利益的损失，
邀请人并不承担法律责任。



1，承诺的概念：承诺是指受要约人按照要约所指定的
方式，对要约的内容表示同意的一种意思表示。（要约一
经承诺，合同立刻生效）

       承诺必须由受要
约人作出。受要约人包
括其本人和其授权的代
理人。除此以外任何第
三人的意思表示均不认
为是承诺。

        承诺必须在要约
的有效期间内进行 。有
约定从约定，无约定（
1）大陆法系：“依照常
情可期待得到承诺的期间
内”（2）英美法系：“
合理时间内”。

承诺迟延

       

         承诺必须
与要约的内容一致。
受要约人在承诺中对
要约的条款加以扩充、
限制或变更，则视为
对要约的拒绝。其效
力视为一新要约

        承诺的传递
方式必须符合要约所
提出的要求。

2，一项有效的承诺应具备的条件

（二）
承
诺
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英美法系

•         在以书信、电报
作出承诺时，承诺一经投
邮，立即生效，合同即告
成立。即对承诺的意思表
示则采取“投邮主义”，
以此来调和要约人与受要
约人之间的利益冲突。

大陆法系

• 德国：对承诺生效的时间
是采取“到达主义”，即
须在承诺到达于相对人时
始发生效力，合同亦于此

时成立。
• 法国：最高法院认为，生
效时间完全取决于当事人
的意思。

我国

• 我国《合同法》第26条规
定，承诺通知达到要约人
时生效。

• 我国采用的是“到达主义
”

3，承诺生效的时间

承诺一旦生效，合同即告成立，双方当事人就承受了由合同所产生的权利和义务。



4，承诺的撤回

        撤回承诺

是承诺人阻止承诺
发生效力的一种意
思表示。承诺必须
在生效以前才能撤
回，一旦生效，合
同即告成立，承诺
人就不得撤回其承
诺。

英美法系：承诺的函电一经投邮立即生效，因此受要约
人发出承诺通知后，就不能撤回其承诺。

大陆法系：承诺的生效采用“到达主义”，因此原则上只要撤回
通知在承诺通知同时或先到达要约人时，承诺可以撤回。

        我国：《合同法》第27条规定，承诺可以撤回。

撤回承诺的通知应当在承诺通知到达要约人之前或者与承
诺通知同时到达。



        承诺的方式是指回应要约的意思表示借以表达的方式。

各国法律一般规定承诺可以采取口头、 书面或实际行为作出，
但缄默或不行为本身不构成承诺。

        在具体交易中，承诺的方式往往取决于要约的要求，如
要约中没有约定承诺的方式，则承诺的表示方式应当与要约的
意思表示方式相一致。

5，承诺的方式



二、一项有效的合同应具备的条件

（一）对价与约因

对价（英美法系）：合同一方得到的某种权利、利益、利润
或好处，或是他方当事人克制自己不行使某项权力或遭受某
项损失或承担某项义务。------------“购买某种‘允诺’
的代价”

约因（大陆法系）：法国法采用，而德国法认为，合同的有
效成立取决于当事人之间的意思表示一致。



有效的对价必须具备以下条件

        对价必须是合法的。（法律禁止交易的
物品不能作为对价标的出现）

        对价必须是待履行的对价或已履行的对
价，而不能是过去的对价。

        对价必须具有某种价值，但不要求充足。
（不一定是金钱价值，也可以是某种权利）

已经存在的义务或法律上的义务不能作为对价。

对价必须来自受允诺人。

对价原则的弊端和例外

弊端：

        按照这一原则，当事人在签订
合同之后，若要改变原来的合同，或者
在债权人和债务人之间想要免除债务时，

就会由于缺乏对价而不成立。

例外：“不得自食诺言”：

如：A答应捐款给B学校建图书馆，B学校
信赖此允诺，开始筹建新图书馆。后来A
反悔不愿捐钱。（此项允诺虽没有对价，
担仍具有约束力）
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法国法中的约因
        

        债的约因是指定约当事人产生该
项债务所追求的最接近和直接的目的。
（约因作为合同有效成立的要素之一）

      强调将约因与当事人的动机相区别
（例如A向B购买汽车。A购买行为的动机可
以是自用，也可以是赠送等多样的，但其直
接目的只有一个，就是获得该汽车的所有权
。        

        凡属无约因的债（包括债权和债务）
，基于错误约因或不法（公序良俗）约因的
债，都不发生任何效力。

德国法中的约因

        在合同成立的问题上没有采用约因
原则。其理由是：双务合同中，双方当事人
互为允诺、互为给付，这是双务合同固有的
特点，其本身就具备合同成立的条件。单务
合同（赠与、无偿等合同）都有特殊的形式
要求（公证、法院裁判成立）也无需约因做
要件。

 

约因使用的例外：“不当得利”

       无法律上的原因而取得他人的财产
或其他利益，在这种情况下，由于缺乏法律
上的原因，取得他人财产或利益的一方无权
保留，必须归还给真正所有人。
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（

二）

当
事
人
的
订
约
能
力

1，自然人的订约能力是指自然人订立合同的行为能力，它属
于自然人民事行为能力的一个组成部分。

2，一般来说，未成年人和精神病患者没有订立合同的能力或
受到一定的限制。（目的是保护其利益）

3，我国按年龄将其进行划分为三类。

1，法人的订约能力包含在法人的行为能力之中。

2，法人订约能力的实现——公司法人必须通过授权的代
理人才能订立合同。

3，法人订约能力的范围：公司法人的经营不得超过公司
章程规定的经营范围。

自
然
人
订
约
能
力

法
人
订
约
能
力
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