
渠道中间商第一课



渠道中间商



分销渠道是指某种产品从生产者向
消费者或用户转移过程中所经过的
一切取得所有权或帮助所有权转移
的商业组织和个人，即产品从生产
领域向消费领域转移经过的通道。



   渠道管理是指制造商为实现公司分销

的目标而对现有渠道进行管理,以确保

渠道成员间,公司和渠道成员间相互协

调和能力合作的一切活动,其意义在于

共同谋求最大化的长远利益。 



         渠道中

间商
   中间商是指介于生产者

与消费者之间，专门从事

商品流通活动的经济组织。

主要包括批发商和零售商



一、批发商

• 在商品流通过程中，一切不直接服
务于最终消费者，只是实现商品在
空间、时间上的转移从而达到再销
售目的的中间机构或个人，都算为
批发商。



批发商的分类

• 商业批发商

• 经纪人与代理商 

• 制造商与零售商的分销部或办事

处

• 专业批发商



二、零售商

    零售是指一切向最

终消费者直接提供

货物和劳务、使之

用于个人生活消费

和非商业性用途的

交易活动。

• 把从事零售业务为
主要经济来源的组
织和个人都称为零
售商。



   零售商的分类

1、产品线不同的零售商

2、以低价为特征的零售商

3、无店铺零售商

4、组织方式不同的零售商



1、产品线不同的零售商

便利店

专卖店
超级商店

超级市场 百货公司



家乐福部分进场费家乐福部分进场费

1、法国节日费 每年10万元

2、中国节庆费 每年30万元

3、新店开张费 1至2万元

4、老店翻新费 1至2万元

5、海报费 每店2340元，一般每年10次左右

6、端头费 与海报同步，每店2000元

7、新品费 3.4万元

8、人员管理费 每人每月2000元

9、堆头费 每家门店3至10万元

10、服务费 占销售额的1.5%至2%

11、咨询费 占1%。送货不及时扣款：每天3%

12、补损费 产品保管不善，无条件退款

13、无条件退货 占销售额的3%至5%

14、税差 占5%至6%

15、补差费 厂家商品在别家店售假低于家乐福，要想家乐福交罚金



2、以低价为特征的零售商

折扣商店

仓库商店 工厂门市部

样本售货商店
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