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1.项目背景 

兼职，已成为许多大学生生活中不可或缺的一部分。同学们兼职的现象在大

学校园中非常普遍。随着大学的普及教育，和大学生就业形势的加剧困难，现在

的大学生们也逐渐觉察到了“危机”的存在，觉察到光在学校做一名好学生是不

够的。走出象牙塔，去接触社会，来增长社会经验也会成为一个必然趋势。  

大学生学习期间兼职、假期打工，是其参加社会实践活动的形式之一，也是

勤工俭学的有效途径。找份兼职工作，利用课余时间打打工，对于即将踏入社会

的大学生来说，无疑是有积极意义的，在获得利益的同时，他们之中更多是为了

从实践中学习经验，得到锻炼，增加毕业时求职简历的厚度和“含金量”。 

然而走进高校校园，触目皆是的各种招聘广告无疑会给你留下深刻的印象。

尽管大学生“打工族”具备“初生牛犊不怕虎”的勇气和自信，但他们也同样有

着缺乏经验和辨别能力有限的“先天不足”。正因为如此，大学生因打工而上当

受骗的事件才层出不穷，有的甚至被骗入传销组织而走上违法犯罪的道路。 

经过以上分析，小组决议以为大学生勤工俭学提供服务为着力点，建立一个

规范的大学生兼职网站。  

2.战略目标 

建立一个规范的大学生兼职网站，未来上线后能满足学生寻找兼职的需求，

在校园内获得良好的口碑，受到学生的广泛关注，成为学生寻求兼职的一个稳定、

可靠可信赖的渠道。 

 经过小组成员的反复讨论，最终确定网站的战略目标如下： 

1、降低经营成本 

在大学校园里，传统的兼职信息的发布方式主要有发传单、贴广告等，不仅

费时费力，还需要人工费、材料费等一笔成本费，投入产出比很低。通过建立一

个兼职网站，只需坐在电脑面前便可发布信息，省去了印刷、宣传的费用，可以

降低经营成本。 

2、赢得更多顾客 

传统的兼职信息的发布渠道覆盖范围比较小，而且由于学生对于传单等传统

方式的不信任，造成实际的信息发布效果很低。互联网则具有很好的覆盖性和推

广效果，一个优秀的网站往往能吸引很多用户点击和访问，因而可以获得更多的



顾客。 

3.经营策略 

围绕上述制定的战略目标，我们团队决定开展以下的经营策略： 

1、树立品牌形象 

如今校园内的兼职信息良莠不齐，鱼龙混杂，以致学生对于兼职信息不信任

甚至是质疑，导致了兼职信息推广效果不好。因此，要想使网站获得广大学生的

信赖与访问，树立品牌形象是非常重要的。要规范网站内发布的招聘信息，确保

真实可靠，杜绝学生上当受骗现象的发生，从而在学生中形成良好的口碑。 

2、改善售后服务 

当学生通过网站找到兼职工作后，可以把对兼职公司的印象、兼职的感受反

馈给网站，一方面网站将切实维护学生的利益，另一方面这些评价也将为后边寻

求兼职的学生提供参考。 

3、发布广告 

大学生兼职网站为一些寻求招聘的企业提供一个发布广告的平台，学生通过

网站浏览相应信息，获得兼职工作。网站要制定一个较为严格的发布广告的标准，

杜绝虚假不良信息，切实保障学生利益。 

4、建立网站论坛 

在网站的子栏目建立一个论坛，用户可以在论坛中分享个人观点、发布资料、

讨论互动，交流分享一些兼职经验、感受，企业可以在论坛中发布一些营销软文，

增加企业曝光度。  

4.市场调查与竞争能力预测 

4.1 调查方法： 

通过问卷调查的方式调查大学生勤工俭学情况的调查，以了解目前给大学生

提供兼职信息行业的现状。 

4.2 调查结果： 

通过问卷调查，得到的 20个问题的现状如下： 

这次调查总共有 85位同学参加，其中男生占 61.18%，女生 38.82%； 

其中大一同学占比 4.71%，大二同学占比 15.29%，大三同学占比 72.94%，

大四同学占比 7.06%； 



其中有 70.59%的同学参加过勤工俭学，29.41%的的同学未参加过勤工俭学； 

63.53%的同学认为大学生非常有必要参加勤工俭学；36.47%的同学认为大学

生参加勤工俭学可有可无；0%同学认为大学生没必要参加勤工俭学； 

70.59%的同学认为勤工俭学不会影响学习，22.35%同学认为勤工俭学会影响

学习，7.06%同学不清楚勤工俭学不会影响学习； 

在兼职时，遇到兼职时间与上课时间相冲突的话，2.35%的同学会选择逃课

做兼职，32.94%的同学会选择放弃做兼职，64.71%的同学选择因课而定，如果课

不是很要紧，就去兼职； 

在家长是否同意大学生做兼职方面，有 22.35%的家长同意，非常鼓励和支

持大学生做兼职，55.29%的家长基本同意，但有安全方面的顾虑，15.29%的家长

无所谓，7.06%的家长基本不同意，认为还是应该以学习为主，0%的家长不同意； 

65.88%的同学通过老师同学朋友介绍获得勤工俭学岗位，63.53%的同学通过

自己找获得勤工俭学岗位，14.12%的同学利用相关部门获得勤工俭学岗位，44.71%

的同学通过上网查找获得勤工俭学岗位，44.71%的同学通过学校的招聘广告查找

获得勤工俭学岗位，16.47%的同学通过学校获得勤工俭学岗位； 

72.94%的同学参加勤工俭学的目的是获得经济来源，74.12%的同学参加勤工

俭学的目的是积累社会实践经验，57.65%的同学参加勤工俭学的目的是丰富大学

生活，9.41%的同学参加勤工俭学的目的是其他； 

5.88%的同学认为兼职带来的收获是会提高消费水平，32.94%的同学认为兼

职带来的收获是经济独立，能够自己支付的部分费用，增加自身成就感，22.35%

的同学认为兼职带来的收获是扩大交际圈，接触并认识更多的人，让自己更大胆

地与他人交流，38.82%的同学认为兼职带来的收获是增加工作经验和社会阅历，

为以后的工作奠定基础； 

36.47%的同学会将兼职收入主要用于生活费，减轻家庭经济负担，52.94%

的同学会将兼职收入主要用于作为额外的零用钱，用于买一些自己想要的东西，

10.59%的同学会将兼职收入主要用于自己存储，做好长期规划，为实现长远目的

做准备； 

41.18%的同学认为勤工俭学对获得社会实践经验的意义是增加对社会的了

解，32.94%的同学认为勤工俭学对获得社会实践经验的意义是锻炼人际交往能力，



10.59%的同学认为勤工俭学对获得社会实践经验的意义是把理论知识运用到实

践，15.29%的同学认为勤工俭学对获得社会实践经验的意义是积累工作经验； 

68.24%的同学会选择做家教、销售、礼仪类的兼职工作，37.65%的同学会选

择做学校提供的勤工俭学的工作岗位类兼职工作，24.71%的同学会选择做派发传

单类兼职工作，30.59%的同学会选择做餐饮服务类兼职工作，22.35%的同学会选

择做其他类兼职工作； 

10.59%的同学认为在兼职时自己所欠缺的素质是基本的解决问题的能力，

25.88%的同学认为在兼职时自己所欠缺的素质是专业知识技能，37.65%的同学认

为在兼职时自己所欠缺的素质是与人沟通交流的能力，25.88%的同学认为在兼职

时自己所欠缺的素质是承受压力、克服困难的能力； 

24.71%的同学认为勤工俭学可以弥补用人单位在招聘时对是否有工作经验

的要求，57.65%的同学认为勤工俭学对弥补工作经验匮乏还是有一定程度的帮助，

17.65%的同学认为需要根据具体工作领域而定； 

18.82%的同学在勤工俭学时考虑到的安全因素占10%以内，35.29%的同学在

勤工俭学时考虑到的安全因素占10%-50%，45.88%的同学在勤工俭学时考虑到的

安全因素占50%以上； 

遇到工资拖欠的问题，9.41%的同学会选择向学校反映，7.06%的同学会选择

忍气吞声，16.47%的同学会选择法律途径，67.06%的同学会选择自己协商解决； 

83.53%的同学认为大学生兼职权益会受到侵犯是因为自身防范意识和法律

意识不高，且缺乏维权意识，54.12%的同学认为大学生兼职权益会受到侵犯是因

为一个人的力量单薄难以与对方相抗衡，69.41%的同学认为大学生兼职权益会受

到侵犯是因为公司与雇主不讲信用或中介机构诈骗，62.35%的同学认为大学生兼

职权益会受到侵犯是因为社会没有专门机构对兼职进行管理，35.29%的同学认为

大学生兼职权益会受到侵犯是因为法律上的漏洞或空白，45.88%的同学认为大学

生兼职权益会受到侵犯是因为社会宣传的虚假信息泛滥； 

97.65%的同学认为需要成立专门的兼职指导机构，为有意兼职的学生提供帮

助和安全保障，2.35%的同学认为不需要成立专门的兼职指导机构，为有意兼职

的学生提供帮助和安全保障； 

主观题当中，学生普遍反映寻找兼职过程当中遇到的麻烦包括有：兼职信息



不真实，兼职地点较远，获取兼职途径不多，中介费用高，待遇差，拖欠工资等

问题。 

4.3 分析结论： 

通过调查问卷发现参加 70%以上的同学参加过勤工俭学；63%以上的大学生

认为有必要参加勤工俭学；在同学获得勤工俭学岗位方面，主要渠道为“通过老

师同学朋友介绍” ，“自己找”，“上网查”，“学校的招聘广告”；45%以上的大学

生在勤工俭学时考虑到的安全因素占 50%以上；97%以上的大学生认为需要成立

专门的兼职指导机构。另外，大部分学生在兼职过程中普遍遇到中介费用高、待

遇差、拖欠工资等的问题。 

以上数据表明建立一个专门的为大学生提供兼职信息的网站有很大的前景，

也是必要的。 

4.4 与 58 同城的对比： 

4.4.1优势： 

58 同城网站是专业的分类信息网站，其中也有大量的面向社会的兼职信息。

但是普遍存在兼职信息与描述不相符的现象，部分信息还存在虚假的现象。另一

方面，58 同城网站信息存在没有保障的现象。 

本网站专注于为大学生提供兼职信息，并提供信息真实保障，如果客户愿意

还可以选择由本网站进行工资的代收。 

4.4.2 不足： 

网站信誉度不高，大学生会认为网站作为中介会收取中介费。 

网站知名度不高，前期兼职信息较少，用户也相对少。 

5.电子商务系统的建设目标 

1、为顾客、商家、以及第三方提供招聘或服务的信息； 

2、为顾客提供网上应聘和网络服务的经历；  

3、为商家提供招聘渠道； 

4、广告、招商、会员活动推广。 

6.电子商务系统的建设内容 

6.1 此网站的初步系统需求 

1、勤工俭学信息的搜索 



2、广告信息的发布 

3、信息的录入以及报名 

4、品牌介绍以及推广 

6.2 网站的功能的实现 

1、树立品牌形象 

本网站为勤工俭学类的网站，争取打造自己网站的品牌形象，提供差异化的

服务，高可信度的信息，提高自己网站的美誉度和认知度，使更多的顾客来到我

们的网站进行浏览寻找自己需要的信息。 

2、发布广告 

A、发布渠道 

可以通过自己的网站直接推出产品或服务的宣传资料 

可通过其它网站上的链接或广告专区传递 

B、信息系统需求 

对于勤工俭学内容管理的发布； 

针对搜索引擎的搜索对网站的架构进行专门的优化； 

提供电子邮件的自动生成、自动发送管理功能，并可与客户资料库相联接； 

建立与电信运营商的短信网关，提供手机短信的自动生成、自动发送及自动

回复功能，并可与客户资料库相联接。 

3. 帮助获取客户需求 

需要前台的注册、登录、发文、回复留言等功能，也需要后台的用户管理、

版面管理等功能； 

支持客户信息管理，提供包括客户信息录入、维护、查询等功能； 

提供对上述各类信息的统计分析功能。 

4. 销售产品或服务 

提供勤工俭学俭学服务发布管理功能，以对报名功能； 

提供勤工俭学俭学服务展示功能，在 Web 上设置专门的一个或若干个版块，

利用文字、图片、等媒介向访问者提供详细信息，同时，还可以提供分类、搜索、

关联查询等手段，便于用户获取所需信息； 

实现客户信息管理，包括对客户信息的记录、维护、查询、统计等功能； 



实现消费历史记录管理，包括对消费信息的自动记录、转存、维护、查询、

统计等功能； 

6.3 网站整体布局 

浏览用户

网站界面

公司 用户产品 资讯

网站首页 兼职频道 全职频道 最新招聘 兼职人才 积分商城

产品信息、分类信息、服务信息、报名信息、积分商城

关于我们 联系方式 人才中心 加盟中心 友情链接 法律声明

 

7 技术可行性与成熟性分析 

网站开发涉及的技术包括搭建平台的各种硬件，如各种网络接入设备、服努

器，各种系统软件，如操作系统、Web 服务器软件、数据库管理系统，网站开发

技术，如 HTML、XML、服务器端的编程技术，如 ASP，PHP，ISP，ASPNET 等。开

发网站必须根据网站的功能和性能需求、平台以后的可扩展性以及和原有系统的

兼容性等因素进行网站所需硬件和系统软件的选型，以此来搭建网站运行的基本

平台。然后对于各种动态网站开发必须根据项目的实际情况综合考虑其开发时间、

开发难度、运行效率和安全性等因素来进行选择。在进行技术可行性分析时，最



重要的一点就是技术的选择和利用必须能支持网站功能的实现，并最终为实现网

站建设的目标而服务。 

7.1 技术可行性分析 

网站技术可行性主要是确定提出的开发方案在现有技术条件下是否有可能

实现，技术上的可行性可从设备条件和技术条件两个方面进行分析。设备条件的

分析应从计算机的内外存容量、联网能力、主频速度、外部设备、可靠性、安全

性等方面分析它们是否满足系统的性能要求。技术方面的分析则主要是考虑从事

系统开发和维护工作的技术力量。 

1.设备条件分析 

勤工俭学吧采用的是成都和熙科技有限公司的服务器和域名，同一服务器上

有多个域名、网站。以目前的客观条件来看，服务器空间容量和外部设备、互联

网接入等外部硬件都不是问题，其网站打开速度 94 毫秒，可以看出硬件设备符

合该网站的运行。但是，该服务器上运行有较多网站，因此，该网站运行的安全

性和可靠性都没有长远的保障。 

2.技术条件分析 

从网站首页与网站总体来看，勤工俭学吧采用的是模板式设计，该项技术已

经十分成熟，网站开发毫无技术性可言，网站为从网上购买的同类网站的模板，

之后加以修改而成，因此，网站开发与上线较简单。 

从网站上线后的管理与维护来看，该网站的所有技术都可以通过后台的内容

管理系统来实现，网站管理与维护较容易。网站功能的实现较为简单，主要为发

布信息、招租广告位等较为简单网站管理，因此，普通人员可以保证该网站的运

行。但是，以该公司的实力来看，如果服务器出现问题，那么网站的运行将会受

到影响，专业技术人员不足将会是该网站运营的障碍之一。  

7.2 技术成熟性分析 

网络应用基础设施完善，由于信息技术的发展，我国的计算机网络飞速发展，

先后建成了中国公众多媒体通信网、China Net、中国教育与科研计算机网络等

组成了中国 Ineternet 主体，网络应用进入了企业与普通家庭。从勤工俭学吧的

角度来看，该网站同样受益于网络基础设施的发展，因此，勤工俭学吧相关的网

络基础设施技术是比较成熟的。 
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