
 (
：
)附件 2医疗领域的超过5年使用的更新换代也成为爆发式增长的需求点。目前需求量最大的还是荧光定量PCR仪，北京
说明：（1）变动成本主要是人工费（工资、奖金及社保）、水电费、差旅费、其他费用等。除外，按固定成本计
致力于×××，符合杭州市十大产业发展总体规划（2011年-2015年）中生物医学产业发展方向。现有产
批量生产。4.6市场份额评价公司成立以来，整个经营团队已在行业积累了多年工作经验，无论是在产品技术还
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理工作造就了郑淑明同志沉稳、坚毅、平和的管理心态，在公司的发展中能较好的规避财务风险。6.2组织模式
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④×××；图2-1（2）×××：适用于所有基于能够在PCR产物生成过程中对产物进行标记荧光的反应，例
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)万～200万吨，而到2020年，硅橡胶占橡胶消费总量的比例有望达到20%～33%，即硅橡胶年消费量有
州×××医学科技有限公司市场部工作，担任售后服务主管；2014年4月-至今，在杭州太仁堂生物科技股份
38杭州×××××××有限公司7.3.1现金流预测.........................
业的推广和商务管理模式，未来企业的发展，将逐步形成集产品研发、生产、分销与物流于一体的模式，减少从产
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杭州太仁堂生物科技股份有限公司
商业计划书
一、公司简介
1.1 公司基本情况

公司名称：杭州太仁堂生物科技股份有限公司（简称“太仁堂生物”） 成立时间： 2014 年 12 月 31 日
注册地址：  杭州市西湖区灵溪北路 21 号 3 幢 6 层 G室
法定代表人：  方玉占
注册资本：  1000 万
公司类型：有限责任公司
主营业务：服务：基因检测仪器、临床诊断仪器及设备、食品检测仪器及设 备、实验室仪器及设备、计算机软件的技术开发、技术服务；批发、零售：实验 室仪器及设备、食品检测仪器及设备。
单位简介：
[image: ][image: ][image: ]杭州太仁堂生物科技股份有限公司成立于 2014 年 12 月，是一家专业从事天 然健康食品开发的高科技企业。公司现有员工 61 人，其中大专以上学历人员 38 人，占员工总数的 62.3%；其中直接从事研究开发的人员 5 人， 且均是在健康食 品行业方面具有丰富工作经验的员工，占员工总数的 xx%； 同时公司位于杭州市 西湖区西湖科技园内 ，毗邻浙江大学紫金港校区， 具有良好的地理与区位优势。
公司以超前的理念，以技术创新为核心，在现有产品的改进及新产品开发方 面投入了大量人力物力，短短一年已经开发出了多种高附加值产品， 并已经形成 销售。 同时， 我司的有机硅橡胶产品先后通过法国 DGCCR、F 欧盟 RoHSd及美国 FDA认证等权威的国标食品级认证，同时也通过了浙江省食品质量安全检测院的 国家食品级认证，产品附加值高、 经济效益好，其中电线电缆附件高档气相胶产 品已经处于国内领先水平，液体胶（模具胶）及硅油产品也已达到国内先进水平。 产品广泛应用于建筑、能源、电子电器、 汽车、纺织、机械、化工轻工、 医疗等 行业， 市场前景广阔。此外，公司将根据硅橡胶材料的技术和市场需求的发展趋  势，不断调整和完善硅橡胶材料，以实现最大的产品效益。此外，公司聘请了浙
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)技术，通过创新的调控甲基乙烯基硅橡胶生胶、硅油助剂、白炭黑及内脱模剂等用以制备目标高性能混炼硅胶的原
低，销售达到xxx万元，公司就不亏损。所以投资风险较小。投资回收期仅为xx年，回收期短。（2）从社会
......................143.3项目主要内容及创新点.............
的硅胶材料部件。此外，公司即将与九阳、奔腾等国内相关行业知名企业达成合作关系，进而将开启公司发展新篇



[image: ]杭州×××××××有限公司

江农林大学 xxx 教授作为技术顾问， 在xxxxx 等方面展开研究， 致力于解决xxxx
[image: ]等。 凭借我司极具市场潜力和社会效益的 xxxx ，我司于 xx 年 xx 月获 xxx 等机
 (
构投资
 
xx
 
万。未来随着我司各项项目的持续推进实施，我司必将实现跨越式发
)
 (
展。
)

[image: ][image: ][image: ]公司现有资产总额 xxx 万元，自 xx 年底成立以来，公司以扎实的步伐快速 的前进着，三大产品-混炼硅橡胶、液体硅橡胶和乙烯基硅油，一进入市场便获
[image: ]得了广大客户的肯定，销售逐月攀升， 2015 年全年销售收入 xxx 万， 利润 xxx
 (
万元；
 
2016
 
年
 
1-4
 
月，
 
已实现销售收入
xxx
 
万元，
 
利润
 
xx
 
万元，
 
保守预计全年
)
[image: ]将实现销售收入 xx 万元， 利润 xx 万元，实现良好发展势头。

[image: ]我司已注册“.....  ”商标，未来我们将秉承“xxxxx ”的经验理念，以承担
企业社会责任、提供客户优质服务、实现员工自我价值为宗旨，致力于成为技术 导向型、高附加值有机硅产品制造业的标杆企业。
1.2 企业股本结构

公司主要股东情况如下：
 (
序号
     
股东名称
       
出资额（万元）
     
出资方式
     
出资比例
1
2
3
)


[image: ][image: ]1.3 公司当前地位（可从公司产品、 掌握的资源、种植技术等方面在行业内 的水平来阐述公司地位，参考如下）
×××依托公司母公司杭州×××有限公司在内镜诊疗器械和设备领域的 发展优势，重点领域关注于荧光检测和荧光定量PCR仪方向，目前已形成新定量 AFD4800/144和实时荧光定量PCR仪 AFD9600等产品为主的产品结构系列，其中 实时荧光定量PCR仪 AFD9600已通过 ISO13485 医学器械的质量体系认证。
图 1-1 认证证明
杭州太仁堂生物科技股份有限公司自成立以来， 坚持自主创新，每年投入销 售收入的 10%以上用于产品的研发投入。公司现有产品均为自主开发， 已形成了
6 / 38


 (
商业计划书
)......................143.3项目主要内容及创新点.............
（1）×××；（2）×××；（3）×××；（4）×××；（5）×××。四、市场和竞争分析4.1市场及
同行企业研究产品进行客观分析，优势劣势×××等。3.2.2国内研究现状对国内产品研究现状剖析，突出其
足日益发展的公司规模和新市场拓展的需求，未来几年内公司将重点扩充研发团队和市场开发团队，主要途径包括



[image: ]杭州×××××××有限公司

多项核心知识产权，已授权 3 项实用新型专利和 1 项软件著作权、并被受理 1 项发明专利和 3 项实用新型专利。
综上， 经过不懈的努力， ×××生物现已在实时荧光定量 PCR仪领域形成独 有的市场领域，并形成了知识产权保护的产品群，在当前的实时荧光定量 PCR 仪领域具有较强的竞争力。

1.4 战略目标与未来计划
1.4.1 公司发展战略

通过将专业灵活研发设计和快速响应的完备售后服务打造成公司的核心竞 争力， 不断提高管理水平， 并加强自主知识产权和品牌建设，研发出更具性价比 的实时荧光定量PCR检测仪器， 满足 PCR行业不断发展的市场需求，力争成为中
国最具影响力的实时荧光定量 PCR仪服务提供商和方案提供商。
1.4.2 公司发展计划和目标

（ 1）产品研发目标
[image: ]未来几年，×××公司仍将专注于实时荧光定量 PCR检测系统领域， 在目前
的 ×××、×××、×××的三个产品系列基础上， 从扩增仪、 免疫分析仪、 全 自动尿沉渣分析系统等产品方向进行研究，形成 PCR检测全产品系列。
（2）知识产权目标
在做好自主创新的同时， 为快速突破新系统技术瓶颈和国外技术壁垒，公司 将整合有利资源，开展新领域行业前瞻性技术攻关，并做好专利和软件著作权布 局和挖掘，对相关技术成果进行知识产权保护， 在×××领域取得一系列知识产 权， 进而提升公司的核心竞争力。
（3 ）人才队伍建设
为满足日益发展的公司规模和新市场拓展的需求， 未来几年内公司将重点扩 充研发团队和市场开发团队，主要途径包括：
1）加强人才培养和专业人才引进：一方面，建立健全及优化培训机制，以 社会招聘和高校招聘方式引进专业基础人才，通过有针对性的培训及项目历练， 使之能独立承担项目开拓工作。 另一方面，公司将在战略领域内引进具有行业经 验的专业人才。
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)月-至今，杭州太仁堂生物科技股份有限公司，董事长和法定代表人。主要工作业绩：24/38杭州×××××
11月开始担任炬泰技术（研发）中心主任，主要负责公司技术创新和研发指导。（5）市场总监：××××××
场需求，力争成为中国最具影响力的实时荧光定量PCR仪服务提供商和方案提供商。1.4.2公司发展计划和
包括奶瓶奶嘴浇、部分模具胶及其他行业用胶）、汽车及密封胶等产品，市场需求量大（其中电力电缆胶至201



[image: ]杭州×××××××有限公司

2 ）薪酬制度和考核制度的完善
在现有的薪酬制度基础上， 提高整体待遇水平， 加强激励效果， 从多方面留 住人才。同时加强研发体系建设，建立健全研发项目管理制度和知识产权制度等， 营造一个良好的创新工作环境。
（4 ）市场开拓
目前市场主要集中于浙江和广东市场。为进一步发展， 公司计划在两年内， 市场涵盖到华东地区和华南地区； 3-5 年内，开拓华北和华中市场；在未来，实
现全国市场的市场布局。
二、产品和服务
2.1 公司现有产品和服务的性能、技术特点

我公司自成立以来就一直致力于×××，符合杭州市十大产业发展总体规划 （2011 年-2015 年） 中生物医学产业发展方向。现有产品主要分为×××、×× ×和×××等三个产品系列。
（ 1 ）××× ：主要由控制系统、电源系统、光电系统、模块部件、热盖部 件、 外壳部件及随机软件等组成。 该产品基于荧光聚合酶链反应，在医学临床上 可对来源于人体的核酸样本（RNA/DNA） 进行分析，产品图片如图 2-1。
主要产品特点：
① ×××；
② ×××。
③ ×××；
④ ×××；
图 2-1
（2 ）××× ：适用于所有基于能够在 PCR产物生成过程中对产物进行标记 荧光的反应，例如 TaqMan,、分子信标、 SYBR Green、 MGB等荧光化学体系。 该 产品基于荧光聚合酶链反应，在医学临床上可对来源于人体的核酸样本        （RNA/DNA） 进行分析，产品图片如图 2-2。。
产品主要特点：
① ×××；
② ×××。
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)中不断超越自我、实现自己人生价值。建立合理的岗位适用机制，做到人尽其才、才尽其用；引入有序竞争机制，
理工作造就了郑淑明同志沉稳、坚毅、平和的管理心态，在公司的发展中能较好的规避财务风险。6.2组织模式
存在的弊端、问题、不足×××等。例：以PCR仪为仪器平台的分子诊断技术虽然是分子诊断技术中应用广泛并
意识的客户；目前已有系统客户但又有潜在需求等待挖掘的客户。（一）电力、电缆附件胶市场在国家大力发展电



[image: ]杭州×××××××有限公司

③×××；
④×××；
图 2-2
（3 ）×××：主要适用于分子生物学、微生物学、医学及遗传学的分子克 隆、序列分析、基因变更、遗传病、传染病等领域，其产品图片如图2-3 所示。
产品主要特点：
①×××；
②×××。
③×××；
④×××；
图 2-3
2.2 典型客户

公司产品在推出之后， 受到了广大客户的好评， 并逐渐建立起了销售渠道网
络，其中重要的典型客户如下：
 (
主要销
货商
企业名称
杭州
 
xx
 
有限公司
宁海
 
xxx
 
橡胶
宁海
 
xx
 
有限公司
义乌
 
xx
 
有限公司
永康
 
xx
临安
 
xxx
 
有限公司
地区
杭州
宁海
宁海
金华
永康
杭州
销货名称
气相胶
  
液体胶
气相胶
气相胶
液体胶
气相胶
高性能电力电缆胶
)


此外，公司已与 xxx 电器有限公司达成战略合作协议，2013 年下半年开始 将为其大量提供高压锅、电水壶等厨炊用品所需的硅胶材料部件。此外， 公司即 将与九阳、奔腾等国内相关行业知名企业达成合作关系，进而将开启公司发展新
篇章！
2.3 盈利能力
2.3.1 企业近 3 年盈利情况分析

公司于 xxx 年 xxx 月成立， 至 xxx 年下半年基本完成了人力团队建设和项目
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)场细分（可任选以下两种方式，1以地域、人群等方式细分；2以行业领域方式细分，如下）（1）根据客户群体
资金按收入的1%。（14）根据公司研发水平和公司管理层的要求，费用预测中包含了研发费用，预计研发费用
.................................317.2.2费用预测......
元预测。（10）差旅费预测按收入的2%。（11）办公租赁费按60万元/年预测。（12）财务费用预测，
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的研发，并基本完成了主要的核心系统产品的销售，财务状况如表 2-1 所示。 表 2-1 企业财务状况明细表
单位：万元
 (
项目
                 2015
年
           
2016
年
 
1
 
月
-
 
xx
 
月
主营业务收入
净利润
总资产
净资产
)
 (
2015
 
年实现销售收入
×××
万元，
 
2016
 
年
 
1
 
月
-xx
 
月实现销售收入
×××
)
 (
万元，
 
销售收入增长率为
×××%
，
 
预计
 
2016
 
年将实现收入
×××
万元，
 
实现净
)
 (
利润
×××
万元；
)
 (
2015
 
年资产总额为
×××
万元，
 
2016
 
年
 
1
 
月
-xx
 
月资产总额为
×××
万元，
)
[image: ]资产总额增长率为×××%，为公司的快速成长打下了坚实的基础。
2.3.2 未来三年盈利情况分析

公司产品主要应用于医疗机构部门， 未来三年， 公司将根据产品的技术和市 场需求的发展趋势， 不断调整和完善， 拓展市场， 产品销售将会有一个比较大的
增长。主要产品的收入预测如下表 2-2 所示：
表 2-2 未来三年企业收入预测表
单位：万元
 (
项目（产品）
×××
×××
项目指
标
单位
数量
单价
销售收
入
单位
数量
单价
销售收
入
2016
年
台
台
2017
年
台
台
2018
年
台
台
2019
年
台
台
合计
/
/
/
/
)
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)×××、×××的三个产品系列基础上，从扩增仪、免疫分析仪、全自动尿沉渣分析系统等产品方向进行研究，形
前国内无铁皮石斛口服液批文等方面）本公司研发生产的×××，主要用于临床医学上对于人体的核酸样本（RN
评价（1）投资收益方面：该项目实施后，利润高，所以投资回报率高,资产净利率均在xx%左右；盈亏平衡点
内先进水平。产品广泛应用于建筑、能源、电子电器、汽车、纺织、机械、化工轻工、医疗等行业，市场前景广阔
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 (
公司总的收入合计
)

2.4 未来产品研发计划

目前的×××检测灵敏度上还有较大的提升空间，因为现在即使用高灵敏度 的 CMP（光电倍增管）也很难提高整体检测灵敏度，这个和光路结构和软件数据 的处理有很大关系。
升温速率最快的离心式 PCR仪的以空气为加热介质虽然速率上有很大的提
高， 但由于结构设计的缺陷， 测量的样品较少， 样品在同一空间内很难做到梯度 的功能。 如果结构上的设计有很大突破， 提高检测的自动化程度， 减少样品的污 染整体上提高荧光检测的灵敏度——高灵敏度的检测下稍有污染，就会使误差增 大。
公司成立以来， 专注于×××领域的产品研发。目前已形成×××、×××、 ×××的三个产品系列，其中处于中试阶段×××将成为未来产品发展的又一推 动力。同时将从×××、 ×××、 ×××等产品方向进行研究，形成临床检测全
产品系列。
2.5 知识产权

[image: ][image: ][image: ][image: ]通过坚持自主创新和注重对技术成果的知识产权保护，目前公司已在××× 和×××等领域掌握了相关的自主知识产权，并已授权 xx 项实用新型专利和xx 项软件著作权、 同时已被受理xx 项发明专利和xx 项实用新型专利（具体见下表 2-3）。
表 2-3 公司现有的知识产权列表
 (
序号
   
专利号
/
 
申请号
            
名称
               
类型
       
状态
1
2
3
4
5
)
×××生物已建立有完善的知识产权保护与激励措施，能极大的激发研发人 员的研发热情； 同时公司还积极的从荧光检测的多个角度申请专利保护，能最大
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)东情况如下：1.3公司当前地位（可从公司产品、掌握的资源、种植技术等方面在行业内的水平来阐述公司地位
链体系，进而牢牢把握和占据我司在厨炊等日用制品领域的市场规模与份额，为公司提供稳定可靠、跨跃式增长的
高荧光检测的灵敏度——高灵敏度的检测下稍有污染，就会使误差增大。公司成立以来，专注于×××领域的产品
×××有限公司在科研、研发及临床应用领域的雄厚实力，专业从事体外诊断仪器的开发，是集研发、生产、销售
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限度的维护公司的知识产权。
2.6 商业机密以及市场进入壁垒等

（ 1 ）技术及资金壁垒（ 目前国内无铁皮石斛口服液批文等方面 ）
本公司研发生产的×××，主要用于临床医学上对于人体的核酸样本     （RNA/DN）A的检测分析，其关键技术涉及三层实时独立的进样系统和接入模式， 都是目前国内独有的技术，并都已申请了相关专利保护这，对行业中其他企业形    成了较高的进入壁垒。
（ 2 ）用户壁垒（ 铁皮石斛地道产地温州、云南等地面积有限 ）
×××企业的主要客户主要依托母公司杭州有限公司， 并已形成了战略同盟 与合作关系。 国内很多医院都采用×××公司的仪器和设备，而×××使用的国 产仪器，就是×××生物自主研发的荧光定量 PCR仪，因此，对于同领域或者尚
未进入本领域的企业的进入壁垒相对较高。                                综上， ×××企业在 PCR检测仪器上的技术先进， 进入壁垒已逐步消除，并
已逐渐形成了自己的品牌，提高了其他企业的进入壁垒。
三、研发项目技术方案与创新性
3.1 项目立项依据
3.1.1 项目名称

 (
项目名称：
 
×××
)
3.1.2 项目背景


（一） xxx 的广泛市场现状及市场存在的问题 （铁皮石斛及口服液的市场前 景，及其限制其发展的因素）
随着后基因组时代的到来，利用核酸或蛋白质作为生物标记进行临床检测的 分子诊断技术， 为疾病的预测、 诊断、预防、治疗和转归提供了信息和决策依据。 特别是面对各种突发性传染性疾病，其最经济有效的措施就是快速、准确的分子 诊断。分子诊断技术的应用和发展在很大程度上取决于分子诊断仪器的发展水 平。现代医学研究证明，许多人类疾病直接或间接与基因相关，单基因或多基因 的突变是疾病发生发展的本质性因素，特别是肿瘤、糖尿病和心血管疾病等。 目 前， 基因扩增技术已广泛应用于病原体检测、 临床单基因病和多基因病诊断，以
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)产品供应市场。（三）汽车及其他硅胶制品市场汽车中有诸多部件是由硅胶料制作而成，如雨刷、发动机封面管、
光定量PCR检测系统的研究开发。主要学习及工作经历：1984年9月-1987年7月，中国科学院学习，
提供职业提升的机会；坚持外聘与内培并进的方针，培养人才，帮助员工在工作中不断提升成长。尊重人才、善待
和我公司的战略定位和发展模式，我公司的初期营销模式主要采取渠道模式，建立产品应用领域的具备专业技术背
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及微生物鉴定、耐药性突变测定和治疗反应的评价等。 PCR技术较传统方法更为 优越，尤其是在鉴定生长缓慢，不易培养或不能培养的病原体时， PCR技术可以 快速提供检测结果，并能同时分析多种样品。
以 PCR 仪为仪器平台的分子诊断技术虽然是分子诊断技术中应用广泛并比  较成熟的技术， 但是还存在一些局限： (1) 样本规模巨大， 而现有 PCR检查样本  最大量才 96 孔， 相对一次检侧样本量小， 无法满足大批量样本检测的需求；（2） 现有的 PCR检测系统检测灵敏度仍然较低，对血清中 HIV病毒的最低数 DNA拷贝
要求相对较高。
3.1.3 项目意义

（ 1） ×××的设计，促进了本领域技术的发展，能有效提高×××行业的 发展。
主要产品特点：×××。其中的×××设计处于目前国内相关技术的顶端， 尚无相似产品的研发和生产，应用了本×××项目，能达到×××， 能有效解决 ×××的困境，有效地提高了×××行业的发展。
（ 2） ×××项目的实施，符合杭州市十大产业发展总体规划中的生物医药 中的优先发展领域，对于区域产业集群的发展具有推动作用。
生物医药产业符合我市十大产业发展总规划之一， 本×××项目是生物医药 领域中的诊断试剂领域。《杭州市十大产业发展总体规划（ 2011 年-2015 年）》对 于诊断试剂的发展目标： 以体外诊断试剂为主，重点开发传染病、 肿瘤和基因异 常的快速诊断试剂，强化与自动化分析仪器或电子技术的结合，使产品向多元化、 配套化、系列化方向发展，形成基因诊断试剂、生化检测试剂、酶标免疫试剂、 单克隆抗体免疫试剂、生物芯片等门类齐全、具有竞争优势的临床诊断产品系列。 本项目符合这个发展目标，对于杭州的诊断试剂产业集群区域的建立具有发展推 动作用。
本项目科技含量较高，符合国家产业政策的要求。 本项目的实施符合杭州可 持续发展要求， 能够有效达到优化产业结构的目的， 同时对于繁荣当地经济，促 进本地区相关产业持续、快速、 健康的发展将产生积极的影响。

3.2 项目国内外研究开发现状
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)×××；②×××。8/38杭州×××××××有限公司③×××；④×××；图2-2（3）×××：主要适
××项目是生物医药领域中的诊断试剂领域。《杭州市十大产业发展总体规划（2011年-2015年）》对于
限公司2.4未来产品研发计划目前的×××检测灵敏度上还有较大的提升空间，因为现在即使用高灵敏度的CM
比较成熟的技术，但是还存在一些局限：(1)尽管方法简单，但是操作过程复杂，特别是样品的制备过程，对操
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3.2.1 国外研究现状

（ 1 ）国外研究的历史背景×××。
（2 ）目前国外×××产品生产公司主要由×××、×××等，其中×××
公司技术相对较先进，是目前自动化程度最高，用时最少的仪器。 对国外同行企业研究产品进行客观分析，优势劣势×××等。

3.2.2 国内研究现状

对国内产品研究现状剖析，突出其存在的弊端、问题、不足×××等。
例：
以 PCR仪为仪器平台的分子诊断技术虽然是分子诊断技术中应用广泛并比 较成熟的技术，但是还存在一些局限： (1) 尽管方法简单，但是操作过程复杂，  特别是样品的制备过程，对操作人员的要求很高;(2) 很容易被“污染”， PCR技 术具有高特异性、高灵敏度的优势， 但这些优势也常常成为 PCR技术的“烦恼”， 环境中的病菌或操作人员的一点失误都会被几何级数的放大，造成检测结果的
“假阳性”。
3.2.3  ×××技术的发展趋势

从技术层面分析产品的未来发展趋势， 可以是国外的×××。
普通的基因扩增仪需求量大，但技术上相对很成熟， 就像德国的快速扩增仪 一样， 他们把升降温速率提高了一个新的台阶，国内的仪器要做到这样的技术还 需要一定的时间。目前 PCR仪的升温速率最快的仪器， 在技术上的发展应该受到 很大的限制， 再想提高这种技术比较困难。他们也只能等待其他竞争者逐渐的减 少这种技术差距。
PCR技术应用的领域变的更加广泛， 从简单的基因复制到疾病的诊断， 免疫 学，法医的鉴定，考古的应用， 环境检测，食品检测，植物学，动物学等等。 随 着技术的不断发展，PCR技术的不断成熟， 可能在几十年后，如果个人电脑里存 有绝大多数的病原的基因序列，加上一个定量定性检测的 PCR仪， 用户自己就可
以检测出生了什么病，病情的程度（病原在体内的浓度），及治疗的方法。
3.3 项目主要内容及创新点
3.3.1 项目主要研究内容及技术路线
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).3盈利能力............................................
，将采取不同的销售开拓方式。4.3公司主要竞争者及优劣势分析从国外、国内竞争者做对比分析×××大部分
产品供应市场。（三）汽车及其他硅胶制品市场汽车中有诸多部件是由硅胶料制作而成，如雨刷、发动机封面管、
许多新的荧光PCR技术。随着荧光PCR技术的不断发展该技术将在生物学和医学基础研究、农业、疾病诊断、
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（ 1 ）项目主要研究内容

本项目简介 （从项目采用的关键技术、产品的功能模块\ 性能特点、能解决 行业问题等方面阐述，如下： ）
本项目是我公司自主研发的一种 xxxx 混炼胶（简称高性能电线电缆胶），核 心技术已申请发明专利。 项目自主研发了甲基乙烯基硅橡胶生胶配方、 硅油助剂 配方及白炭黑配方技术， 通过创新的调控甲基乙烯基硅橡胶生胶、 硅油助剂、 白 炭黑及内脱模剂等用以制备目标高性能混炼硅胶的原料比例，并采用特定工艺参 数的捏合、 养生、 通蒸汽及抽真空等系统工艺手段， 有效解决普通硅胶料力学性 能不佳、保质期限短及加工性能差等缺陷，最终制成一种力学性能佳、保质期长、 加工性好的高性能冷缩电线电缆高温混炼胶。
此外，该特种高性能冷缩电线电缆高温混炼胶（简称高性能电线电缆胶）经 硫化处理等常规工艺后，即可制备出具有更高机械性能的特种有机硅橡胶制品。 相比传统硅橡胶材料， 该特种材料具有扯断拉伸强度高、 撕裂强度佳、断裂伸长 率好、扯断永久变形小等优点， 可有效满足高端电缆附件胶、 绝缘子胶和阻燃胶 等领域对硅胶料的高力学性能要求，进而拓宽硅橡胶材料的市场应用范围。
为此，本项目将进行以下两大部分研究（将项目主要的研究内容进行分解 2-5部分，如下）： ---剂型、种植方式（活体树，实现野外种植产业化、）、原料 等方面的研究。
（ 1 ）高性能混炼硅胶的原料构成研究

包括：甲基乙烯基硅橡胶生胶配方、硅油助剂配方、白炭黑配方，以及甲基 乙烯基硅橡胶生胶、硅油助剂、白炭黑及内脱模剂等原料比例。
（2 ）生产工艺系统研究

包括：特定工艺参数下的捏合、 养生、通蒸汽及抽真空等生产工艺系统研究。
（ 2 ）主要技术路线
本项目×××技术的研究得以实现的系统技术路线如下：
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 (
商业计划书
)实践开发经验为技术开发提供了强有力的支撑，先后获得多项专利授权及软件著作权授予。（4）技术顾问（浙江
公司组织架构如下图6-1所示：28/38商业计划书图6-1×××公司组织架构图公司根据业务发展需求搭
..........24六、团队介绍................................
。（2）变动成本率为：变动成本/销售收入。（3）保本点销售额=固定成本/（1-变动成本率）。（4）从
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 (
用户需求调研
系统概要设计
系统架构搭建
模块开发
产品功能测试
试用、调整
正式销售
)

图 3-4 项目技术路线图
3.3.2 项目技术创新点（最好做查新报告， 同时配套查新报告的查新 点， 1-2个点）

（ 1 ）自主设计×××技术的研究，使得×××技术的研究，实现×××技 术的研究， 提高了×××技术的研究 （本项目关键技术已获得 1 项发明专利和 2 项实用新型专利的受理，专利受理号为：×××）；
×××。
×××。
（ 2 ）自主设计×××技术的研究，使得×××技术的研究，实现×××技 术的研究，提高了×××技术的研究；
×××。
×××。
参考如下：

（ 1 ）项目是我公司自主研发的一种高性能冷缩电线电缆高温混炼胶（简称 高性能电线电缆胶），核心技术已申请发明专利。项目自主研发了甲基乙烯基硅 橡胶生胶配方、 硅油助剂配方及白炭黑配方技术， 通过创新的调控甲基乙烯基硅 橡胶生胶、 硅油助剂、 白炭黑及内脱模剂等用以制备目标高性能混炼硅胶的原料 比例，并采用特定工艺参数的捏合、养生、通蒸汽及抽真空等工艺手段，有效解
16 / 38


 (
商业计划书
)场调研结果分析...........................................
.......307.1历史财务分析................................
高，回收期短。7.4.4盈亏平衡分析36/38杭州×××××××有限公司表7-9盈亏平衡表单位：万元
..174.1市场及行业现状、发展前景分析.............................
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决普通硅胶料力学性能不佳、 保质期限短及加工性能差等缺陷， 最终制成一种力 学性能佳、保质期长、加工性好的高性能甲基乙烯基高温混炼硅胶。
（2 ）本高性能冷缩电线电缆高温混炼胶（简称高性能电线电缆胶）经硫化 处理等常规工艺后， 即可制备出具有更高机械性能的特种有机硅橡胶制品。相比 传统硅橡胶材料，该特种材料具有扯断拉伸强度高（扯断拉伸强度≥8.1KN/M）、 撕裂强度佳（撕裂强度≥40-50KN/M）、断裂伸长率好（伸长率≥850%）、扯断永 久变形小（扯断永久变形率≤8%）等优点，可有效满足高端电缆附件胶、绝缘子 胶和阻燃胶等领域对硅胶料的高力学性能要求， 进而拓宽硅橡胶材料的市场应用  范围。
3.3.3 项目完成时的主要技术指标 （能体现技术含量的量化指标）

（ 1 ）××× ；
（2 ）××× ；
（3 ）××× ；
（4 ）××× ；
（5 ）×××。
四、市场和竞争分析
4.1 市场及行业现状、发展前景分析

重点从市场容量、发展前景上去分析。
例： 荧光定量 PCR仪器的发展前景不可小觑，自建立以来，发展迅速、应用 广泛，表明其具有强大的生命力。 近些年来，许多科研工作者基于荧光 PCR的基 本原理对荧光 PCR技术进行不断深入的研究和改进， 使荧光 PCR技术得到了进一  步地完善，并在此基础上开发出了许多新的荧光 PCR技术。随着荧光 PCR技术的 不断发展该技术将在生物学和医学基础研究、农业、 疾病诊断、 新药开发、食品、 环保等广泛的领域中得到更加广泛的应用，我司生产的荧光定量 PCR仪器都能满 足这些领域的应用。截至 2015 年就医疗领域 PCR仪器量达到 4000 台以上，而除 医疗领域以外成为未来市场的增长点， 医疗领域的超过 5 年使用的更新换代也成 为爆发式增长的需求点。
目前需求量最大的还是荧光定量 PCR仪，北京、广东、浙江等地区需求量比
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