
农村电商规划方案范文三篇 

    

  农村电商规划方案 1 

    为进一步落实《浙江省商务厅浙江省财政厅共青团

浙江省委关于进一步做好浙江省浙江省委关于进一步做好浙江省 电子商务进万村工程有关

工作的通知》的精神，加快农村电子商务综合服务平台、

配送服务中心和农村服务点建设，加快推动农村电子商务

应用，为我省农村居民供应网络代购和农产品销售服务，

构建农村现代流通体系，助推构建农村现代流通体系，助推 两富'浙江建设，特制定浙江建设，特制定 电

子商务进万村工程'实施方案。  

    一、总体思路  

    根据根据 企业主体、政府推动、市场运作、合作共赢'

的原则，充分发挥电子商务优势，通过搭建浙江省农村电

子商务服务平台、县级电子商务服务中心、村级电子商务

服务点，突破信息和物流的瓶颈，从而实现服务点，突破信息和物流的瓶颈，从而实现 网货下乡'和



网货进城网货进城 的双向流通功能。  

    二、主要目标  

    依据我省目前农村的交通、物流、通信和消费等实

际状况，际状况， 电子商务进万村工程'项目，方案用 35 年时间，

在全省建设 90 个县级电商服务中心，2万个村级电商服务

点，到 20__年，全省农村电子商务交易额占总交易额的

20%以上，到 20__年达到 30%以上，并逐步构建高标准的农

产品质量体系、畅通高效的现代化农产品流通体系。  

    三、项目承建  

    经专家组对有关市县推举的省级综合服务平台建设

方案现场评审，确定浙江聚宝盆电子商务有限公司为方案现场评审，确定浙江聚宝盆电子商务有限公司为 电子

商务进万村工程'省级综合服务平台承建企业。  

    四、实施步骤  

    （一）项目组织  

    为确保为确保 电子商务进万村工程'顺当实施，按时完成



省定年度推动目标任务，由浙江聚宝盆电子商务有限公司

特地成立特地成立 电子商务进万村工程'项目运营管理中心，统筹

项目的规划和实施，指导各县（市、区）项目推广宣扬、

招商、培训以及区域服务中心、网点的建设。确定由公司

总经理负总责，分组到各执行团队，各司其职，分工落

实。项目执行团队详细分为：  

    1、仓储物流组：公司视实际状况自建或外包县（市

区）仓储物流中心，担当工业品下乡和农产品进城的仓

储、物流中转功能。  

    2、市场推广组：每一地市设置一个市场推广组，负

责该区域内项目开展的调研，培训对象的组织、宣扬、需

求沟通确定及推广。  

    3、培训组：每一地市设置一个培训组，负责课程的

开发、师资支配、授课以及项目对象后续的培训服务。  

    4、实施组：每一个县（市、区）设置一个实施组，



负责聚宝盆供应链系统对接、产品陈设、现场实施协调等

工作。  

    5、综合服务组：每一地市设置一个服务组，负责区

域内项目总体宣扬方案的制定以及相关活动的宣扬推动工

作；负责项目的日常指导工作。  

    （二）开店建仓  

    包括包括 电子商务进万村工程'中的两个重要内容：村

级电子商务服务点建设、县级电子商务服务中心（仓储）  

    1、村级电子商务服务网点的选择：  

    （1）村中已注册网店  

    （2）可服务本村外来网店店主  

    （3）村级连锁便利店  

    （4）村级便民服务中心或村邮政服务点  

    （5）有意向农村待业人员、村官等  

    按以上排列视各方面条件择优选用。  



    2、县级电子商务服务中心（仓储）  

    （1） 公司直营：对于当地没有适合条件的企业或

个人负责县级服务中心运营的县（市、区），为了确保，为了确保 电

子商务进万村工程'顺当实施，聚宝盆公司可依据市场的实

际状况，在当地设立分公司，负责县级服务中心的拓展工

作。  

    （2） 区域加盟：由当地企业或个人负责区域业务

拓展，聚宝盆公司供应全方位的业务指导与配套服务，利

益按比例分成。  

    （3） 合作经营：有独立的运营体系，能够在当地

独立开展独立开展 电子商务进万村工程'项目，经当地商务、团委

等有关部门与省级综合平台承建企业评审认定，可负责本

区域的项目运营，聚宝盆只供应业务指导与平台系统支持

服务。  

    （4） 县级服务中心（仓储）建设标准：由聚宝盆



提出详细标准并经省商务厅、团省委核准后实施。  

    （三）工作推动：  

    1、会议发动：由省商务厅、省财政厅、团省委联合

召开召开 电子商务进万村工程'动员大会，继省启动仪式后，

各市要相应召开各县（市、区）商务、团委以及乡镇团委

参与的彻落实会议，或由县（市、区）商务、团委组织召

开动员会。商务主管部门也可以通过前期村级连锁便利店

建设所制造的基础条件作相应落实工作。  

    2、宣扬带动：在政府相关网站上如、宣扬带动：在政府相关网站上如 浙江在线'以及

商务、团委等网站上大力宣扬商务、团委等网站上大力宣扬 电子商务进万村工程'详细

政策、业务流程以及推动状况等，充分发挥广播、报纸、

电视台等多种媒体的宣扬、鼓动作用，充分运用好企业边

宣扬、边运作的实际功能，有关海报、操作手册、项目协

议书等宣扬资料，承办企业务求做到早预备、早宣扬、早

落实。  



    3、服务中心：为了确保、服务中心：为了确保 电子商务进万村工程'有序

推动，县级由承建企业设立电商服务中心，详细负责开办

网店、县级服务中心建设项目受理业务，相关政策、业务

询问服务等工作。  

    4、资格审核（网店）：  

    （1）申请：在广泛发动、宣扬基础上，结合企业与

当地团委、商务部门等的一些走访活动，先由申请人向当

地村委或直接向县（市、区）电商服务中心提出申请，当

场登记，（申请人跨村经营的向县（市、区）电商服务中心

申请）。  

    （2）评审：当地村委或县（市、区）电商服务中心

受理后，在三个工作日组织评审并将评审结果告知当事

人。同时，电商服务中心要正常与当地商务、团委沟通状

况，相互协作。  

    （3）签约：经审核确定合格对象后，由电商服务中



心代理承办企业与准网店店主签订心代理承办企业与准网店店主签订 电子商务进万村工程'

项目协议书。  

    （四）组织培训  

    在各县（市、区）农村电子商务服务网点名单（包

括已开网店店主）核准后的 30 个工作日内，由浙江聚宝盆

电子商务有限公司负责组织培训工作，当地商务、团委要

乐观协作，关心落实培训所需的场地、设备、仪器以及培

训人员召集等，为培训工作制造便利条件。培训结束后，

由培训机构组织对学员进行考核，考核通过者当场发放合

格证书，并由学员供应网店注册相关资料，培训单位必需

在一周内完成网店注册。  

    （五）日常管理  

    为准时把握网店运营状况，浙江聚宝盆电子商务有

限公司特殊要加强对新开网店日常管理工作，对于长期不

在线、产品不上架、无销量或销量不多的网店店主予以重



点实地指导；以县（市、区）为区域单位，定期开展督促

检查，发觉问题，准时订正，切实提网店运营管理水平。  

    （六）工程验收  

    依据省商务厅、省财政厅、团省委制定的依据省商务厅、省财政厅、团省委制定的 电子商务

进万村工程'验收标准，各县（市、区）商务、财政、团委

协同承建企业，在年终过后，对协同承建企业，在年终过后，对 电子商务进万村工程'联

合组织验收，验收掩盖率 100%。在县级验收基础上，市级

部门进行抽查，抽查率在 30%以上；省级有重点进行抽查。

验收通过后，兑现验收通过后，兑现 电子商务进万村工程'相关政策。  

    各县（市、区）商务、团委、财政、承建企业对当

地电子商务服务中心、网店运营状况也可以进行半年度

（期中）质量评估，30 日内完成评估，并向当地政府报送

书面报告，对于电子商务服务中心或示范店评估、验收中

合格的，发放浙江省电子商务进万村工程示范服务中心或

示范店牌匾，对于运作质量较好的网店和电子商务服务中



委、承办企业统一联合发放；  

  农村电商规划方案 2 

    一、建设网站前的市场分析  

    在国内电子商务并不成熟的现实下，服务并不规

范，没有一个统一的商务网站标准，特殊是本地区基本没

有成熟的商务网站。  

    本公司在电子商务市场并不成熟的状况下进军电子

商务市场，能在竞争并不激烈的状况下占据市场，扩大市

场份额，以最快的速度实现盈利。  

    二、市场定位，功能定位  

    前期类型：c2c，b2c，服务对象基于本地区市民，

经营小商品，食品，书籍，软硬件等，类似于传统仓储型

超市的网上超市，另建立小型二手市场平台。  

    后期类型：b2c，b2b，增加交易平台功能，增加企



低价商品扩充到大件商品，高产值，高利润产品。  

    三、进展目标：  

    初期：申请域名，申请贷款，汲取风险投资，制作

网站。联系 isp ，申请网络介入，购买服务器等软硬件设

备。  

    6 个月：建立网站，扩容网站内容，规范网站服务，

吸引加盟营销商，使网站在本地区有肯定知名度，建立服

务网络，建立产品选购网络，建立产品配送网络，培训员

工，产品选购、配送依托连锁超市等传统物流网络。依托

传统物流网络可以采纳合作加盟等方式，可作为一个传统

零售商的从属企业。  

    1 年：在本地区有较强的知名度，能打出自己的品

牌，在网站内容上有更进一步的充实，争取更多的加盟营

销商，丰富网上超市的产品，并向高端产品进展。吸纳投
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