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直播带货概述



• 请输入您的内容

直播带货概述
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折扣促销策略



• 折扣促销是一种常见的营销策略，通过降低商品价格来吸引消
费者购买。在直播带货中，主播通常会以更低的价格销售商品
，以吸引观众的注意力并促进销售。

折扣促销策略 折扣促销的定义



直接降低商品售价，是最简单、

最直接的折扣方式。

直接折扣

消费者在购买达到一定金额后可

享受一定的减免优惠。

满减优惠

折扣促销策略 折扣促销的定义



赠品促销
购买特定商品时赠送其他商品或服务。

节日促销
利用节假日、纪念日等特殊日子进行折扣促销，吸引消费者关注和购买。

折扣促销策略 折扣促销的定义



新品上市时为了快速打开市场，主播

可以通过折扣促销来吸引消费者的目

光。

库存积压时，主播可以通过折扣促销

来快速清理库存，回笼资金。

折扣促销策略 折扣促销的定义

清仓甩卖

新品上市
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直播带货中的折扣促销实
施
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季节性商品

根据季节变化，选择应季的商品进行促销，满足消费者需求。

01

热门商品

选择热销商品或库存积压的商品作为促销对象，能够快速提升

销量。

02

高毛利商品

针对毛利较高的商品，可以通过折扣促销来吸引消费者，同时

保证利润空间。

确定促销商品
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