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“校园味道”--基于微信小程序的校园送餐平台

"校园味道"基于微信小程
序的校园送餐平台
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背景介绍5

随着互联网技术的不断发
展，线上订餐服务已经成
为了越来越多人的选择

特别是在校园内，由于学生和教
职工常常忙碌于学习和工作，线
上订餐成为了他们解决饮食问题
的重要途径

因此，开发一款基于微信
小程序的校园送餐平台具
有一定的现实意义和市场
价值

然而，现有的校园送餐平台往往
存在一些问题，如界面设计不合
理、配送效率低、菜品选择少等，
这给用户带来了一定的不便
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设计思路

"校园味道"平台的
设计主要围绕用户
体验、功能实现和
品牌形象三个方面

展开

在用户体验方面，
我们注重界面的简
洁明了，采用清晰
的图片和直观的菜
单设计，使用户可
以快速找到自己喜

欢的菜品

同时，我们还提供
了多种支付方式，
以满足不同用户的

需求

在功能实现方面，
我们实现了实时定
位、在线支付、订
单跟踪等功能，使
用户可以享受到一
站式的订餐服务

在品牌形象方面，
我们注重打造健康、
便捷、美味的品牌
形象，通过与优质
的餐饮供应商合作，
提供多样化的菜品
选择，以满足不同
用户的需求



实现过程

3



实现过程

在实现过程中，我们主要采用了微信小程序框架进行开发。具体步骤如下



实现过程

确定需求和
功能模块

我们首先对用户需求
进行了调研和分析，
确定了平台的主要功
能模块，包括菜品展
示、订单管理、支付

管理等

01

设计界面和
交互流程

根据用户需求和功能
模块，我们设计了简
洁明了的界面和直观

的交互流程

02

开发后端接
口

我们使用Java和
Spring框架开发了后
端接口，实现了对用
户信息、订单数据、
支付数据等的处理和

存储

03

实现前端页
面

我们使用微信小程序
框架开发了前端页面，
包括首页、菜品列表
页、订单管理页等

04

联调测试和
优化

我们对前后端接口进
行了联调测试，确保
数据的正确传输和处
理。同时，我们对界
面和交互流程进行了
优化调整，以提高用

户体验

05 06

上线运营
经过测试和优化后，
我们正式上线了"校
园味道"平台，并进
行了推广和运营
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运行效果

经过一段时间的运行，"校园味道"平台已经取得了一定的效果。具体表现如下



运行效果

用户数量稳步增长：通过线上推广和线
下活动，平台的用户数量稳步增长，已
经覆盖了大部分在校师生

订单数量逐渐增多：随着用户数量的增
长，平台的订单数量也逐渐增多，反映
出用户对平台的认可和信赖

用户反馈良好：通过用户反馈和评价，我
们了解到大多数用户对平台的使用体验比
较满意，认为平台提供了方便快捷的订餐
服务

品牌形象逐渐树立：通过与餐饮供应商
的合作和推广活动，我们逐渐树立起了
健康、便捷、美味的品牌形象
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问题解决

大学生通常面临紧张的学业和社交活动安排，很难找到时间准备餐食。校园味道通过提供

快速、便捷的外卖服务，有效解决了这一痛点。我们的服务能够为学生节省宝贵的时间，

让他们能够更专注于学习和休闲活动。通过减轻他们的日常生活负担，学生可以更有效的

安排自己的时间健康饮食需求

随着经济水平的提高，学生越来越注重健康饮食，但校内食品的选择往往有限。我们

不仅仅与校内商家合作，同时也与校外商家达成战略合作。在对食品健康严格监管的

前提下，我们提供多种多样的健康食品选项，并且在每一项食品的介绍中加入该食品

的热量介绍，满足对营养和健康有特别需求的学生。夜间餐饮服务缺乏

随着社会竞争的不断加剧，学生的学习压力也在日益增加，很多学生晚上学习或活动到深

夜，但夜间的餐饮服务在校园内通常受限。我们平台提供夜间的送餐服务，确保学生能够

在任何时间都能获取所需的食物和用品校园内配送效率



问题解决

传统校园外卖服务在
校园内配送时常常面
临诸多挑战，如校园
路线复杂、送餐点分
散等。校园味道通过
专门针对校园环境设
计的智能配送系统，
优化配送效率和速度。
我们的配送团队熟悉
校园布局，能够迅速
准确地将食物送达学
生手中经济性考虑

2

1

大多数大学生在经济
上有限制，寻找性价
比高的餐饮服务。校
园味道在定价策略上
考虑到这一点，提供
合理、负担得起的价
格，确保所有学生都
能享受到我们的服务。
此外，我们通过提供
优惠活动和会员制度，
进一步增加了服务的
吸引力
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