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食品代理合同 

随着法律法规不断完善，人们越发重视合同，关于合同的利益纠

纷越来越多，在达成意见一致时，制定合同可以享有一定的自由。

拟定合同的注意事项有许多，你确定会写吗？下面我                             

随着法律法规不断完善，人们越发重视合同，关于合同的利益纠

纷越来越多，在达成意见一致时，制定合同可以享有一定的自由。

拟定合同的注意事项有许多，你确定会写吗？下面我就给大家讲

一讲优秀的合同该怎么写，我们一起来了解一下吧。

食品代理合同篇一    乙方：

    本着诚实守信、平等互利、协商一致的原则，签订本公司食

品产品代理一、基本条件约定 

    1、甲方基本条件 

    2、乙方基本条件 

    乙方应对甲方产品品牌有足够的了解和认可度，且在合同期

内不得销售与甲方产品同类的其它品牌产品，有义务向甲方及时

提供真实有效地客户信息和销售情况的数据报表。 

    二、乙方所选择销售区域的销售渠道与销售基数约定 

    1、销售区域的销售渠道为省市(区) 乡镇的 地区中，乙方

在下列销售渠道内自主注明“√”符号的销售渠道如下： 

    2、销售基数：依据乙方所选择销售区域的销售渠道，结合

甲方提出的年度销售基数，本合同约定的销售基数总额为 仟 佰
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 拾 万元整。 

    合同。 

    附：湖南海佳食品有限公司年度代理销售基数标准 

    金额单位：万元 

    三、 双方的权利与义务约定 

    1、甲方尽量保证在乙方所属销售区域中选定的销售渠道内

部不出现甲方其它代理商经营甲方产品的行为发生，如一旦出现，

甲方应积极给予协调。 

    2、甲方应根据乙方要求，向乙方提供合法真实的甲方产品

销售增值税发票，但由此产生的费用由乙方承担。 

    3、甲方应根据乙方要求，在确认收到乙方货款 24小时内及

时发货，并不得向乙方提供不合格产品或者贴牌产品。 

    4、乙方所属代理区域内的未来潜在客户和本合同中乙方自

主放弃的销售渠道内客户，在甲方为委派他人销售的前提下，原

则上由乙方经营管理， 

    5、乙方如不经甲方同意，擅自将甲方产品销售在本合同约

定销售区域外的业务，已经发现，甲方有权按其销售价款金额的

30%给予乙方经济处罚，并责令其限期收回货物。 

    6、甲方对乙方实行现款现货的结算方式，其付款可以是现

金、支票、电汇、银行汇票等多种方式。但乙方对旺季畅销量大

的产品需在提货 15 天前通知甲方备货，如甲方因供电、交通等

人力不可抗拒的原因造成的货物暂缺，乙方应当给予谅解。 
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    7、因原材料价格或者生产原因，甲方需对出厂价格上调或

者下调时，甲方应提前 15 天通知乙方，乙方须在接到通知后给

予配合支持。 

    8、因乙方自身保管、运输、储存等原因造成的产品质量损

害、经济损失和赔偿事宜，乙方应承担由此产生的经济责任和法

律责任。 

    9、乙方在自行提货时，应当面清点产品数量和检查产品质

量，乙方提货离开仓库或者配送人员离开仓库，甲方不再对产品

的非质量问题和数量缺失负责。 

    10、乙方在接到货物的 5天内发现甲方产品有批次质量问题

的，应及时通知甲方，甲方应无条件负责退换。 

    11、乙方由于滞销原因所导致的货物积压和由于包装原因影

响正常销售的产品，甲方允许乙方在产品质量完好和且在保质期

内的前提下退换货，但由此产生的生产费用和运输费用由乙方负

责。 

    四、合同维护保证金和返点奖励与处罚 

    1、为确保甲方产品在销售过程中不发生品牌信誉损害和销

售网络安全 

    2、如乙方在合同期内，未违反本合同约定，甲方应在合同

期满之日后 15 天内将本金全额返还给乙方，并同时按年息 10%

标准给予乙方一次性经 

    3、甲方承诺付给乙方的返点奖励与处罚。 
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    ①奖励：乙方在本合同所约定销售区域的销售渠道内，在本

合同约定期内完成销售基数的，甲方按销售基数总额的 1%给予

乙方现金返点奖励;乙方在本合同所约定销售区域的销售渠道内，

在本合同约定期内超额完成销售基数的，甲方在对销售基数总额

内的按 1%给予现金返点奖励同时，对超过基数的数量部分按 2%

给予现金返点奖励。 

    ②处罚：对在本合同期满之日，仍不能完成约定销售基数的

甲方在不给予乙方返点奖励的同时，对未完成销售基数总额的部

分按 1%标准在合同维护保证金中扣除;对因乙方在经营过程中，

严重背离本合同约定或者因采取消极、敷衍方式，造成在合同期

内完不成本合同约定销售基数总额 50%的甲方在对乙方未完成部

分给予经济处罚的同时，可提前中止合同。 

    五、其他约定 

    1、本合同期内，对于乙方经甲方同意，在甲方未委派他人

开展本合同所约定销售区域的销售渠道外乙方所取得的业务，可

用有偿转让方式移交或由乙方继续保留，但在续订下一年代理合

同时，乙方应无条件将所保留的销售渠道业务按标准计入乙方年

度销售基数。 

    2、对于乙方在未取得本合同所约定销售区域的销售渠道代

理权之前，他人在征得甲方同意后，在本合同所约定销售区域的

销售渠道内取得的业务，甲方应在本合同签订时向乙方明确告知，

乙方对此应予谅解。 
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以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。

如要下载或阅读全文，请访问：

https://d.book118.com/195002043140011200
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