
商场国庆主题策划方案设计

　　在写方案之前，要明确方案的目的和目标，确保整个方案围绕着

一个清晰的目标。写商场国庆主题策划方案设计有什么要注意的呢？

这里给大家带来商场国庆主题策划方案设计，希望对大家有所帮助。

　　商场国庆主题策划方案设计篇 1

　　为了迎接新中国 68年华诞，购物中心特别推出 6大方阵齐阅兵 10

大活动共狂欢系列活动，让购物中心成为购物的天堂、欢乐的海洋，

为国庆节献礼。

　　活动时间：9月 25日—10月 11日

　　活动主题：6大方阵齐阅兵 10大活动共狂欢

　　X大国庆百万螃蟹大请客满 300送 40

　　活动一、祖国大庆 20XX年 6大方阵齐阅兵

　　家电方阵大阅兵：建国 20XX年换台大电视看阅兵

　　电视城，全场商品折扣价，再送 600万卡

　　品牌冰洗厨具大阅兵：600万卡大放送

　　国产手机大阅兵，60万卡大放送

　　食品方阵大阅兵：十一好礼在

　　1、第 9 届螃蟹展：质的稻田蟹、苇塘蟹、水库蟹汇聚购物中心，

凌晨蟹田捕捞，3小时直供大家庭。9月 25日推出抓河蟹，河蟹爬行，

画河蟹三大赛事，获胜者有大礼相赠。

　　2、泰国水果展：9 月 26 日盛大开幕。热忱泰国舞蹈精彩绝伦，

正宗泰拳表演惊险无限，美味泰国水果挑战味蕾。



　　3、第 6届天下月饼展：9月 23日—10月 3日，万瓶马赛特红酒

大放送，活动期间凡购月饼单张小票满 300 元送价值 99 元西班牙马

赛特干红葡萄酒一瓶，单张小票最多送 5瓶，送完为止。

　　百货服饰方阵大阅兵：新店新货庆国庆国庆商品大联展

　　鞋城：6大品类 60大品牌贺国庆

　　25-30 日，6 天疯狂大回馈，大谢天下 60 大品牌 09 秋款瓢鞋 5

折；6天大抢购，929双秋款 92.9元/192.9元商品超值特供。

　　羽绒世界：09新款抢先上市；9月 25—30日羽绒服以旧换新。

　　羊绒：六大品牌重装上市 8-8.5折

　　品牌折扣店：40余品牌超低折扣，全场低至 2折。运动 368：耐

克、耐克 360同贺，满 200减 50，特供商品 4-6折；户外十一装备 8-9

折；

　　女装商场：百大品牌全面折上再满 300送 40螃蟹券；ONLY沈阳

全场秋冬品震撼 9折；

　　黄金珠宝方阵大阅兵：建国 60周年纪念金条/金铤/金章/金银币

全展珠宝全场 7折再满 300送 40螃蟹券；

　　美食方阵大阅兵：吃在大家庭，品在大国庆/小吃一条街盛大开

幕

　　室内公园方阵大阅兵：玩在大家庭乐在大国庆

　　10月 1日—8日，在室内公园购娱乐票的消费者，即可刮奖一次，

中奖率 50%，



　　有机会赢取年卡或娱乐项目免费游/蔡氏艺术团国庆期间推出互

动杂技魔术。

　　活动二、祖国大庆 68年 10大活动共狂欢

　　狂欢 1、68年国庆 60000面五星红旗送省城——为祖国献礼

　　9 月 25 日—30 日，购物中心联合 FM975 辽宁交通广播在大家庭

正门向全省免费发放 60000面五星红旗，只要凭驾驶证件或有效身份

证件就可免费领取五星红旗一面。

　　狂欢 2、__搬进大家庭到大家庭看__——为祖国祝福

　　国庆期间，大家庭将把 8米高__灯楼请进大家庭共享大厅。这座

__灯楼是辽中县 44 岁农民黄湖用高粱秆装饰而成。国徽、宫灯和红

旗，甚至毛主席照片和城墙标语等都一应俱全，与__巍峨庄严的气势

颇有几分神似。来大家庭的顾客可以在__前合影留念，喜迎国庆 68

周年。

　　狂欢 3、大家庭大国庆升国旗——为祖国自豪

　　为庆祝祖国 68 年大庆，10 月 1 日—8 日每天早 9：00，大家庭

将在正门举行庄严的升旗仪式。同时面向各行各业有志人士诚招升旗

手，只要你热爱祖国，只要你有突出事迹，均可报名参予。咨询热线：

88619500

　　狂欢四、大家庭大国庆唱国歌——为祖国高歌

　　每天升国旗仪式之后，大家庭还要组织上千名员工和过往行人共

唱国歌，歌唱美丽的祖国，表达对祖国的美好祝福。



　　狂欢五、68 年生活记忆百姓生活藏品大征集——为祖国纪念国

庆前夕，购物中心联合《辽沈晚报》向全社会征集各种具有历史特色

的物品，可以是服饰，可以是家用电器、食品、日用品，只要是有纪

念意义的老物件，都可报名参与。

　　狂欢六、大家庭大国庆画国画——为祖国添彩

　　国庆期间，大家庭将邀请我市知名国画大师现场绘百米长卷，顾

客可以执毛笔在画卷上签名，寄托对祖国的美好祝愿。

　　狂欢七：大家庭大国庆听国粹——为祖国喝彩

　　国庆期间将在共享大厅推出国粹表演专场，期间将为顾客献上京

剧、评剧、二人转、武术等精彩表演，弘扬传统文化，带给百姓艺术

上的享受。

　　狂欢八：大家庭大国庆下国棋——为祖国助威

　　为庆祝祖国 68 年大庆，大家庭将举办一场真人象棋大赛，棋子

由真人扮演，分立楚河汉界两侧，上演一场精彩的中国象棋真人对决。

　　狂欢九：大家庭大国庆看阅兵——为祖国骄傲

　　国庆期间，大家庭共享大厅将安装大型 LED屏幕，届时顾客们可

以—起看阅兵式，共同感受国家的富强与发展。

　　狂欢十：大家庭大国庆喝红酒——为祖国干杯

　　贺国庆、中秋佳节，大家庭推出喝长城红酒，登蓬莱仙岛，游君

顶酒庄现场大抽奖活动，并提供优质红酒供大家免费品尝。

　　活动三、祖国大庆 68年特供单品__

　　同贺祖国 68 年大庆，9 月 25 日-30 日各大品牌纷纷推出特供单



品超值大优惠，数量有限，售完为止。

　　活动四、大家庭大国庆百万螃蟹大请客满 300送 40



　　为了迎接十一国庆节，大家庭推出百万螃蟹大请客活动，请沈城

百姓吃螃蟹，丰富老百姓的节日餐桌。活动期间，凡顾客在购物中心

购物累计满 300 元，部分商品满 500 元或 1000 元（超市、餐饮、娱

乐、明示商品及特殊部位除外）即可获得 40 元螃蟹券一张（单张小

票最多限领 10张）！

　　商场国庆主题策划方案设计篇 2

　　一、活动背景：

　　1、--电器有限公司成立--周年，为更好的证明了--的实力，传

达--的经营理念，提升企业品牌形象，开展全方位的推广活动势在必

行。

　　2、直接竞争对手好万家利用大量资金（无论是在电视广告、报

纸、单张上）全力反搏;--电器欲于国庆前后在--开业;大环境上，--

等电器连锁大鳄正在吞噬二、三级别市场，家电行业战越演越烈。

　　3、为了减少--电器有限公司--店的搬迁造成的负面影响，强势

宣传--店的成功签约。

　　4、中国传统的国庆节，是一个假期较长，消费能力强，拉动商

品消费、进行品牌宣传的好机会。

　　综上所述，我们应充分利用以上契机，最合理的整合资源，有计

划、有策略的开展一次时间跨度较长的系列促销活动，带动经济增长，

实现品牌形象与商品销量的同步提升。

　　二、活动主题及思路：

　　1、活动主题



　　国庆期间活动口号：诚信铸就、十九辉煌;众店齐庆、礼礼俱到;

（具体时间：9月 24日——9月 30日）

　　国庆期间活动口号：贺国庆、一元家电惊爆全城，挑战价格极限。

（具体时间：9月 28日——10月 5日）

　　2、活动思路：充分利用两大契机，通过特惠酬宾、豪礼派送、

一元特价机热销等一系列促销手法，直接让消费者礼、利双收，从而

提高公司商品销量及展现--辉煌历史。

　　3、活动时间：9月 24——10月 5日

　　三、活动地点：

　　--各连锁店（包括--店）

　　四、活动组织：

　　总监督：总负责部门：销售管理、采购部、各分店

　　各分店总负责人：各分店店长（监督人：销售管理部、采购部）

　　五、活动内容及安排：

　　1、各分店全场特价

　　各分店特价商品要保持在 80%以上，特价商品主要定位在

　　a、库存量较大、急需处理商品

　　b、其它商家主推商品及公众敏感性机型

　　c、我司主推商品

　　d、厂家规定特价商品。

　　具体特价商品及销售定位见商品部下达的销售定位表，要求特价

与原价的差距有一定的幅度。



　　2、来就送（司庆有喜、畅饮畅赢，1000瓶可乐与您饮）

　　活动主要针对司庆期间光临--电器连锁店的顾客，不需购物即可

免费赠送小可乐一瓶，人限 1支，先到先得，送完即止。

　　可乐可由市场部统一购买或由各分店根据自身需要购买，各店限

350支，要做到有计划、有节制派送，活动结束后根据实际送出数量

再和市场部结算。

　　3、购又送（购物送--券）

　　活动主要针对国庆期间在--电器连锁店购物的顾客，凭购物单，

购物满 1000 元送价值 20 元麦当劳使用券;购物满 3000 元送价值 30

元--使用券;购物满 5000 元送价值 50 元--使用券;购物满 5000 元送

价值 100元--使用券。

　　--店由--负责联系券，--店由--负责联系，--店由--负责联系，

先从--负责哪出 50张，10月 4日各分店活动结束后根据实际送出数

量再和对方结算。

　　4、厂家好礼送

　　主要根据厂家在我司活动期间所推出的优惠政策配送的赠品及

日常所配送的赠品，要求在活动前由采购部根据厂家赠品配送政策及

我司所存在的赠品做统一配送并于活动前 2天传到各分店，各分店根

据采购部所制定的赠品配送政策事先书写好海报，活动前 1天晚上张

贴在对应商品上，同时采购部根据赠品在活动前根据赠品情况进行对

应调拨。

　　5、老总签名、字字重金



　　活动期间联系众厂家资源分别在 9 月 24 日、25 日，10 月 1 日、

2 日、8 日、5 日（星期六、日）开展老总签名售机活动，活动形式：

签名优惠、现场竞猜、游戏娱乐、文艺表演、购机有礼、现场新机及

主推机展示、赠送礼品等。（具体内容根椐采购部提供的资源再来安

排）

　　6、一元超低价活动

　　a、活动时间：9月 24日——26日;10月 1日——3日

　　b、超低价商品明细表（仅供参考，具体由采购部确定）

　　价位商品数量单价合计亏损

　　1元风筒 5台 20元 100元 95元

　　1元烫斗 5台 30元 150元 145元

　　1元电话机 5台 30元 150元 145元

　　1元风扇 5台 40元 200元 195元

　　1元微波炉 1台 280元 280元 279元

　　1元 dvd1台 280元 280元 279元

　　1元彩电 1台 600元 600元 599元

　　总计 1760元 1737元

　　3店共 5280元 5202元

　　两天共 10560元 10404元

　　c、超低价抽号券 2种领取途径：

　　（a）、每天的排队的前 150 名顾客都可以领取抽号券。（凭单

张排队）



　　（b）、9 月 24 日—10 月 3 日各分店每天购物满 1000 元以上即

送 1张，每天最多送出 50张，每店至 10月 3日通过购物最多送出 550

张

　　d、方法：9 月 24 日—26 日;10 月 1 日—3 日各分店每天上午 9：

30 开始派发抽号券，排队两列，一列为通过购物已经拿到抽号券，

一列为没有抽号券人员，派发只派发给没有抽号券的一列，后两列共

同把抽号券的抽号联投入到希望购买对应商品箱子内，事先说明每人

只能有一张，如发现一人有两张或多张的只按照 1张有效计算，其它

的按作废处理。

　　各分店箱子由各分店美工负责制作并在箱子上书写--商品，1元

及数量，并在现场用大海报纸书写细则。

　　现场负责人：派发前由行政专员负责对本项活动用话筒讲解，并

有 4名售后服务人员负责现场秩序（廖总事先安排），派发人员：文

员、财务人员。

　　e、美工在活动前书写抽奖明细海报（活动开始前日晚在店门口

划出领取现金抽号券及购买超低特价机排队处，并拉起排队隔离绳墙。

　　店长安排两名员工提前在排队处接待及解释活动的具体做法，控

制现场气氛。

　　商场国庆主题策划方案设计篇 3

　　一、活动背景：

　　1、电器有限公司成立__周年，为更好的证明了.实力，传达经营

理念，提升企业品牌形象，开展全方位的推广活动势在必行。



　　2、直接竞争对手好万家利用大量资金（无论是在电视广告、报

纸、单张上）全力反搏;国美电器欲于国庆前后在开业;大环境上，国

美、苏宁、永乐等电器连锁大鳄正在吞噬二、三级别市场，家电行业

激战越演越烈。

　　3、为了减少电器有限公司挂绿店的搬迁造成的负面影响，强势

宣传博罗店的成功签约。

　　4、中国传统的国庆节，是一个假期较长，消费能力强，拉动商

品消费、进行品牌宣传的好机会。

　　综上所述，我们应充分利用以上契机，最合理的整合资源，有计

划、有策略的开展一次时间跨度较长的系列促销活动，带动经济增长，

实现品牌形象与商品销量的同步提升。

　　二、活动主题及思路：

　　1、活动主题

　　国庆期间活动:诚信铸就、十九辉煌;众店齐庆、礼礼俱到;（具

体时间:9月 24日——9月 30日）

　　国庆期间活动口号:贺国庆、一元家电惊爆全城，挑战价格极限。

（具体时间:9月 28日——10月 5日）

　　2、活动思路:充分利用两大契机，通过特惠酬宾、豪礼派送、一

元特价机热销等一系列促销手法，直接让消费者礼、利双收，从而提

高公司商品销量及展现辉煌历史。

　　3、活动时间:9月 24——10月 5日

　　三、活动地点：



　　各连锁店（包括 XX店）

　　四、活动组织：

　　总监督:总负责部门:销售管理、采购部、各分店

　　各分店总负责人:各分店店长（监督人:销售管理部、采购部）

　　五、活动内容及安排：

　　1、各分店全场特价

　　各分店特价商品要保持在 80%以上，特价商品主要定位在

　　a、库存量较大、急需处理商品

　　b、其它商家主推商品及公众敏感性机型

　　c、我司主推商品

　　d、厂家规定特价商品。

　　具体特价商品及销售定位见商品部下达的销售定位表，要求特价

与原价的差距有一定的幅度。

　　2、来就送（司庆有喜、畅饮畅赢，1000瓶可乐与您饮）

　　活动主要针对司庆期间光临电器连锁店的顾客，不需购物即可免

费赠送小可乐一瓶，人限 1支，先到先得，送完即止。可乐可由市场

部统一购买或由各分店根据自身需要购买，各店限 350支，要做到有

计划、有节制派送，活动结束后根据实际送出数量再和市场部结算。

　　3、购又送（购物送麦当劳券）

　　活动主要针对国庆期间在电器连锁店购物的顾客，凭购物单，购

物满 1000 元送价值 20 元麦当劳使用券;购物满 3000 元送价值 30 元

麦当劳使用券;购物满 5000元



　　送价值 50 元麦当劳使用券;购物满 5000 元送价值 100 元麦当劳

使用券。

　　4、厂家好礼送

　　主要根据厂家在我司活动期间所推出的优惠政策配送的赠品及

日常所配送的赠品，要求在活动前由采购部根据厂家赠品配送政策及

我司所存在的赠品做统一配送并于活动前 2天传到各分店，各分店根

据采购部所制定的赠品配送政策事先书写好海报，活动前 1天晚上张

贴在对应商品上，同时采购部根据赠品在活动前根据赠品情况进行对

应调拨。

　　5、老总签名、字字重金

　　活动期间联系众厂家资源分别在 9 月 24 日、25 日，10 月 1 日、

2 日、8 日、5 日（星期六、日）开展老总签名售机活动，活动形式:

签名优惠、现场竞猜、游戏娱乐、文艺表演、购机有礼、现场新机及

主推机展示、赠送礼品等。（具体内容根椐采购部提供的资源再来安

排）

　　商场国庆主题策划方案设计篇 4

　　本次活动以金秋营销为主题，旨在向高中端客户和大众客户表达

商场与之分享耕耘硕果、共创美好未来的真诚愿望，传播商场业务以

客户为中心、致力于实现银客双赢的经营理念。各行可在此基础上，

根据本行的活动特色，提炼活动主要卖点作为副题。

　　一、活动主题

　　金秋营销



　　二、活动时间

　　20XX年 XX月 XX日——_月_日。

　　三、活动目的

　　以国庆节为引爆点，以个人高中端客户和持卡人为重点目标群体，

以巩固和发展客户、促进储蓄卡使用、提高速汇通手续费等中间业务

收入为主攻目标，重点拓展购物、旅游、餐饮、娱乐市场及其相关市

场，同时扩大产品覆盖人群，促进客户多频次、多品种使用，带动个

人商场业务全面发展;同时通过金秋营销宣传活动的开展，确立我行

品牌社会形象，增强客户对我行个人金融三级服务（VIP服务、社区

服务、自助服务）的认知和感受，提高电子渠道的分销效率，切实提

升经营业绩。

　　四、活动内容

　　活动主要包括以下内容：

　　（一）金秋营销产品欢乐送优惠促销赠礼活动。

　　为鼓励持卡人刷卡消费和无纸化支付，同时保持和提升速汇通业

务竞争优势，促进汇款业务持续快速发展，特开展以下优惠促销赠礼

活动：

　　1.金秋营销.自助服务送好礼

　　2.金秋营销，卡庆双节

　　（1）活动期间申请卡免收当年年费。

　　（2）刷卡消费达到一定标准，可凭消费交易 POS 单据和银行卡

到当地建行指定地点领取相应标准的礼品，领完为止。



　　刷卡消费达 1000元（含）以上，赠送价值 100元礼品。

　　刷卡消费达 5000元（含）以上，赠送价值 150元礼品。

　　刷卡消费达 10000元（含）以上，赠送价值 200元礼品。

　　刷卡消费达 20000元（含）以上，赠送价值 300元礼品。

　　3.金秋营销.速汇通优惠大放送

　　（二）金秋营销.产品欢乐送商场活动

　　抓住中秋节和国庆节的有利时机开展金秋营销，产品欢乐送营销

活动，稳步推进第二阶段营销工作。结合活动促销内容，确定目标客

户，积极拓展相关业务量，切实提升营销经营业绩。

　　9月、10月为学生入学或新生报到高峰期，各行可以开展凭学生

证或录取通知书享受汇款优惠的营销活动，吸引学生客户群体，拓展

教育社区市场业务;对城市中汇款频率较高的人群，如商业社区经商

人员、外出务工群体等，积极开展社区营销活动，提高营销活动的有

效性;对潜在的汇款大户及有异地代发工资需求的全国性、跨区域企

业，各行可以通过公私联动进行一对一营销，争取导地代发工资等批

量汇款业务。

　　抓住国庆节期间股市休市的商机，重点营销个人通知存款，抓住

新生入学的时机，重点营销。国庆节期间，各行要做好安排，活动期

间，各行要安排专人值班，妥善处理客户投诉或满足客户的特殊需求。

　　（三）金秋营销，产品欢乐送活动。

　　五、活动目标



　　客户新增超过历史同期水平，并使客户结构得到改善，质量得到

进一步提高。
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　　一、活动目的：

　　为抓住国庆 7天大假的有利时机，以有力度的促销活动来带动客

流量，扩大富成百货的知名度及市场占有率，使的旺季销售有一个好

的开始，也为全年任务的完成奠定基础。

　　二、活动主题：

　　国庆佳节，相约富成，惊喜不断

　　三、活动时间

　　负一层超市、一楼洗化超市特价时间：10月 1日---7日

　　二楼以上穿戴类商品打折时间：9月 28日---10月 7日

　　四、活动内容：

　　活动总负责：__

　　1、超市抢购风

　　负责人：__

　　每天推出 10余种超低价商品，从 12点开始限量抢购至售完为止。

　　每天在商场门前用 pop标出超低价商品的品种价格，负一层设有

告示牌，告知顾客具体内容。

　　2、洗化特价潮

　　负责人：__

　　主要以买赠方式为主，在门前以商品图例展示，标出原价和特价。



（费用商户承担）



　　3、穿戴类商品打折促销：

　　负责人：各楼层经理

　　具体内容：

　　（1）活动时间：（9月 28日---10月 7日）

　　（2）凡参加活动的商户结算时扣 13个点，不含税。

　　具体商品及折扣幅度：

　　鞋帽类商品 5---5.5折，箱包类商品 5.8折，二、三楼男装 5.5

折，三楼休闲装 6.5折，4楼女装 6折，5楼针织 6.5折。

　　（3）不参加此次活动的商户在原扣点的基础上加扣 3个点。

　　（4）原合同中有 1%广告费的商户不另加扣点。

　　（5）要求各楼层在 26日前将具体商户参加此次活动的情况及不

参加此次活动的情况报业务部。

　　4、寻找幸运顾客：你的幸运，我的快乐

　　负责部门：业务部，礼品提供：洗化超市，负一层超市

　　礼品发送分为三个时段：

　　11、00---1、00，

　　3、00---5：00，

　　7：00---9：00

　　顾客凭有效证件在总台登记领取。有限证件包括：身份证、户口、

警官证、士官证

　　如果是 10月出生的顾客送价值 2元的礼品。

　　如果是 10月 1日出生的顾客送价值 5元的礼品。



　　如果是 49年出生的顾客送价值 30元的代金券。

　　如果顾客名字中包括国庆两个字，送价值 50元的代金券。

　　如果是 49年 10月 1日出生，名字中包括国庆两个字的顾客，送

价值 1000元的代金券。（限每天一位）

　　五、门前的活动：

　　1、26日前各部门上报厂家宣传促销活动的具体情况，以便企划

部统一安排，保证商场门前每天都有促销活动，以达到营造气氛，带

动人气的效果。

　　2、建议举办一至二场服装展示会，以秋冬男女装或保暖内衣为

主，详细后附节目流程单。

　　3、10月 1日早上举行隆重的升国旗仪式，当天早班的全体员工

务必参加，9：30 分准时到岗，9：45 各部门组织员工方队着工装在

门前参加升旗仪式，升旗仪式由保安部具体负责。

　　六、开展以送温馨，献真情为主题的优服流动红旗评比，主要以

站姿，定岗，定位，三声服务为切入点，统一迎声你好，欢迎光临富

成百货!送声欢迎下次光临，具体方案由业务部制定后下发。

　　七、媒体投放

　　1、报纸广告

　　9月 26日都市报：四分之一黑白版 6500元

　　9月 30日晚报头版：二分之一彩版 5250元左右

　　建议投放广告时间跨度相应增加

　　八、卖场装饰布置



　　1、店外：

　　巨幅布标 20m_10m约 1800元

　　大型喷绘 3.6m_2.4m130元

　　门头悬挂灯笼 4个，内容为祖国万岁或庆祝国庆，布标 1条，内

容以庆祝国庆为主。拱门、气球、演出由商户提供。

　　2、店内：

　　（1）中厅以气球彩链编织为主。费用约：3000元

　　（2）因布局调整，洗化搬至一楼、五楼增加布匹经营项目，一

楼购物导示牌现有内容和实际不符，为方便顾客购物，现申请更换一

楼导示牌和五楼水牌。费用约：50元

　　（3）大型超市牌子更换，因画起泡、变形、布局调整（洗化已

搬至一楼）规格：6.6m_1.8m费用约：190元

　　（4）各楼层中厅悬挂相应商品折扣幅度为内容的喷绘。

　　费用约：4条 350元（可长期使用）

　　九、费用预算：

　　1、巨幅布标 1800元（含制作和发布费）

　　2、楼层喷绘 350元

　　3、大型喷绘 130元

　　4、气球彩链 3000元

　　5、时装展示 4000元（一场）

　　6、媒体 20000元

　　9月 30日晚报二分之一彩版 6500元



　　9月 27日都市报 1/4黑白版 2750元

　　因考虑到 10月 1日至 10月 7日各大报纸休报，为不使广告宣传

出现断档，以至影响销售，建议在 9月 27日至 10月 7日期间通过广

播电台 974或 929滚动播出，每天 20次 15天 15000元

　　7、超市广告画：190元

　　8、五楼购物导示牌：50元

　　商场国庆主题策划方案设计篇 6

　　活动方案主题：国庆特别奉献——零点打烊乐无眠幸运购物赢大

奖

　　活动具体安排：

　　（一）10月 1日——3日

　　（打烊时间：10月 1日 24、00，2-3日 22、00）

　　一、中华鼓王欢庆盛世升旗大典感恩太平（10 月 1 日 8：10-8：

40）

　　中华鼓王布 30 余人的锣鼓巨阵（直径 2 米），中层干部及员工

台阶列队观看升旗。8：40-8：50，经警清场，观看升旗（此次升旗

增加队列表演）;9：00 结束。（通过开门造势引客，使开门第一时

间就进入销售高潮）

　　二、国庆佳节热忱奉献穿着类满 300 立减 100（10 月 1 日-3 日）

　　男、女、休闲、童装、针纺织品、鞋满 300元立减 100元，满 600

元立减 200元（封顶），不跨部门、不跨柜组累计。会员刷卡不打折，

但可积分。



　　三、电脑旗舰百日庆典破冰让利饕餮盛宴（10月 1日-7日）

　　1、价值升级：电脑降幅 30%，主流笔记本低至三千元;

　　2、服务升级：笔记本终身免费服务（限软件、送修）;

　　3、礼品升级：购电脑送 MP4、盛大易宝、MP3、优盘等精彩好礼。

　　四、国庆晚会歌舞升平央视绝活精彩绝伦（10月 1日）

　　10月 1日 20：00-22、00，央视绝活川剧大变脸等。

　　五、夜晚十点派送红包满三送四满五送五（10月 1日）

　　从晚 10 点开始，在各项活动基础上，电脑票单张或累计购男、

女、休闲、童装、针纺织品、鞋超过 300元赠精装月饼 4块（零售 15

元，成本 9元）;超过 500元赠 50元礼金券（超额部分不累送）。礼

金券 10月 7日前使用有效。

　　（二）10月 4日——7日

　　（打烊时间，晚 10点）

　　一、会员刷卡双倍积分买礼送券赢取电脑

　　活动期间，1、VIP会员刷卡购物，所有商品双倍积分奖励!

　　2、所有消费者在新亚商城购穿着类、针纺织品、洗化用品满 200

元，家电、电脑、手机、照相器材、健身器材、MP4、MP3、学习机、

首饰、自行车、电动车、保险柜（箱）满 500元，赠抽奖卡 1张，多

买多赠，上不封顶。奖品为价值 4990 元的手提电脑 1 台，共计 8 台

（个人缴纳奖品税）。10 月 8 日电脑摇奖产生幸运顾客，10 月 9 日

发布中奖公告（淮海晚报、现代快报、新亚商城门前广告）。

　　二、每晚八点实惠多多时点特价限量抢购



　　（三）10.1-10.7门前活动安排

　　门前活动包括正门舞台活动和东广场大棚促销。采取申报制，原

则上每个部门只能申报使用 1天，而且舞台活动和大棚促销要同时举

行。具体办法如下：

　　1、申报 10月 1-3日使用的，一是活动方案要好，影响力度要大，

二是能够全部承担舞台、音响、背景制作等费用。

　　2、申报 10月 4-7日使用的，舞台、音响费用由公司承担。

　　3、申报时间：9月 16日前报企划部。

　　氛围、造势：（10月 1日-3日）

　　1、穿着区域吊满 300立减 100葫芦

　　2、电脑旗舰店做学生_昭示牌 20 个（活动主题），戴新亚电脑

旗舰店绶带。

　　3、一楼月饼赠领处布置。

　　4、楼身巨幅、正门横幅、门前靠牌

　　5、广场舞台活动

　　6、包柱（正门 4根廊柱，节日氛围）

　　7、营业大厅中庭节日氛围布置

　　宣传办法：

　　1、9月 26日日报、晚报、商报、快报软文宣传（一）

　　2、9月 27日日报、晚报、商报、快报软文宣传（二）

　　3、9月 28日日报、晚报、商报、快报、广电报整版广告

　　4、9月 26日-10月 7日人民台、交广网广告



　　5、9月 26日-30日 5万份 DM入户、下乡、小学校散发

　　6、9月 26日会员短信广告

　　7、10月 8日日报、晚报、商报、快报国庆营销实况报道五、夜

晚十点派送红包满三送四满五送五（10月 1日）
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　　（一）10月 1日——3日

　　（打烊时间：10月 1日 24、00，2-3日 22、00）

　　一、中华鼓王欢庆盛世 升旗大典感恩太平（10 月 1 日 8：

10-8:40）

　　中华鼓王布 30 余人的锣鼓巨阵（最大直径 2 米），中层干部及

员工台阶列队观看升旗。8：40-8：50，经警清场，观看升旗（此次

升旗增加队列表演）;9:00结束。（通过开门造势引客，使开门第一

时间就进入销售高潮）

　　二、国庆佳节热忱奉献 穿着类满 300立减 100（10月 1日-3日）

　　男、女、休闲、童装、针纺织品、鞋满 300元立减 100元，满 600

元立减 200元（封顶），不跨部门、不跨柜组累计。会员刷卡不打折，

但可积分。

　　（仅仅 3天!务请动员所有品牌参加。）

　　三、电脑旗舰百日庆典 破冰让利饕餮盛宴（10月 1日-7日）

　　1、价值升级：电脑降幅 30%，主流笔记本低至三千元;

　　2、服务升级：笔记本终身免费服务（限软件、送修）;

　　3、礼品升级：购电脑送 MP4、盛大易宝、MP3、优盘等精彩好礼。



　　四、国庆晚会歌舞升平 央视绝活精彩绝伦（10月 1日）

　　10月 1日 20：00-22、00，央视绝活川剧大变脸等。

　　五、夜晚十点派送红包 满三送四满五送五（10月 1日）

　　从晚 10 点开始，在各项活动基础上，电脑票单张或累计购男、

女、休闲、童装、针纺织品、鞋超过 300元赠精装月饼 4块（零售 15

元，成本 9元）;超过 500元赠 50元礼金券（超额部分不累送）。礼

金券 10月 7日前使用有效。

　　（二）10月 4日——7日

　　（打烊时间，晚 10点）

　　一、会员刷卡双倍积分 买礼送券赢取电脑

　　活动期间，1、VIP会员刷卡购物，所有商品双倍积分奖励!

　　2、所有消费者在新亚商城购穿着类、针纺织品、洗化用品满 200

元，家电、电脑、手机、照相器材、健身器材、MP4、MP3、学习机、

首饰、自行车、电动车、保险柜（箱）满 500元，赠抽奖卡 1张，多

买多赠，上不封顶。奖品为价值 4990 元的手提电脑 1 台，共计 8 台

（个人缴纳奖品税）。10 月 8 日电脑摇奖产生幸运顾客，10 月 9 日

发布中奖公告（淮海晚报、现代快报、新亚商城门前广告）。

　　二、每晚八点实惠多多 时点特价限量抢购

　　（三）10.1-10.7门前活动安排

　　门前活动包括正门舞台活动和东广场大棚促销。采取申报制，原

则上每个部门只能申报使用 1天，而且舞台活动和大棚促销要同时举

行。具体办法如下：
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