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直播间卖货平台文案范文通用 14 篇 

  直播间卖货平台文案范文 第一篇 

  直播带货文案的小技巧 

  1、融梗式带货文案 

  天不怕地不怕的颜色。 

  2、描述产品形容词不重样 

  如果是我们在描述一只口红的色号时，我们可能只能找到“好看、

合适”这样的词来形容，而李佳琦，对于口红色号的描述千变万化，

就算同一个色号也能用多种不同的表达。比如： 

  好闪！五克拉的嘴巴！ 

  银行卡的余额可以变，男朋友可以变，999 不能变，好经典！ 

  这支唇膏在嘴巴上会跳舞。 

  忘记前任的一只颜色！ 

  3、理性吐槽产品 

  适当的吐槽一些确实不是很好地产品能够增加用户的信任度，能

够让用户感受到，你确实是在用心帮他选货而不是一味的卖货。 

  比如李佳琦在吐槽一些不是很好看的口红色号时是这么说的~ 

  我觉得自己鬼打墙，没有颜色。 

  十年前的迪厅颜色。 

  20年前妈妈涂得颜色。 

  完蛋了，有舒肤佳肥皂水的味道。 

  4、情景构建的说辞 
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  利用场景引发用户共鸣从来促进转化，这也是每一个做直播产品

内容运营的最终目的。并且将产品带入一个场景，更能吸引用户，激

发用户的购买欲望。 

  在李佳琦带货香水的直播中有很多构建场景的例子： 

  下过下雨的森林的味道。 

  恋爱中的少女，开心的去找男朋友，那种很甜的感觉。 

  穿着白纱裙，在海边漫步的女生，非常干净的那种感觉。 

  5、利用人设匹配 

  每个人都有自己独特的直播风格，我们可以借助产品优势，散发

思维，将人设和产品相结合，总和找到和人设相匹配或者喜欢这个人

设的用户。 

  比如李佳琦是这样说的： 

  太心动的感觉吧，人间水蜜桃就是你！ 

  当你想要秒杀全场的时候，就涂 307号色出门。 

  看看我的嘴巴哟，是 18岁少女才会有的吧。 

  直播间卖货平台文案范文 第二篇 

  1、【直播文案范文】享受清不晨被打扰的效高时间，觉特得别

珍贵和美好，愿你成为自己欢喜的样子，越努越力美好！ 

  2、欢迎 XX进入直播间，我最近喜欢听一首歌，不知道你们听过

没有。 

  3、利用直播间功能提升直播人气 

  4、文字精炼简洁，图文结合，字号大一些，配色忌花哨，重点
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内容突出显示。 

  5、传送门礼物能让四面八方的观众迅速聚拢到直播间。 

  6、欢迎 XX回来，每次上播都能看到你的身影，特别感动，真的。 

  8、这类标题直接表达了一种生活态度，目的是让处于同一生活

状况的人们直接针对某类人，产生共鸣并增加视频点赞的次数。例如：

旅行类：“这次，如果没有男朋友，没有闺蜜，就一个人独自进行一

次心灵之旅”，标题开头是说，没有男朋友，则单身女性会分出来；

再说没有闺蜜，就把独立的单身女性分出来了。 

  9、译可：阅读标题的人是阅读正文的 5 倍，如果你的标题不够

吸引人，那么你基本上就扑街了，同样的如果你的直播预告文案毫无

吸引力，那就等于将大部分的用户拒之门外。 

  11、产品的详细信息说清楚详细 

  12、模拟商品使用场景，让用户产生代入感 

  13、如果打算长期直播，建议制定一个统一的时间，账号提前写

明固定的直播时间、时长、形成稳定的规律，这样粉丝就会每天在同

一时间准时准点直播，培养忠诚顾客。 

  14、直播文案可以这样写，首先写出直播文案的总体框架，其次，

写出直播文案设计的现场互动的热点，最后写出直播文案中的串词连

接各环节，形成直播文案 

  15、一只杯子在不同色底的眼睛都是一只杯子。一只杯子在不同

国籍的嘴巴里有几百种文字读音。所以，好的设计是不需要翻译的，

好的文案只能是本土的！4AOffice 的话语权属于英语、港化的粤语、
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台化的闵南语。中国市场的语境只属于汉语和汉语中的方言和俚语。

所以，好的文案一定尊重母语，挟洋自重的文案一定是文案中的XXX。

并且要有好的经典广告词。汉字中夹带洋字母没问题。文案风格的国

际化是必然的。意识形态千万要现代！现代！后现代！本土语言的文

案一定不能是“土”的！关键的关键你是否是在汉语的语境和语感里

写作！ 

  16、三月第的一天，伴窗着外滴答滴答的雨声，早早起听床了一

节音频课，然后又今把天，要上的架团品预一览遍…… 

  直播间卖货平台文案范文 第三篇 

  一、直播目的 

  2、重点推荐几款产品，渲染店铺品牌，产品的优势点。 

  3、直播中，要求主播讲述品牌故事，品牌的宗旨：高性价比、

高质量、优质的客服专业服务，强调品牌理念。 

  二、直播方式 

  1、直播形式：专场直播 

  2、直播场次：商家安排 

  3、直播时间：商家安排 

  4、直播主题：商家安排 

  三、直播实施方案 

  第一阶段：预热达到一定人数后进入下一阶段 

  （1）学习阶段：必须把主推款宝贝的详情页都浏览一遍，并且

收藏相关的链接，便于直播的时候发送链接。了解产品的材质、款式
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等基本信息，可以实现打印出来随时学习。直播过程中切忌照着纸念。 

  （2）预热：提前在上、微博上、微信上发布预告，关注并订阅

提醒的粉丝会收到直播预告提醒。 

  （3）直播预热：直播标题，直播图片要选美图、直播开场之后

要用粉丝喜欢的才艺（包括但不限于唱歌、跳舞、讲段子等）快速吸

引人观看； 

  （4）游戏互动：#猜产品#、#猜价格#，引导粉丝猜测今天直播

的产品是什么，价格多少，作为奖励可以猜对了点歌或者跳舞或者再

讲一个段子等，人气积聚起来之后宣布福利。 

  每一次直播都要围绕着自己的定位，再细分出一个子类目，精心

准备好内容，至少得有个内容提纲，在直播的过程中，围绕提纲来发

挥，当然也要遵循一般的直播规律，比如有粉丝进来了，你得欢迎，

点一下名，粉丝互动了，你得立即回应，直播的技巧主要是三点：内

容＋互动＋礼物，内容提供价值，互动增加感情，礼物触发交易。 

  直播间卖货平台文案范文 第四篇 

  1、初来乍到，技术不高，手艺不妙，请多关照。 

  2、你坐着我站着，你吃着我看着。 

  3、激动的心，颤抖的手，推荐什么都买走，而且颜值担当，眼

里藏星和笑里带月光，看的你发慌，不买都得泪汪汪。 

  4、（形容香水）你不惹我我不惹你，你敢惹我，老娘就把你咔

嚓咔嚓的那种味道。 

  5、我原来以为最容易的成功是支付成功，现在看想要支付成功
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也不是一日之功！（每天在直播间苦练神功）。 

  6、刀架在你脖子上，必须要买一支，就买这支。买口红是你要

驾驭颜色，而不是颜色驾驭你。 

  7、这不是酒，这是惊艳的时光。 

  8、藕代表着佳偶天成，无独有偶，吃了藕就不单身了，藕代表

不变心，因为有句名言是，奇变偶不变，符号看象限，所以吃了藕海

枯石烂心不变。 

  9、（平价好货）你不用发工资也可以随便买！ 

  10、用你的先知先觉，启发人的后知后觉，然后让大家下单的不

知不觉！ 

  11、清热解毒顺气，口感清爽不腻，组织细润紧密，更对身体有

益，不粘牙，真的不粘牙哦。 

  12、符合当下美，代表曾经励，辉煌与当下，延续到未来，这就

是经典，不光是为情怀，为了畅饮开怀，买它！ 

  13、四个字的不一定是成语，也可能是易烊千玺！（尼格买提终

究是错付了！） 

  14、（这支口红给人的感觉就是）甄嬛上位以后回头一笑，对着

那些人说“老娘赢了”。 

  15、不逼自己一把，不知道自己还会一字马 

  16、激动的心，颤抖的手，推荐什么都买走，而且是颜值担当，

眼里藏星河，笑里带月光，看的你发慌，不买都得汪汪汪。 

  17、银行卡的余额可以变，男朋友可以变，999 不能变，好经典！ 
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  18、鸡爪产地荆州，关羽大意失荆州，大家不要大意失鸡爪 

  19、没有藕带的夏天是不完整的夏天 

  20、火腿糍粑炸藕合，牛肉丸子辣鸭脖，买它！ 

  直播间卖货平台文案范文 第五篇 

  1、只要内心不乱，外界就很难改变你什么。记住：不要艳羡他

人，不要输掉自己。 

  2、要点：为什么要在我这里买？ 

  3、做直播带货，你需要知道这几点 

  4、仍然有开在泥泞里的花，有明晃晃的夏天。我喜欢这个世界

更喜欢你。 

  5、湖北的山，湖北的水，湖北的热干面有一点烫嘴。周黑鸭，

精武鸭脖，辣的麻的过哈瘾。 

  6、你这场直播对产品、福利、时长等顺序、节奏怎么安排，先

发福利还是先说产品，产品时长控制在多长时间，福利抽奖有几轮等

等。 

  7、特别是在发货环节，一定要及时。同时可以调研粉丝对于本

场活动的评价，便于改进优化；还可以对直播视频进行剪辑，包装成

一篇推文，进行多渠道的宣传。 

  8、(不要泛说好，要精准说怎么好) 

  9、感官词话术：保证 10年不会咯吱咯吱叫，安安静静陪你一辈

子 

  10、所有的温柔都源于你的强大。 
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  11、主播在直播间卖的产品越多，拿到的提成也越多，这就是佣

金。直播间整个团队话术的设计、直播间的文案、粉丝的属性，这些

都是直播间的团队要考虑的事情。 

  直播间卖货平台文案范文 第六篇 

  越来越多的人通过抖音、快手等短视频直播卖货赚得盆满钵满，

不说牛人李佳琦、薇娅！ 

  单是稍微懂一点直播卖货技巧的普通主播，一个月直播卖货收入

也十分可观！一场直播月入几千、过万都是常态！但还有很多新手主

播在直播卖货时都面临这样一个问题： 

  “不知道怎么和陌生人搭话？” 

  “不知道在直播卖货时该说什么话，让粉丝想下单？” 

  其实，主播的直播卖货的语言是很有技巧的，说的好的，就能立

刻吸引粉丝下单！ 

  抖音、快手直播卖货的技巧语言 

  1、学会沟通，并设身处地的为粉丝着想 

  李佳琦的成功，看来并不仅仅是靠勤勉，他的取胜之道在于他更

懂得怎么说，怎么把要卖的产品用不同的手法说出来，打动消费者！ 

  让消费者似乎能通过他说的话可以感触到产品。 

  比如，同样是推销口红，很多主播翻来覆去就是那几句话：“这

个颜色显白”、“这支口红好好看”、“这支口红不容易沾杯”。 

  但李佳琦推销产品时，他总能找到最形象、最具体、最让粉丝能

有代入感，切身体会那种效果！例如他推销口红时会说：“这是一只
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定要有这种颜色；显白到爆·炸……” 

  他的直播卖货的语言技巧，与他的高情商和会说话是密不可分的，

他能时时刻刻站在粉丝的利益点来想问题，因此爆单也就不足为奇了！ 

  2、开场的直播卖货技巧语言及中场互动技巧语言 

  开场话术：当你刚开始直播时，可以用以下几个卖货话术来欢迎

粉丝：各位朋友晚上好呀，欢迎大家来到我的直播间；今天直播要跟

大家分享几个重磅商品…（可简要说明直播带货的商品） 

  中场互动：主播直播到中场的时候，别忘了和粉丝进行互动，比

如可以说：“这个知识点听懂没？听懂的扣 1.没听懂的扣 2”或者“新

进入的小伙伴可以关注一下我哦，接下来我会马上进行一波抽奖！” 

  记住每次自己讲了一段时间时，记住一定要和粉丝积极互动，并

用抽奖的手法吸引粉丝的注意力！ 

  3、直播卖货技巧语言 

  设置关键词：“哦买噶，买它！”一提到这几个字，是不是就会

想起李佳琦。这就是李佳琦的关键词！ 

  我们在直播的时候也可以设置这样类似的关键词。并且将其打造

成自己的标签，多次在直播间和大家互动。当一个动作持续发生时，

用户就会对你产生极强的印象，这个关键词也会成为你的直播亮点！

一听到这个关键词就会想到你了！ 

  粉丝昵称:我们在直播的时候可以为粉丝朋友设计一个昵称，比

如李佳琦在直播的时候会说妹·妹们来咯！ 
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 然后还会称呼粉丝为“女生”，比起很多主播一上来就称呼粉丝

为“宝宝、宝贝”这样肉麻的称呼来说，称呼粉丝为“女生”就显得

不卑不亢，不谄媚！很容易让女性朋友们有好感！ 

  4、提前策划直播内容，完成直播脚本的设计 

  看到这里很多主播有可能会说，我天生不太爱说话，不知道到时

候怎么说，说什么？那么你可以提前写好一个直播卖货的脚本，提前

设置好在什么时间节点，你要说什么，把细节都敲定，在直播前就熟

记，这样才不会慌！ 

  抖音直播脚本有两种：一种是单品直播脚本，一种整场直播脚本。 

  单品脚本相对简单一些，也是直播卖货过程中，必不可少的脚本！

如下图： 

  在直播卖货的时候，你可以把你想要在直播间卖货的产品，按照

上图的形式填写好，这样直播时候，才会有针对性的讲解产品，不容

易跑偏题！ 

  整场直播脚本相对复杂，但更具体。主要是对每个时间段的节奏

的完美把控，细分到每一分钟，位主播做出明确指导。 

  一场抖音直播三到四个小时，主播在这过程中，先讲什么？后讲

什么？怎么讲？这些都需要一个整场直播脚本来统筹安排！ 

  直播间卖货平台文案范文 第七篇 

  没有什么不可能 

  只要你敢做、肯学！ 

  接下来继续来了解淘宝店铺运营的内容。 
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 熟知特定人群的特征:比如你做的店铺是洛丽塔服装，那么你就

应该了解这群人为什么会喜欢洛丽塔服装直播带货预告文案。 

  平时这群人在生活当中是否也穿这样的衣服，当身边的朋友知道

他们喜欢这些服装的时候，又是什么样的表现，以及在这个圈子里是

否定期都有聚会与交流等。 

  这样，你取的店铺名字才能被这个圈子的人所接受，让他们感受

到你的店铺非常专业，进而选择在你的店铺内进行购买直播带货预告

文案。 

  当我们想要拉拢一部分人群，将商品卖给他们时，我们就可以以

人群特征为导向为自己的店铺取名。 

  当然，在取名的时候一定要注意下列问题:1.熟知特定人群的特

征;2.名称要短小精悍直播带货预告文案。 

  只有这样，店铺名称才能更具针对性，被意向客户所喜爱。 

  产品种类:这个自然不用多说就是在淘宝店铺设置产品种类导航，

让购买者一进入店铺就能够清楚地知道店铺到底在售卖哪些产品直

播带货预告文案。 

  这样购买者才能够根据自身需求来有选择地进行购买和查阅。 

  主打爆款:每一个淘宝店铺都应该有一个主打爆款进行展示，这

样才能够让购买者非常清晰地了解时下最新最流行的产品到底是什

么，进而刺·激自身需求进行购买。 

  如果店家在店铺首页不展示爆款，不做引导，那么就会在无形当

中造成意向客户的流失直播带货预告文案。 



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如

要下载或阅读全文，请访问：https://d.book118.com/22701303601

0006161
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