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一、 活动主题  

弘扬雷锋精神 献出你的爱心  

二、 活动目的  

1、通过义卖活动，让全体同学树立关爱他人的意识，养成乐于助

人、乐于奉献的良好品质。  

2、丰富学生的校园文化生活，培养学生的组织能力和团队合作意

识。  

3、筹集“爱心基金”，帮助需要温暖和关心的同学。  

三、 活动时间  

３月２９日下午１：３０－３：３０  

四、 活动对象  

全体师生及家长代表  

五、 活动地点：学校操场  

六、场地布置  

１、标语书写张贴：张国礼 勾臣胜  

２、音响、图片收集：王昌生  

３、展台搭建：（布置人员下午１点准时到场）  

一年级：张荣鸿 二年级：梁光奎 三年级：付汝坤  

四年级：赵命贵 五年级：陈 才 六年级：冯 吉  

七、活动准备  

１、各班准备义卖物品（包括学习用品、书籍、玩具、字画等）班

主任对售卖商品价格作指导，价格要合理，列好清单，在卖出后作

好记录。  
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２、活动前各班想好广告宣传语，用各种方法吸引师生的目光。 

３、每位同学准备好零用钱（特困生除外），不超过１０元。  

４、班主任在班级发动宣传，安排好本班的售货员、收银员、推销

员，保洁员、安保员，并进展适当的指导。  

５、班主任向学生介绍清楚，物品卖出的钱存入学校“爱心基

金”。发动每位同学参与其中。  

６、各班至少推荐４名家长代表参与活动。  

八、活动要求  

义卖物品：  

1、义卖物品要求安康、卫生、平安，班主任要对义卖物品作好验收

后才能进入义卖场。  

2、义卖物品要求质量完好，必须保证七、八成新。  

3、每位学生准备１－２件义卖物品，义卖物品必须家长同意。  

4、每位老师准备１－２件义卖物品。  

5、给每件义卖物品贴上标价，最好不超过３元。  

展台：  

1、学校统一展台，各班给自己的展台设计一个名字。  

2、每班展台５－１０效劳员。（可让学生制作相关效劳牌）  

3、每班的展台准备一个收银盒，对所卖钱款由专人统一保管，  

以免丧失。 九、活动过程  

１、下午１：３０，各班班主任老师带着部分同学对展台进展布

置，其余同学由副班主任在教室维持纪律，布置完后由副班主任带

着有序进入操场。  

2、少先队辅导员讲话。  
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３、下午２：００义卖活动开始，各位同学自由选购，做到文明买

卖。义卖期间，副班主任配合班主任好本班学生，不出现平安事

故。  

４、义卖活动后，各班做好场地清理（包括清扫卫生，安排学生把

桌子抬回一年级教室）。  

５、义卖完毕后，各班主任和副班主任清点义卖款，并把钱款交到

张国礼老师处，学校将张榜公布各班义卖款金额。  

６、各年级评出“优秀组织奖”。(评选要求另附) 十、活动注意  

１、全体师生人人参与，奉献爱心。  

２、活动中所有效劳人员做到微笑效劳，优质效劳。  

３、各班主任副班主任要注意交易过程出现的意外情况，及时处

理。  

４、活动中要注意保持校园卫生，不乱丢垃圾。  

德育办公室 ３月 26 日  

各班班主任及副班主任安排  

“优秀组织奖评”选要求  

１、 展台布置有特色，效劳人员有标志，能吸引眼球。 ２、 班级

义卖效劳人员效劳热情，有礼貌。 ３、 班级同学参与热情高。  

４、 班级展台场地整洁，负责好场地卫生。 ５、 无追逐打闹现

象，无平安事故发生。  

新州镇中心小学  

３月２６日  

爱心义卖活动筹划书 xx-09-22 18:17 | #2楼  

筹划人：姚佳  

学 号：10040xx6 资环（2）班  
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第一、活动主题：关爱贫疾：奉献爱心  

第二、活动目的：  

为了让当代大学生更多的关注社会，担当起社会的责任，也为了帮

助更多需要帮助的人，更为了创立和-谐社会，让更多的人参加到爱

心举动行列中来，我们将开展进展慈善义卖，做到循环利用，倡导

低碳环保。本次活动以“爱心义卖为主导，帮助更多贫困朋友的公

益活动为主体，微笑效劳为后盾”为主题的义卖公益活动，建立爱

心社公益基金，共同铸就爱的长城。相信这些积少成多的爱心，就

能让他们的未来充满阳光，让我们用行动奉献爱的阳光。最后希望

这次爱心活动能为校园文化带来更多的光辉。  

第三、活动时间：X月 XX日到 X 月 XX日  

第四、活动对象：北京师范大学珠海分校  

第五、义卖宣传  

宣传目标：让全院同学都发动起来、让全校同学都参与进来！  

一、前期宣传  

义卖前一个星期在全范围校内进展全方位立体宣传。  

（一）平面宣传：  

1.横幅宣传  

悬挂在学校的主干道上或食堂门口，平均日流量到达 1000 人次，因

此通过悬挂宣传横幅可以让更多地学生了解义卖和赞助商的品牌与

商品，也可以让往来与地其他各高校学生多了解，进而扩大赞助商

的影响力，起到更好地宣传效果。  

2.海报和宣传板宣传  

借助宣传喷绘，海报和宣传板每天进展宣传并不断进展义卖筹备的

跟踪报道，还有在各个宿舍楼门口张贴喷绘海报。海报上标明活动
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的主题、主办、协办、承办单位名称及义卖的跟踪报道。海报要求

新颖，有创新。能吸引同学眼球。同时要求统一风格。以增强同学

对本次活动的印象。海报宣传持续一周。 (备注：也可由商家提供

海报,贴于活动现场)  

3.宣传单宣传。  

由赞助商提供或由商家出资我方制作，宣传单主要介绍商家的产

品，为商家作宣传。在南北区和本部食堂前等同学上课就餐必经路

段发放宣传单。  

（二）立体宣传  

1．播送宣传：要求在每天中午和黄昏播送，宣传义卖的相关内容。

因为播送是一种强制承受宣传手段。具有重要作用。前期播送宣传

持续一周左右。  

2．纸媒体宣传：在学校学生组织发行的各种报纸、杂志进展报道宣

传。内容同海报内容相同。  

第六、活动流程：  

1、回收阶段：  

首先，联系并通知各班志愿者联络员，由其安排本班寝室长收集寝

室废弃可回收物品（包括废弃书本，衣物、生活用具、易拉罐等

等）  

其次，由爱心社安排人员下寝收集物品，做好登记工作，并做好物

品分类 再次，申请一个专门爱心物资存放展览教室，负责人员专门

做好物品摆放和展览工作  

最后，将可回收利用的物品在食堂和校园超市旁边进展低价义卖，

并做好登记。剩余物品衣物等统一捐赠贫疾群体，易拉罐废纸等按

分享高质量文档

分享高质量文档



废物卖给回收站，将所兑资金买成学习用具连同回收的剩余生活用

具一起捐赠于慈善机构。  

2、校外物资准备阶段：  

寻找合作组织或找赞助单位（目标主要锁定在学校附近，物品必须

与大学生校园生活相贴切）：在校外后街旧书店与旧书商商定，预

订一些有益于大学生生活和操守的书籍或名著，暂时义卖，对于卖

出的书籍按比例提利，例如一本书商家买的价格是 7元，利润是 2

元我们与商家协定，告知他我们活动的意义，劝说其共同奉献爱

心，最后达成一致，可将书按 6 元回馈商家，在此期间商家赚 1

元，我们赚 1 元，从而到达互利共赢。对于卖不出去的书我们可以

毫发不损的还给商家。还有我们可以与学校校园超市合作买饮料，

装饰小挂件，生活用具等等（利利润协定于上述买书根本一致）。  

3、义卖阶段：  

地点：食堂门口  

为期时间：一下午  

物品：从赞助商预订来的书籍或生活物品，还有下寝回收的有用物

品 价格：预订赞助物品按原价销售，下寝回收物品尽量以最低价格

销售  

人员分配：按物品种类分配爱心社社员场地布置、把守、外卖，必

要时需求助于社联人员调配  

收尾：由后勤部做好场地清理，筹划部负责账目记录，其他部门负

责剩余物品归还、分类、储藏、打包等等  

第七、可行性分析  

对全社会而言:  
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当前我们社会并不缺乏有爱心的人士,关键是以往类似这种性质的募

捐,缺乏透明性和公开性,而影响了这种活动的开展.作为我们每一个

人而言,只要将自己生活中节省下来的一点点钱,哪怕是一块钱捐献

出来,也能积少成多,为公益事业献出自己的一点爱心.况且这也是一

种很有意义的事情.所以如果宣传做到位在这方面应该不存在着问

题。  

对企业而言:  

今年来,随着世界经济的开展,"企业公民"的例念在国际上已经得到

充分认可并流行.  

"企业公民"就是指一个企业注重经济效益同时,还要积极承担社会责

任.目前,已有越来越多的企业清楚的认识到:一个成功的企业一定是

一个具有公民-意识的企业,而 一个具有公民-意识的企业不但要注

重公司本身的经济,还必须关心和努力提高企业行为对社会和环境所

产生的重要影响.这些企业的成功标准已经超过了财务报表的定义,

上升到与社会分享成果的层面.企业将自己的一部分利益回馈社会,

开展各种慈善公益活动,不仅满足了社会公益活动对资金的需求,同

时企业又将自己自身良好的企业文化观念带给社会,提高了社会的道

德水平.我们今天这样一个活动正是给这些企业提供了一个展现企业

文化的平台。  

1.活动规模大，宣传强度大，活动内容丰富，将吸引众多的关注。  

2.集中性：大学生的影响面很大，且非常集中，极易开展宣传。  

3.费用低廉  

在高校内部推广活动与其他之间在花费方面不具可比性，几那么电

视广告地费用可能可以在高校做几年地推广。这种活动大多时通过
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非官方组织，这是校园文化地重要组成部分，受到校方的支持，且

形式活泼，效果明显。  

4.潜力宏大  

作为本市最大消费群体——城市人口地最大组成部分，大学生地消

费能力是宏大的。当一种商品和效劳一旦被他们承受或有好感,，收

益必将是长期的。  

5.自主性  

大学生具备初步的消费能力，他们可以自主选择，谁先获得他们地

青睐，谁就抢占了先机。  

第八、合作效果（商业价值评估）  

1、让广阔同学最早、最快、最好的感受到贵公司给予的社会关心，

给全体新生一种先入为主的牢固品牌印象，并在心中树立起贵公司

及其相关业务的良好  

形象。同时，通过我校学生会提供的全方位、多角度的宣传，也会

给全校广阔师生留下深刻的印象，扩大贵公司的影响力，提高贵公

司的知名度。  

2、后续合作开展。我校团委、院学生分会新一届领导班子对于培养

学生的社会实践能力及专业能力尤其重视，在本学年度将有方案地

持续多渠道举办学生干部活动，活动形式灵活多样，有能力培训、

工作成绩评优、户外活动等，届时如果贵公司有兴趣，双方有需要

亦可以此义卖为合作起点，进展较长时间、较大范围更深入的合

作，既大大提高对贵公司的品牌宣传，又将加深贵公司在我校广阔

师生心目中的印象，后续影响深远。  

第九、合作方式  

1、如本次活动由贵公司独家赞助，将为贵公司冠名本次义卖  
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2、我院学生会在活动的前期宣传活动中，对贵公司的业务面向全校

师生进展多方式（包括海报宣传、派发印有贵公司名称的宣传单以

及网站宣传等方式）宣传，为贵公司业务作介绍。以及在新生活动

中的后期宣传。  

3、本次活动以及宣传活动的全部费用由贵公司提供。  

第十、经费预算  

1、场地费 200 元  

2、人员工资 40*2*8=640 元  

3、板报、海报等宣传费用 100 元  

4、总计： 940 元  

第十一、本卷须知：  

1、宣传联络工作必须到位。  

2、场地申请和人员调配必须细致。  

3、与合作赞助单位商定时必须灵活，耐心，文明，互相尊重并具有

说服力，最重要的是注意大学生爱心人士的形象。  

4、物品选定必须贴近大学生生活。  

6、买的时候不能强买强卖。  

7、回收物品时下寝室要文明。  

8、物品一定要注意筛选和分类。  

9、孤老院人不宜太多。  

第十二、活动意义 ：  

①爱心互动，进展一次爱心奉献活动。  

②爱心行动，进展义卖展现企业行为。  

③爱心感动，进展文化交流活动传递。  

义卖活动筹划书 xx-09-22 8:39 | #3 楼  
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绽放你的美丽，成就他的梦想。  

筹划人 王鸽  

xx 年 6 月  

绽放你的美丽，成就他的梦想。  

序文  

践行优秀企业公民，弘扬受助自助助人，营造感恩社会风气，构建

稳定和-谐中国，欧莱雅（中国）有限集团将继续与青少年开展基金

会合作，启动了“真情互动”校园义卖助学系列活动，本次校园义

卖活动筹划主题为“绽放你的美丽，成就他的梦想”，活动将在 10

所高校同时举行，活动分为两个阶段，第一阶段的特色活动是“欧

莱雅优秀社团”评选活动，第二阶段的特色活动是“欧莱雅校园社

团公益基金”与公益社团共同举办公益活动。  

目录  

筹划背景第 2 页  

筹划宗旨第 2 页  

筹划主题第 3 页  

总体布局第 3 页  

主题活动第 3 页  

宣传策略第 4 页  

经费预算第 5 页  

人员职务分配第 5页  

效果评估第 5 页  

一、筹划背景  

欧莱雅集团是全球最大的化装品公司和《财富》500强之一，拥有

巴黎欧莱雅、美宝莲、兰蔻、薇姿和卡诗等 19 个国际知名品牌。通
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过大型百货商店、超市、药房、专业发廊和免税店等各种销售渠道

和先进的营销方式，欧莱雅集团将护肤、防晒、护发、染发、彩

妆、香水、卫浴、药房专销化装品和皮肤科疾病辅疗护肤品等丰富

多彩的“美丽”产品带给世界各地的消费者。在传播美丽的同时，

欧莱雅集团始终不懈努力，大力支持文化、艺术、教育、科研和环

保等公益工程，真正实践做一个优秀企业公民的郑重承诺。  

从 xx年起，全球最大的化装品集团欧莱雅公司与中国青少年开展基

金会合作，启动了“真情互动”校园义卖系列活动，为贫困学生实

现大学梦想，为推动中国高等教育事业的开展添砖加瓦，这不仅得

到了广阔学生的支持，同时也得到了社会的好评。对每个参与的大

学生来说，这是一次有意义的社会实践，把爱心传递，在互帮互助

中成长学习；对受助学生来说，这是实现梦想的契机，是摔倒时伸

出的手，更是站起来的精神支柱，他们的勤俭自强、乐观向上、积

极进取、回报社会的成长过程，成为了当代大学生励志成材的典

范；对群众媒体来说，这是一个宣传公益活动的良机，以此倡导正

确的价值观与荣辱观，营造关爱、感恩、和-谐的社会风气；对各大

高校来说，这是提供大学生一次实践锻炼的时机，是实现德育的教

育活动，是为贫困生开辟绿色通道。总之，“真情互动”校园义卖

活动是件利人利己利社会的公益活动。  

在过去的六年间，欧莱雅校园义卖活动共资助了 1000 多名的贫困大

学生，活动范围涉及清华大学、北京大学、人民大学、复旦大学、

上海交通大学、中山大学、四川大学、浙江大学、武汉大学、重庆

大学和黑龙江大学等全国范围内的 18所高校，xx年，更有十名优

秀大学生凭借着他们自强不息，回报社会的精神中选为欧莱雅“希

望学子”。  
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今年，欧莱雅（中国）继续与青少年开展基金会合作，把“真情互

动”校园义卖助学活动的影响力进一步提升和扩大，以起到“星星

之火可以燎原”的作用，在社会上掀起一股关注贫困生、帮助贫困

生的风气。今年的义卖助学方案将以“绽放你的美丽，成就他的`梦

想”为主题，在民大学、上海交通大学、福建师范大学、四川大学

和黑龙江大学五所高校陆续展开活动，与此同时，欧莱雅还开创性

地设立“欧莱雅校园社团公益基金”，专门用于资助大学生社团结

合自己的专长和能力开展各项公益活动，以在当代大学生中倡导和

弘扬关心社会、从事公益的风气，真正实现“受助－自助－助人”

的良性循环。  

二、筹划宗旨  

在互帮互助中激发强烈的道德感，形成自立自强的气氛，同时以慈

善活动带动更多的人参与到公益活动中，关注贫困生、帮助贫困

生，更倡导在大学生中形成一股自立自强、关心和帮助他人并积极

回报社会的风气和精神的理念。通过义卖得到的慈善款项用于建立

“欧莱雅校园社团公益基金”，以支持大学生社团的开展，支持校

园公益社团开展公益活动，让爱心传递，让真情分享。  

三、筹划主题  

绽放你的美丽，成就他的梦想  

四、总体布局  

本次校园义卖活动的总体布局为“十点两个阶段一条线”，旨在扩

大公益活动的影响力，丰富校园生活，展示各大高校社团的风采，

展现当代大学生的多才多艺。  
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