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PART 01

引言



营销基金定投的定义

01

营销基金定投是一种投资策略，投资者定期定额投

资于基金，以实现长期稳健的收益。

02

通过定期定额投资，投资者可以降低投资风险，避

免因市场波动而产生的损失。

营销基金定投适合长期投资者，旨在实现财富的长

期增值。

03



通过定期定额投资，投资者可以分散投资风险，
避免因市场波动而产生的损失。

降低投资风险

营销基金定投通常具有较低的投资门槛，投资者
可以从小额投资开始，逐步积累财富。

降低投资门槛

营销基金定投旨在实现长期稳健的收益，适合长
期投资者。

长期稳健收益

营销基金定投的优势



营销基金定投适合个人理
财规划，可以帮助投资者
实现财富的长期增值。

个人理财规划 养老储备 教育基金

营销基金定投可以作为养
老储备的一种方式，为退
休后的生活提供资金保障。

营销基金定投可以为子女
的教育基金提供稳定的资
金来源。

030201

营销基金定投的适用场景



PART 02

营销基金定投案例分析



稳健增长，长期投资

总结词

招商银行的基金定投计划主要针对个人投资者，通过定期定额投资方式，分散投资风险，实现资产的稳健增长。

该计划主要投资于股票、债券等金融产品，根据市场情况灵活调整投资组合。

详细描述

案例一：招商银行的基金定投计划



总结词
智能化管理，个性化定制

详细描述
平安银行的智能定投策略是一种基于大数据和人工智能技术的投资方式。该策略根据投资者的风险承

受能力、收益期望和投资期限等因素，个性化定制投资方案，并通过智能化管理实现资产的动态调整。

案例二：平安银行的智能定投策略



VS

简单易行，适合新手

详细描述

工商银行的定期定额投资是一种适合新手

投资者的基金定投策略。投资者可以根据

自己的财务状况和投资目标，选择适合自

己的投资金额和频率，通过长期持有降低

投资风险。该策略主要投资于低风险的货

币基金和债券基金。

总结词

案例三：工商银行的定期定额投资
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营销基金定投的风险与挑
战
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