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计划书制作的三板斧
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在制作一份完美的计划书前,

首先要准备好所需的一切资料

计划书制作----准备
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组合险种时的思考

计划书制作----准备

生、死、伤、病、残 是每一个客户都需要的保障，

可是如果我们在设计计划书的时候全部都包括就会

导致保障分散、保费偏高等等！

请考虑客户现阶段最急需解决
的风险问题是什么？
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第一步：收集资料——
                年龄、职业、理财偏好、家庭状况、身体状况等等
                要尽可能全面。
    

第三步：需求分类——
                1、针对家庭状况
                2、针对住房状况
                3、针对工作状况
                4、针对财务状况

第二步：划分人生不同阶段——
                围绕三大线索：
                  一是年龄：分4至10个阶段
                  二是工作：分职业变化和职务变化
                  三是生活：分家庭变化和个人爱好

组合险种时的思考
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组合险种时的思考

安全

健康

教育

养老

投资

•保险的优势在于防范风险的功能是独一无二的
•意外与疾病是随时可能发生的，所以首先
 要为客户建立的是：安全与健康保障

•投资与储蓄功能并不是保险
  的强项，设计时应人而异

•子女教育与自身养老问题对于中、
  青年人并不紧迫，可其次考虑

计划书制作----准备
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安全保障及意外医疗

普通住院

重大疾病

•一个人在什么时候最需要保险公司的帮助?

•无非是发生了死、伤、病、残的时候；

•在孩子上学、自身养老问题出现时
 客户不会认为这是出险来理赔；

•三张保障的大网不会使客
 户出险时“粉身碎骨”。

组合险种时的思考
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对不同的人群我们要考虑到：

1、对于有社保的人对疾病保障可以适当减少；

2、对于家庭负担重的人应当增加保障型险种的占比；

3、对于收入较高的人应当增加投资、储蓄型险种的占比；

4、大人得到保障的前提下再考虑孩子。

组合险种时的思考
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        最怕谁发生不幸会给家庭带

来经济危机就让谁做被保险人；

        最爱谁一旦失去依靠会影响

未来的规划就让谁去做受益人。

组合险种时的思考
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合 理 保 费 计 算

用年收入的10%-20%来购买保险

计算保费时切记：永远把客户利益放在第一位

1. 收入较高、家庭负担轻的客户保费占比可以高些；

2、收入较低、家庭负担重的客户保费占比可以低些；

3、动态分析客户收入水平在未来的变化趋势；

4、不要轻易设计缴费的高限，使保险成为家庭负担；

5、预留一些缴费空间，可以以后补充一些新险种。

计划书制作----准备
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