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PART1

传播体系规划



基于微信平台的推广，
保利会的推广前提必须有传播体系。
对于保利会，
应围绕“为精致生活而来”的主题发散，
构建保利会微信传播体系。





b、新联盟商家加入信息；

c、联盟商家优惠活动的现场参与；

提示：

在其中，保利地产项目可以在活动现场布置展板，
分享双方客群。



d、投行资本论坛等实用理财信息；



操作细节：

a、保利集团重大正面新闻转载；

b、保利地产各地精品楼盘在线展示；

c、保利资源收藏、影院、物业等形象传达；

d、保利郑州项目重大节点、活动跟踪；

提示：

建立会员消费信心，形成圈层消费导向。



B、春晚、中国好声音等优质演艺节目的巡礼；

c、受众广泛的年度全国巡回演唱会（许巍、王力宏）；

d、任志强、潘石屹等地产明星热点新闻动态。

提示：



b、自助式的简单性格测试题集；

c、关键词回复，对应幽默图文。

d、笑话、成语接龙等形式的植入；

提示：

在提供强大品牌、优惠信息基础上，增加趣味性。



b、文风飘逸唯美的诗歌、散文；

c、打动人心的山水、城市、旅途风景；

d、镀满光阴的旧唱片、老电影、记忆片段；

提示：



PART2

微信平台推广





使用效果：关注官方微信的信友均会收到的欢迎信息

嗨，欢迎加入保利会微信平台。在这里，您将了解到保利会
会员丰富的专享特权，保利地产最新的项目信息和行业资讯。
另外，经常会有时尚奖品和免费赠券带来生活小惊喜，还有
很多精彩活动等着您参与体验。。。
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