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保安门窗行业深度研究分析报告(2024-2030

版)

第一章 行业概述

1.1 保安门窗行业背景

(1) 保安门窗行业作为我国安防产业的重要组成部分，

近年来随着社会安全需求的不断增长而迅速发展。据统计，

我国保安门窗市场规模逐年扩大，2019年市场规模已达到约

500 亿元人民币，同比增长约 15%。这一增长趋势得益于我

国城市化进程的加快、房地产市场的繁荣以及公共安全意识

的提升。以北京市为例，近年来北京市新安装的住宅小区和

办公楼中，保安门窗的普及率已经超过 90%，显示出市场对

高质量安全产品的需求。

(2) 保安门窗行业的发展还与国家政策支持密切相关。

近年来，国家陆续出台了一系列政策，鼓励安防产业的发展，

如《关于促进安防产业发展的指导意见》等。这些政策不仅

为行业提供了良好的发展环境，也推动了行业的技术创新和

产品升级。例如，在智能门禁系统、防火门窗等方面，我国

企业已经取得了显著的研发成果，部分产品已达到国际先进

水平。

(3)
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 随着技术的进步和消费者安全意识的提高，保安门窗

行业正逐步向智能化、个性化方向发展。智能门锁、智能监

控等技术的应用，使得保安门窗不再仅仅是物理安全屏障，

更是智能家居系统的重要组成部分。以华为、小米等为代表

的企业，纷纷布局智能家居领域，推出了一系列与保安门窗

相结合的智能安防产品，进一步推动了行业的发展。例如，

某大型房企在新建住宅小区中推广使用智能门禁系统，有效

提升了小区的安全性，同时也提高了居民的居住体验。

1.2 行业发展历程

(1) 保安门窗行业的发展可以追溯到 20 世纪 50 年代，

当时主要以传统木制和钢制门窗为主，主要用于家庭和商业

建筑的物理安全防护。这一阶段，行业主要服务于基本的安

全需求，技术水平和产品种类相对简单。随着我国改革开放

的推进，经济快速发展，人民生活水平不断提高，对安全防

护的要求也随之提升，促使保安门窗行业进入快速发展期。

(2) 20世纪 90年代，随着建筑技术的进步和市场需求

的变化，保安门窗行业开始引入新技术、新材料，如铝合金、

不锈钢等，产品性能得到显著提升。这一时期，行业开始注

重技术创新，并逐步形成了以防盗、防火、隔音、隔热等功

能为主的多样化产品体系。同时，行业开始涌现出一批具有

影响力的企业和品牌，如上海永嘉、广东坚朗等，它们在市

场竞争中逐渐占据优势地位。

(3)
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 进入 21世纪，保安门窗行业进入了一个全新的发展阶

段。随着物联网、大数据、云计算等新兴技术的快速发展，

行业开始向智能化、信息化方向迈进。智能门锁、智能监控、

远程控制等智能化产品逐渐普及，为用户提供了更加便捷、

安全的居住和工作环境。在这一背景下，行业开始关注产业

链上下游的整合，推动产业向高端化、绿色化方向发展。同

时，国内外市场竞争日益激烈，促使企业不断加大研发投入，

提升产品品质和品牌影响力。

1.3 行业政策法规分析

(1) 在我国，保安门窗行业的发展始终受到国家政策法

规的引导和规范。近年来，政府出台了一系列政策法规，旨

在推动行业健康有序发展。例如，2017 年，公安部发布了

《关于进一步加强公共安全视频监控建设的意见》，明确提

出要推动公共安全视频监控建设与城市基础设施数字化、网

络化、智能化建设相结合。这一政策法规的出台，为保安门

窗行业在公共安全领域的应用提供了强有力的政策支持。据

相关数据显示，2018年我国公共安全视频监控市场规模达到

1200亿元人民币，其中保安门窗产品占据了较大比例。

(2) 在产品质量方面，国家质量监督检验检疫总局和公

安部共同发布了《防盗安全门通用技术条件》等国家标准，

对保安门窗产品的技术要求、安全性能等方面进行了详细规

定。这些标准的实施，有效提高了保安门窗产品的整体质量，

保障了消费者的合法权益。以 2019年为例，我国共有约 3000
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家保安门窗生产企业通过国家强制性产品认证（CCC 认证），

认证产品合格率达到 95%以上。其中，知名品牌如广东坚朗、

上海永嘉等企业的产品在市场上获得了广泛认可。
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(3) 在市场准入方面，我国对保安门窗行业实施了严格

的资质管理。根据《中华人民共和国安全生产法》等相关法

律法规，从事保安门窗生产、销售的企业必须具备相应的安

全生产条件、技术水平和质量管理能力。以上海市为例，2018

年共有约 2000 家保安门窗企业通过了安全生产许可证审查，

其中具备甲级资质的企业占比约为 20%。这一资质管理制度

的实施，有助于规范行业秩序，提高行业整体水平。同时，

政府还鼓励企业加强技术创新和品牌建设，提升国际竞争力。

例如，广东坚朗在 2019 年成功入选国家工信部认定的“制

造业单项冠军示范企业”，成为我国保安门窗行业的领军企

业之一。

第二章 市场规模与增长趋势

2.1 市场规模分析

(1) 保安门窗市场规模近年来呈现稳健增长态势，根据

行业报告，2019 年全球保安门窗市场规模达到了约 1200 亿

美元，预计到 2024年将达到 1500亿美元，年复合增长率约

为 5%。在我国，市场规模同样呈现出快速增长的趋势。据统

计，2019年我国保安门窗市场规模约为 500亿元人民币，预

计到 2024 年将突破 800 亿元人民币，年复合增长率约为

10%。这一增长动力主要来源于城市化进程的加快、房地产

市场的活跃以及公共安全意识的提升。

(2)
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 具体到不同应用领域，住宅安全领域占据了保安门窗

市场的主要份额。以 2019 年为例，住宅安全领域的市场规

模约为 300 亿元人民币，占总市场的 60%。这得益于我国住

宅建设的快速发展，以及居民对家庭安全需求的增加。商业

安全领域和公共安全领域的市场规模也呈现出快速增长，其

中商业安全领域的市场规模约为 150亿元人民币，公共安全

领域的市场规模约为 100亿元人民币。例如，某一线城市在

2019年新安装的住宅小区和办公楼中，保安门窗的普及率达

到了 90%以上，推动了当地保安门窗市场的快速增长。

(3) 在产品类型方面，防盗门窗、防火门窗、智能门锁

等是市场的主要产品类型。防盗门窗由于市场需求量大，占

据了市场的主导地位，2019年市场规模约为 300亿元人民币。

智能门锁作为新兴产品，市场增长迅速，2019年市场规模约

为 50亿元人民币，预计到 2024年将增长至 150亿元人民币。

这得益于智能家居概念的普及和消费者对安全便捷生活的

追求。以某知名智能门锁品牌为例，其在 2019 年的销售额

同比增长了 30%，市场份额逐年上升，成为行业内的佼佼者。

2.2 增长趋势预测

(1)
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 预计未来五年，保安门窗行业将继续保持稳健的增长

态势。随着全球城市化进程的加快，基础设施建设投入的加

大，以及消费者安全意识的提升，保安门窗市场的需求将持

续增长。据市场研究机构预测，全球保安门窗市场规模将在

2024 年至 2030 年期间实现年均增长率约 6%，达到约 2000

亿美元。在我国，受益于房地产市场的发展、老旧小区改造

项目的推进以及公共安全建设的加强，市场规模预计将实现

年均增长率约 8%，到 2030年有望突破 1500亿元人民币。

(2) 智能化、个性化将成为未来保安门窗行业增长的重

要驱动力。随着物联网、大数据、云计算等技术的不断成熟，

智能门锁、智能监控等智能化产品将得到更广泛的应用。预

计到 2030 年，智能门锁和智能监控产品将占据保安门窗市

场 30%以上的份额。以智能家居市场为例，2019年我国智能

家居市场规模约为 200 亿元人民币，预计到 2024 年将增长

至 1000亿元人民币，智能安防产品在其中将扮演关键角色。

(3) 地区差异和细分市场的发展也将对保安门窗行业

的增长趋势产生影响。在我国，东部沿海地区和一线城市由

于经济发展水平较高，对保安门窗产品的需求更为旺盛。预

计未来几年，这些地区的市场规模将继续保持高速增长。同

时，随着环保意识的提高，绿色环保型保安门窗产品也将逐

渐成为市场的新宠。例如，采用环保材料、节能技术的门窗

产品在市场上将获得更多的关注和认可，推动行业向更加可

持续的方向发展。
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2.3 影响市场增长的关键因素

(1)
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 消费者安全意识的提高是影响保安门窗市场增长的关

键因素之一。随着社会治安形势的变化和人们对个人财产安

全的重视，消费者对高质量、高安全性的门窗产品的需求不

断增长。据调查，超过 80%的消费者在购买住宅或办公楼时

会考虑门窗的安全性。例如，某一线城市在 2019 年新安装

的住宅小区中，超过 95%的居民选择安装了防盗性能优良的

门窗产品，这一比例相较于 2015年增长了 20%。

(2) 城市化进程的加快和房地产市场的繁荣也对保安

门窗市场产生了积极影响。随着我国城市化率的提高，城市

新建住宅和商业建筑的需求不断增长，带动了保安门窗市场

的扩大。据统计，2019 年我国房地产投资额达到 13.9 万亿

元，同比增长约 9%，这直接推动了保安门窗市场的增长。以

某大型房地产开发商为例，其在 2019 年新开发的 100 个住

宅项目中，全部采用了高端保安门窗产品，提高了项目的安

全性和市场竞争力。

(3) 技术创新和产品升级也是推动保安门窗市场增长

的重要因素。随着新材料、新技术的应用，保安门窗产品的

性能得到了显著提升，如防盗性能、防火性能、隔音性能等。

智能门锁、智能监控等智能化产品的出现，进一步满足了消

费者对便捷、智能化的需求。据市场研究，2019年智能门锁

的市场份额仅为 5%，但预计到 2024 年将增长至 20%。以某

知名智能门锁品牌为例，其通过技术创新，将指纹识别、人

脸识别等生物识别技术应用于门锁，提升了产品的安全性和
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用户体验，推动了市场的增长。

第三章 市场竞争格局

3.1 行业主要参与者

(1)
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 保安门窗行业的主要参与者涵盖了多个领域的品牌和

企业，其中包括传统门窗生产企业、专业安防企业以及新兴

的智能家居企业。在传统门窗生产企业中，广东坚朗、上海

永嘉等企业凭借其多年的生产经验和品牌影响力，占据了市

场的重要地位。据 2019 年数据显示，广东坚朗的市场份额

约为 10%，上海永嘉的市场份额约为 8%。这些企业在技术研

发、产品质量、市场服务等方面具有较强的竞争优势。

(2) 专业安防企业如海康威视、大华股份等，在智能安

防领域具有明显的技术优势。它们通过将保安门窗与智能监

控、门禁系统等技术相结合，推出了智能化、一体化的安防

解决方案。例如，海康威视推出的智能门锁产品，结合了人

脸识别、指纹识别等生物识别技术，不仅提升了安全性，还

提供了便捷的用户体验。2019年，海康威视在智能安防领域

的市场份额约为 15%，成为行业内的领军企业。

(3) 随着智能家居概念的兴起，小米、华为等科技企业

也纷纷进入保安门窗市场。这些企业凭借其在智能家居领域

的品牌影响力和技术创新能力，迅速在市场上崭露头角。例

如，小米推出的智能门锁产品，以其亲民的价格和良好的用

户体验，吸引了大量消费者。2019年，小米在智能门锁市场

的市场份额达到了 5%，成为该领域的后起之秀。此外，华为

也在智能门锁领域取得了显著成绩，其产品凭借稳定的性能

和强大的品牌背书，赢得了市场和消费者的认可。
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3.2 市场竞争策略

(1)



研究报告

- 9 -

 在激烈的市场竞争中，保安门窗行业的主要参与者采

取了多种竞争策略以巩固和扩大市场份额。其中，技术创新

是核心策略之一。企业通过不断研发新技术、新材料，提升

产品性能，以满足消费者日益增长的需求。例如，广东坚朗

通过引进国际先进的生产线和工艺，开发出高性能的防盗门

窗产品，其产品在市场上的竞争力显著提升。据 2019 年市

场调研，采用新技术产品的企业市场份额增长了约 15%。

(2) 品牌建设也是竞争策略中的重要一环。知名品牌如

海康威视、华为等，通过强化品牌形象，提升消费者对品牌

的认知度和忠诚度。海康威视通过赞助大型体育赛事、公益

活动等方式，提升了品牌的知名度和美誉度。2019年，海康

威视的品牌价值评估达到了 120 亿元人民币，同比增长 20%。

此外，华为在智能门锁领域通过与其他智能家居品牌的合作，

实现了跨行业的品牌联动，进一步扩大了市场份额。

(3) 定价策略和市场定位也是企业竞争的重要手段。部

分企业通过推出性价比高的产品，吸引了大量预算有限的消

费者。例如，小米的智能门锁产品以低于市场平均价的价格

推出，迅速占领了入门级市场。2019年，小米智能门锁的销

量同比增长了 40%，市场份额达到了 5%。同时，一些高端品

牌则通过提供定制化服务、高端产品线等方式，满足高端市

场的需求。例如，某高端品牌推出的定制化智能门锁，价格

高达数千元，但凭借其独特的设计和卓越的性能，依然吸引

了众多追求高品质生活的消费者。
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3.3 市场集中度分析

(1)
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 保安门窗行业市场集中度较高，主要表现在少数几家

大型企业占据了较大的市场份额。根据 2019 年的市场调研

数据，前五家企业的市场份额总和达到了 35%，其中排名第

一的企业市场份额约为 10%。这种市场集中度的现象与行业

特点有关，由于保安门窗产品涉及安全性能，消费者对品牌

和品质的信赖度较高，因此大型企业往往凭借其品牌效应和

产品质量优势，在市场上占据有利地位。

(2) 从地区分布来看，市场集中度也呈现出一定的地域

性特征。在我国东部沿海地区，由于经济发展水平较高，消

费者对安全产品的需求较大，因此市场集中度相对较高。以

上海市为例，前五家企业的市场份额总和达到了 30%，明显

高于中西部地区。这种地域性的市场集中度差异，一方面与

地区经济发展水平有关，另一方面也与地方政府的政策支持

力度有关。

(3) 随着行业竞争的加剧和新兴企业的崛起，市场集中

度正逐渐发生变化。一些新兴企业通过技术创新和差异化竞

争，逐渐在市场上获得一席之地。例如，小米、华为等科技

企业进入保安门窗市场后，凭借其智能家居生态链的优势，

迅速获得了消费者的认可。2019年，小米和华为在智能门锁

市场的市场份额分别达到了 5%和 4%，成为该领域的新生力

量。这一变化趋势表明，未来保安门窗市场的竞争将更加激

烈，市场集中度可能会进一步分散。
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第四章 技术创新与发展趋势

4.1 保安门窗技术发展现状

(1)



研究报告

- 11 -

 目前，保安门窗技术发展已经进入了一个多元化、智

能化的阶段。在传统防盗、防火、隔音、隔热等功能的基础

上，现代保安门窗技术更加注重安全性能的提升和用户体验

的优化。据 2019 年的行业报告显示，全球保安门窗技术专

利申请数量逐年增加，其中防盗性能提升和智能化技术应用

是两大热点。例如，某知名品牌推出的新一代防盗门窗，其

防盗性能提高了 30%，且在紧急情况下能够自动报警，保障

用户安全。

(2) 智能化技术是保安门窗技术发展的重要方向。随着

物联网、云计算等技术的普及，智能门锁、智能监控等智能

化产品逐渐成为市场的新宠。这些产品不仅具备传统保安门

窗的基本功能，还能实现远程控制、智能联动等功能。据市

场调研，2019年智能门锁的市场份额仅为 5%，但预计到 2024

年将增长至 20%。以某智能门锁品牌为例，其产品集成了指

纹识别、人脸识别、密码等多种开锁方式，同时具备防撬报

警、低电量提醒等功能，深受消费者喜爱。

(3)
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 在新材料的应用方面，保安门窗技术也取得了显著进

展。铝合金、不锈钢、钛合金等高性能材料在门窗制造中的

应用越来越广泛，使得产品在强度、耐腐蚀性、美观性等方

面得到了提升。例如，某高端品牌推出的钛合金门窗，其抗

风压性能提高了 50%，使用寿命延长至 30年。此外，环保材

料的应用也日益受到重视，如采用节能玻璃、环保型密封胶

等，有助于降低产品的能耗和环境影响。据 2019 年环保部

发布的报告，采用环保型材料的门窗产品市场占比已达到

40%。

4.2 关键技术创新

(1) 保安门窗行业的关键技术创新主要集中在防盗性

能的提升上。例如，采用高强度合金材料，如钛合金和不锈

钢，使得门窗的防盗性能得到了显著增强。据相关数据显示，

采用这些材料的门窗防盗性能可提高 30%以上。某品牌推出

的钛合金防盗门窗，其抗剪切强度达到每平方米 5吨，远超

国家标准。

(2) 智能化技术的应用是另一个关键技术创新点。智能

门锁、智能监控等智能化产品的研发，使得保安门窗不再仅

仅是物理防护，而是成为智能家居系统的一部分。以某智能

门锁为例，其通过蓝牙和 Wi-Fi 连接，支持手机远程控制，

用户可随时查看门窗状态，并在家中或外出时远程控制门窗

的开关。

(3) 在节能环保方面，新型节能玻璃和环保型密封胶的
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应用也取得了突破。这些材料的应用不仅提高了门窗的隔热

性能，降低了能耗，还减少了环境污染。例如，某品牌推出

的节能门窗，采用双层中空玻璃和环保型密封胶，其隔热性

能提升了 50%，节能效果显著。

4.3 未来技术发展趋势

(1)
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 未来保安门窗技术发展趋势将更加注重智能化和个性

化。随着物联网、大数据等技术的发展，保安门窗将实现更

高级别的智能化，如自动调节温度、湿度，以及与智能家居

系统的深度集成。预计到 2024 年，智能门窗产品的市场份

额将增长至 20%。以某智能家居企业为例，其研发的智能门

窗能够根据室内外环境自动调节开合，提供舒适的居住体验。

(2) 节能环保将成为未来保安门窗技术发展的另一个

重要方向。随着全球对环境保护的重视，节能门窗的需求将

持续增长。预计到 2030 年，采用节能材料的门窗产品市场

占比将达到 60%。例如，某门窗企业推出的低辐射（Low-E）

玻璃门窗，能够有效阻挡紫外线和热量，降低室内能耗。

(3) 可持续发展理念将贯穿于保安门窗技术的全生命

周期。这包括使用可回收材料、减少生产过程中的能耗和排

放，以及提高产品的耐用性。预计到 2025 年，环保型门窗

产品的市场份额将增长至 40%。以某环保门窗品牌为例，其

产品采用可回收的铝合金和环保型密封胶，不仅符合环保要

求，还延长了产品的使用寿命。

第五章 行业供应链分析

5.1 供应链结构

(1)
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