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01 引言



巨量引擎高级营销师挂靠
可以帮助企业更好地利用
数字营销手段，提升品牌
曝光度和销售业绩。

提升营销效果 应对市场竞争 实现资源共享

在激烈的市场竞争中，企
业需要专业的营销人才来
制定和执行营销策略，以
脱颖而出。

挂靠可以实现高级营销师
的专业知识和经验与企业
的资源共享，促进双方共
同发展。
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目的和背景



挂靠的定义：巨量引擎

高级营销师挂靠是指具

有高级营销师资格的个

人与相关企业签订合作

协议，以该企业的名义

开展营销活动的行为。

挂靠的意义 对于高级营销师而言，

挂靠可以使其在不具备

独立开展营销活动的条

件下，借助企业的资源

和平台，发挥自己的专

业优势，实现个人价值

的最大化。

对于企业而言，挂靠可

以使其快速获得高级营

销师的专业知识和经验，

提升企业的营销能力和

市场竞争力。同时，挂

靠还可以降低企业的用

人成本，提高人力资源

的利用效率。

对于市场而言，挂靠可

以促进高级营销师与企

业之间的合作与交流，

推动数字营销行业的健

康发展。
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挂靠的定义和意义



02
巨量引擎高级营销师概

述



巨量引擎是字节跳动旗下的营销服务品牌，整合了今日头条、

抖音、西瓜视频、懂车帝、穿山甲等产品的营销能力，汇聚

流量、数据、内容等合作伙伴，为全球广告主提供综合数字

营销解决方案。

巨量引擎以技术驱动营销，通过数据洞察、内容创意、智能

投放、效果评估等全链路服务，帮助广告主实现营销目标。

巨量引擎简介
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高级营销师需要与广告主、代理商和内部团队紧密合作，确保

营销活动的顺利进行和目标的达成。

01
高级营销师是巨量引擎认证的专业人才，具备丰富的数字营销

经验和专业知识。

02
高级营销师的主要职责包括：制定营销策略、管理广告账户、

优化广告效果、提供市场分析和建议等。

高级营销师的角色和职责



高级营销师需要具备扎实的数字营销理论基础

和实战经验，能够熟练掌握各种营销工具和技

术。

高级营销师需要具备敏锐的市场洞察力和创新思

维，能够不断挖掘新的市场机会和营销策略。

高级营销师需要具备高度的责任心和敬业精神，能够

积极应对挑战和压力，不断提升自己的专业素养。

高级营销师需要具备良好的沟通能力和团队合

作精神，能够与各方有效沟通和协作。

高级营销师的能力要求



03 挂靠的优势和价值



    

提升个人品牌影响力

借助巨量引擎平台

高级营销师可借助巨量引擎这一知名

平台，提升自身品牌曝光度和行业影

响力。

展示专业技能

通过挂靠，高级营销师有机会展示自

己在营销策略、市场分析等方面的专

业技能，进一步巩固行业地位。

扩大人脉网络

挂靠有助于高级营销师结识更多业内

人士，拓展人脉资源，提升个人社交

价值。



获取优质客户资源

巨量引擎平台汇聚了大量优质客

户，挂靠后高级营销师可接触到

更多潜在客户，拓展业务渠道。

共享行业资源

挂靠企业通常拥有丰富的行业资

源和合作伙伴，高级营销师可借

此机会共享资源，实现业务互补。

提升项目经验

参与巨量引擎平台的项目合作，

有助于高级营销师积累更多项目

经验，提升实战能力。

拓展业务渠道和资源



企业效益提升

高级营销师的专业能力和经验将为企业带来更高的

业务水平和效益，实现企业与个人的共赢。

共同成长

在挂靠过程中，高级营销师与企业相互支持、

共同成长，形成良性互动和合作关系。

个人价值最大化

挂靠让高级营销师能够在更广阔的平台上发

挥自己的专业优势，实现个人价值的最大化。

实现个人和企业的共赢
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