
行业现状
受大环影响，尤其是今年凤爪的爆

光，导致休闲行业受到重创！

由于食品安全的严格控制，很多餐

饮行业对于添加剂产品清理出户！

由于竞争的关系，导致经销商对于

大类产品越来越不感 ，更倾向

于销售低价的同质化产品。

原有经销商没有建设科学的 团

队！

导致瑞可莱产品下滑的因素



解决办法（显然，第二种更适合）



实力 团队 资源

实力雄厚，有一定规

模和引响力的企业

团队建设完善，积极

努力，有 ，有冲

劲

经销商资源丰富，终

端用户资源丰富

诚信

在当前的市场形势下，

更是一个企

业的 法则！

哪种经销商更适合呢？



成为西南地区最专业的品牌产品配送企业

创办食品技术 ，为客户提供更好的服务

大学生创业之家，为 提供创业项目免费教学

1、

2、
将为有能力的千顺家人发展人生的事业

3、

4、

5、
不断提升自己竞争力，让客户 有利用的价值！最终实现销
售额5亿目标

千顺公司 发展



强强联手，我们只做品牌/以下都是
合作多年且非常愉快的合作单位



服务领域广泛，分类管理，术业专攻



服务领域广泛，分类管理，术业专攻



技术支持，为客户提供更好的服务



我们上进，不断建设更卓越的团队，目前在具有
战略意义的地方都建设了自己的直营



，勤奋上进是我们的工作作风



卓越团队，是公司最 的竞争力



人员充足，分工明确

1团队激励，士气高昂

2客户类型众多，资源丰富

3

团队现状



关系，相互依存

夫妻关系，共荣共辱

战友关系，相互成就

合作关系，相互信任

01

02

03

04

05 同学关系，相互学习

厂商关系



对瑞利斯

瑞可莱的增加可 

能会引响瑞利斯 

产品的销售额， 

对此， 采 

取不同团队运营。

对经销客
户

每个二线市场基

本上均有二个以

上经销商，正好

弥补了其它经销

商的产品缺陷，

而如果是其它人

做，最直接的办

法就是 可来

对工业客
户

我公司工业客户

类型众多，而产

品相对单一，正

好成为工业客户

首选

对于串货

对于千顺在西南地

区的布局，担忧串

货影响市场，作为

一家成 经销商

，尊重供应商是我

们的职业道德，供

应商可以制订好游

戏

感谢瑞可莱的支持，让瑞利斯产品在西南地区小有成就，希望能与
瑞可莱牵手，将市场做大做强——当然，厂家也有很多担忧



产品战略

管理机制

团队建设

服务意识

建设

产品战略

管理机制

团队建设

服务意识

建设

PK

千顺PK

客户价值 客户价值



产品战略

• 千顺打造品牌产品供应平台，与供应商共同进步！

• 以品牌供应商为媒介，低价吸引客户，然后高价销卖自有品牌贴牌产品
（味界/辽宁生产、 / 生产、食尚轩/一品生产等）
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