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第1章 《不完全竞争》概述

 



什么是不完全竞什么是不完全竞
争争

不完全竞争是一种市场形不完全竞争是一种市场形
式，其中存在一定程度的式，其中存在一定程度的
市场力量，但没有像垄断市场力量，但没有像垄断
或完全竞争那样极端。在或完全竞争那样极端。在
这种市场中，企业可以影这种市场中，企业可以影
响产品价格，但仍然面临响产品价格，但仍然面临
一定程度的竞争压力。一定程度的竞争压力。

 



不完全竞争市场的特点

产品之间具有一定

程度的差异，使得

消费者有选择的余

地。

产品差异化程
度高

企业有能力影响产

品价格，但受到竞

争的限制。

存在一定的市
场力量

新的企业可以相对

容易地进入市场，

而退出也是自由的

选择。

有自由进入和
退出的门槛

 

 



不完全竞争的类型

描述了具有差异化

产品的市场。

拉斯特模型

表示市场中存在着

少数大型卖方和许

多小型买方。

柏拉图模型

探讨了市场中存在

着许多小型卖方和

许多小型买方的情

况。

瓦尔拉斯模型

 

 



生产者利润生产者利润

由于市场上存在一定程度的市由于市场上存在一定程度的市

场力量，生产者可以通过差异场力量，生产者可以通过差异

化产品获取一定的利润。化产品获取一定的利润。

市场效率市场效率

不完全竞争市场可能会导致资不完全竞争市场可能会导致资

源配置不够有效率，但也有利源配置不够有效率，但也有利

于激发创新和提高产品质量。于激发创新和提高产品质量。

  

  

不完全竞争的影响

价格水平价格水平

在不完全竞争市场中，产品的在不完全竞争市场中，产品的

价格由市场力量和差异化程度价格由市场力量和差异化程度

共同决定。共同决定。
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第2章 拉斯特模型

 



拉斯特模型概述

拉斯特模型是不完全竞争市场的一种类型，主要研究市场上

存在一定程度垄断力量的情况。在这种市场环境下，企业可

以对价格和产量进行一定程度的控制，而非像完全竞争市场

那样完全受市场规律支配。



拉斯特模型的假设

所有产品都是相同

的

同质产品

企业不能随意调整

价格

价格刚性

企业拥有一定规模

的优势

规模优势

市场完全流动，消

费者可以轻易转换

产品

完全流动性



拉斯特模型的均拉斯特模型的均
衡衡

在拉斯特模型中，企业需在拉斯特模型中，企业需
要进行价格设定和产量决要进行价格设定和产量决
策来实现利润最大化。通策来实现利润最大化。通
过平衡市场需求和成本，过平衡市场需求和成本，
企业可以找到最优的供给企业可以找到最优的供给
水平，从而达到市场均衡。水平，从而达到市场均衡。

 



拉斯特模型的局限性

未考虑市场对产品

特征的不同偏好

忽略了产品差
异化

未考虑消费者对品

牌、服务等因素的

需求

忽略了消费者
偏好

 

 

 

 



了解市场需求和竞争对手情况

市场调查01

03

通过有效的推广活动提升产品知名度

产品推广

02

制定合理的价格以实现利润最大化

定价策略
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第3章 柏拉图模型

 



柏拉图模型概述柏拉图模型概述

柏拉图模型是不完全竞争柏拉图模型是不完全竞争
市场的另一种类型，主要市场的另一种类型，主要
研究市场上存在多家生产研究市场上存在多家生产
商的情况。在柏拉图模型商的情况。在柏拉图模型
中，存在着多家生产商竞中，存在着多家生产商竞
争，每家企业都有一定的争，每家企业都有一定的
市场份额，产品存在差异市场份额，产品存在差异
化，广告竞争也比较激烈。化，广告竞争也比较激烈。

 



柏拉图模型的特点

竞争激烈

多家生产商

不同企业的产品有

所区别

产品差异化

企业展开广告竞争

以吸引消费者

广告竞争

 

 



柏拉图模型的均衡

企业如何决定生产

的数量

产量决策

企业如何制定产品

价格

价格设定

企业如何制定广告

策略

广告策略

 

 



消费者在多样化的产品中做出选择

消费者选择01

03

企业的盈利情况

利润水平

02

企业在市场上的份额大小

市场份额
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