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短信营销范文(篇一)

1、店面布置

最直观的店门口宣传

提前做门柱玫瑰花或彩带或气球装饰大门口?拉起横幅(红底黄字)

在开放区或产品陈列柜上使用小 POP告示?在卖场内上方做吊旗体现为活动优惠

的宣传?提前 3天在产品展示柜上张贴活动具体内容的告示

全场由内到外、由上到下溢满着“缤纷好礼，超值优惠”的字样，达到视觉上

的冲击效果!

2、派发产品 DM 单页

DM单页由各店店长活动期间安排人员轮流到店门口或附近派发。

3、电话、短信通知邀约

1采用电话告知、短信邀约的方式通知会员。?最近已购买产品顾客暂不通知。

2每个店员负责发 50条短信或者电话给自己的老顾客，并登记在册。

4、人员告知

正式活动前请销售人员在接待顾客销售产品时，将本店 x月 x号将举行“缤纷

好礼，超值优惠”的消息告知顾客，注意宣传方式，不要伤害到活动前期的消

费顾客。

5、短信平台群发信息

正式活动前两天，各店把会员信息(会员电话号码，必须有效)整理出来，平台

群发!

6、QQ 群里发布公告和信息

短信营销范文(篇二)

一、实习基本情况

实习时间：20xx年 xx月-20xx年 xx月

实习地点：xxx有限公司



二、实习过程

2.实习岗位：销售代表

3.实习过程：

毕业的到来，使我像一个被呵护在母校中的蒲公英，不得不考验能力的吹进社

会，落地生根。人生中第一份销售工作，是在汕头的一家短信广告公司工作，

而我，一开始是行政人员，负责处理日常的行政事务。然而随着市场变化的魅

力，我慢慢的转到了销售部，从事电话营销将我的短信广告平台卖出去。

在开始讲工作前，提一提广告，当你收到一条电视广告，报纸广告，短信广告

等的时候，你会优先去看里面的内容是不是对我有帮助，或者从中获益，这是

正常人的反应。()而职业敏感度会告诉我，这是一条广告，投放者的目的所在

还有背后可能的预计效果，包括投放成本。好吧，我每天做的也包含上面的分

析。那么开始来说说我的工作，在百川的销售生活，最多的还是会议，每天早

上会例行军事化早会，通过军队的训练方式能让销售团队一大早上很快进入充

满激情的状态，二次晨会则是向部门经理汇报今日指定工作目标，下班前夕会

则是检查目标，这种工作方式能很好提升自己的目标感。

一开始加入公司懵懵懂懂的我，每天只知道按照产品资料，话术麻木的去打电

话向客户介绍我们的服务，而迎接我的也是客户冷漠的说不需要或者直接摁掉

电话，打小在家都是娇生惯养孩子哪受过这种委屈，慢慢的对工作失去了信

心，一开始的一腔热情也销声匿迹。颓废了将近两个星期之后，慢慢的觉悟到

自己不能这样下去，通过跟经理说出心里的问题，经理和小伙伴正能量的引

导，慢慢的我走出了阴影。从那次之后，我的工作比较负责，慢慢的也了解

到，向广告这种业务，其实基本客户都听说过，而我要做的，只是把合适的价

格报给客户，并且向客户推荐比较适合他们用的套餐，现在客户的角度考虑问

题，比如这一次投放广告我们的客户群体定位在哪些消费者人群，然后再提供

精准的数据给到客户，并用新颖简短的语言去表达客户想要的广告语，还有帮

客户建议投放的时间天数条数，最后广告发布出去后处理好售后并协助回访效

果。由于认真的工作态度也慢慢被客户们接受和肯定，这也是我工作最大的动

力源。也让我充分了解广告创意策略原则：以理性诉求为主，以感性诉求为

辅。促销策略原则：用常规方法加大产品的市场采纳力度，用出奇制胜的方法

从竞争对手中夺取市场。

在体验了这种实习的生活后，感觉自己的为人处事方面也变得比较圆滑，虽然

业务能力谈判水平还有很大的提升空间，但是我相信学校老师教育我的东西以

及自己付出的汗水，我一定能将自己锻炼的非常出色，成为学弟学妹们的榜

样。

三、实习心得：

通过几个月的实战，我也简单学习了一些销售技巧。我也总结一下



1.产品知识是销售工作最基础也是最重要的。

2.良好的沟通语气能提升客户对我们的信任感。

4.用爱的心服务好每一个客户。

四、实习小结：

实习还在继续，目前我的销售能力还算是初级水平，每每撑不下去的时候总能

想起学校的大家，感谢我的学校我的老师，是你们的信念在默默帮助我。我就

像还没长大的老鹰，需要经过一番锻炼才能重生。当我重新展开翅膀的时候，

我将拥抱蓝天。

短信营销范文(篇三)

一、短信发送对象的划分：

供应商

公司员工

经销商客户

工程商客户

企业配套客户

行业媒体、展会；协会、院校等高端人群

二、短信内容的拟定、审批、发送对象及发送频率：

xx

三、短信的发送及存档

发送：电子商务专员按照审批完成的内容，发布短信

存档：电子商务专员负责短信发布的存档管理。

附件：《短信发布审批单》

四、工作计划时间节点

每季度对短信发送对象的名单、分类整理，整理结果上报存档。

完成时间：每季度最后一天



相关责任人见下表：

五、全年预算

A：一年十个重大节日，每次按五千条计算，10x5000=50000条（五万条）

B：产品推荐短信发送，按一年 20个产品推荐发送，每次按 3000条计算，每个

产品发两次，20x3000x2=120xx0条（十二万条）

C：公司新闻类短信发送，按一年十次发送，每次按五千条计算，

10x5000=50000条（五万条）

D：管理名言、人生名言类短信发送，每个月一次，每次按 4500条计算，

12x4500=54000条（五万四千条）

总计：50000+120xx0+50000+54000=274000条（二十七万四千条）

20xx0（两万）元人民币=300000（三十万）条短信平均每条短信 6、7分钱

短信营销全年费用预算：两万元（20xx0元）

六、本方案监督执行负责人：

孙 xx

短信营销范文(篇四)

1. 小暑到，天气燥，气温升，情绪暴。送短信，问个好，谈养生，去烦恼。多

饮水，最重要，利排泄，毒素少，勤换洗，多冲澡，勤开窗，浊气跑，莫贪

睡，要起早，多锻炼，病不找。祝你小暑心情舒畅，开心快乐逍遥。

2. 小暑到来，送上关爱，天气炎热，注意防晒。减少外出，防具要带，勤讲卫

生，驱除虫害，饮食平衡，多食蔬菜，冲澡纳凉，莫图痛快，健康养生，身体

不坏。祝小暑开心，心情豪迈。

3. 又到一年小暑节气，暑气上升热火朝天，泡杯清茶滋润心间，午觉要短补充

睡眠，注意防暑适当锻炼。祝小暑节气笑开颜、乐无边。

4. 为解除小暑之苦，玉帝下诏，小暑之日，你头戴清凉破斗笠，手托天山寒冰

壶，身穿开心无扣衣，足蹬快乐无底靴，在愉悦泉里一蹲，幸福树荫下一躺，

便可尽享清凉，开心无数。祝小暑快乐。

5. 小暑到，小猪闹，脾气躁，多烦恼，汗水多，似火烧。多喝水，勤洗澡，不

浮躁，不吵闹，咧开嘴，笑一笑。小猪小猪，你可听到?



6. 小暑，小暑，小心中暑;天热，天热，天天都热;下雨，下雨，夏天盼雨;清

凉，清凉，清爽冰凉。短信提醒你：天热防暑!祝福送给你：雨后清凉!

7. 小暑来了，扇子轻摇，扇走寂寞;空调适度，散播快乐;清水清凉，洗去疲惫;

冰块雪糕，冻住烦恼。祝愿朋友，小暑平安，天天快乐，百事可乐，万事如意!

8. 小暑至，送你一台“驱烦风扇”，驱赶所有浮躁与愁烦;送你一个“健康西

瓜”，让你整个夏天冰凉健康;送你一条“快乐祝福”，愿你小暑快乐，清爽一

夏，幸福永驻!

9. 又是一年小暑到，一波酷暑一波热。身体健康才最重要，别硬撑，别操劳。

问候切切来关照，用风扇转来你的好运，用空调调高你的幸福，用清水洗刷你

的疲惫，用冰块冻住你的烦恼，用问候驱赶你的炎热，愿你轻松快乐度酷暑，

幸福又逍遥!

10. 小暑天气闷，心静自然凉，防暑小贴士，牢记在心间，出门要打伞，防止

烈日晒，常饮绿豆汤，清热又解暑，温高难耐时，冲凉可缓解，睡眠保证好，

身体棒又棒，小暑节气到，愿你快乐伴，清凉一整夏。

11. "小暑开始变热，累了注意歇歇，高温容易中暑，养生不要忽略。升温多汗

易燥，勤用温水清洁，饮食清淡为主，多食蔬菜水果，空调使用适度，尽量减

少熬夜，没事听听歌曲，保持心情愉悦。祝快乐天天来,小暑轻松过。"

12. "小暑节气到，送你一杯苏醒，清爽伴你左右，给你一块李冰冰，清凉在你

身旁，再来一场夏雨，清新整个世界，愿你小暑心情周笔畅，天天斯琴格日

乐。

13. 小暑来，惬意的心境“暑”于你，自在逍遥;开心的笑容“暑”于你，快乐

非凡;轻松的身心“暑”于你，愉悦舒爽;甜美的生活“暑”于你，幸福开怀;健

康的身体“暑”于你，福寿无边;贴心的问候“暑”于你，沁入你心：小暑开

怀，清爽度夏!

14. 小暑到，温度要升高;祝福到，短信问声好;杂草生，问候来除草。除掉忧

愁和烦恼，让幸福不在跑，祝你夏日里心情永远最美好。

15. 小暑袭来到，气温要升高，准备绿宝宝(绿豆)，避暑它最好，水果不可

少，休息要搞好，身体最重要，样样要记牢。

16. 小暑又来到，升温且烦躁，编个小信息，清凉送怀抱。天热少出门，出门

要趁早，勤把水来饮，盐分不能少，遇热先去汗，莫先开空调，时间不能长，

可对身体好，保持身洁净，勤洗温水澡。祝你小暑开心度过，心情快乐美好。

17. 小暑节气已到来，天气炎热送祝福;送你清风把烦赶，送你夏雨浇浮躁;送

你冰块冷藏忧，送你冰水心透彻;祝你小暑心清凉，冰爽一夏乐逍遥。
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