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IBM ThinkPad体验中心
销售技巧的内容 - 职业定位



q IBM 体验中心店面销售的步骤

q IBM Think Pad 的客户分类

q 客户的购买动机

q 客户购买心理的8阶段

q 体验式销售

q谙熟IBM产品

IBM ThinkPad体验中心
销售技巧的内容 – 体验式销售



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如

要下载或阅读全文，请访问：https://d.book118.com/38701204401

6006160
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