
如如何何将将保保单单做做大大



】

银银保保中中心心XXXX营营业业区区小小AA       小小CC       工工作作都都非非常常积积极极       勤勤奋奋       是是，                                  ，                                                                                                       、                                          ，

营业区有名的工作小蜜蜂，2013年公司开门红业绩如下：

姓名 件数 件均 规模保费 (万 )

小A 34 6 204

不同的结果！

同样的付出，

小C 41 3 123

【 案例



，

提升件均让提升收入事半功倍！

销售不仅靠艰苦努力就可以取得成就   还要依靠智慧 ！



观观念念不不对对 技技能能不不足足

提高件均保费面临的问题 ？



，

，                                                                                                             。

  保险啊，大家会不会不认同啊？

。

 他能投就不错了， 好过不买。

 有钱人好难沟通   搞不好弄砸了

 他账户就这么多钱，还买那么多保险， 不太好吧。

  一年要交10万   明年交不起怎么办 ？做一点就算不错了

 他已经有很多投资 ，交不起保险费吧。

我们是这样想的



 我们说：行。

 客户说：那就交3万元。

… …

 客户说：本来可以交2万的，有个地方用钱，就1万吧。

 我们说：嗯。 (心想：也不错啊，聊胜于无 )

 我们说：好的。

 客户说：3万还是多了，我交2万吧。  

 我们说 ：可以的。

 我们说：一份5万。

 客户说   5万太多了   可不可以少交   点 ？：                   ，可不可以少交一点

于是



①①  储储蓄蓄客客户户 ②②  房房贷贷客客户户

上学、养老、医疗压力下，储蓄仍 

然是多数人的优先选择。截至2013 

年年初初      我我国国居居民民储储蓄蓄余余额额高高达达4400万万

住房市场的快速增长，产生了一大  

批贷款购房的客户，截至2013年4月 
底底      我我国国个个人人住住房房贷贷款款余余额额已已经经超超

我我们们的的脑脑袋袋不不要要低低估估了了客客户户的的口口袋袋

以信用卡用户为例，截至2013年，  

累计发卡3.3亿张，使用信用卡已经  

成为城市居民的日常行为

基金类投资者增长迅速，截至今年  

底，基金总规模2.6万亿元，同比增 

长38%

，

亿元。
，

过58310亿元。

③ 信用卡客户 ④ 基金客户



7.7%、国外股票8.8%。  ------- 《都市快报》

，

98.9%、定期存款96%。而选择有一定风险的产品进

行投资的比例普遍不到10% ，如期货6.1% 、  债券

该调查显示，京沪等一线城市投资者比较保守，

投资不愿承担高风险产品。在投资方向调查中， 60% 

以以上上的的调调查查者者选选择择低低风风险险的的投投资资产产品品       如如  ：保保险险

 

客户真的不接受保险吗？



，                                                                                                           ，

生以后赔付的额度都不足以满足客户需求，尤其是分红类

产品，由于有分红，所以风险型保费在保费构成中占比少，

足够保险才保险，才能真正解决客户的问题。

一旦发生保险责任保障较低。交费较少，用于投资的资金

额度也小，获得回报的绝对额也会小，所以无法真正解决

客户的问题， 只有足够保险才保险。

—— 中央财经大学保险学院院长、教授 郝演苏

保险产品如果缴费少   无论是红利回报   还是保险责任发

权威意见



胆子有多大，单子就有多大

市场 比我们想象的更认同保险 ！

客户 比我们想象的有钱 ！
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