
网络营销理论知识考核 

一、判断题 

1.白底图将于后期用于金币频道入口的个性化展示。（）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

2.参加天天特价活动的商品必须设置为全国包邮。（）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

3.类目搜索的竞争度大于关键词搜索，因为类目搜索反馈的产品通常为同一类目，而关键词搜索反馈的

产品可能属于不同类目。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

4.论坛是互联网上的一种电子信息服务系统，通过在计算机上运行服务软件，可下载数据或程序、上传

数据、阅读新闻、与其他用户交换消息等。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

5.淘宝论坛发帖置顶有 10 大技巧。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

6.异常商品分析商家可以看到店铺哪类商品流量高、转化率高，哪类商品转化率低。（）[单选题] * 



A.正确 

B.错误√ 

7.淘金币日常活动的每日币抢和主题活动的每日币抢活动机制都是 3 万金币起。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

8.钻石展位是通过搜索关键字进行排名展现，而直通车是对圈定人群进行排名展现。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

9.BBS 的界面一般以图片为主，每个用户都可以在上面发布信息或提出想法。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

10.keywords 标签主要用于描述网站，是网站的介绍。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

11.被处罚过的宝贝也可以做淘宝排名优化。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

12.电子邮件营销的趋势之一是营销信息文本化。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

13.微信公众号不能完成在线订购支付。 （）[单选题] * 

A.正确 



B.错误√ 

14.一般来讲，软文营销评估以发布之后几天的销售和流量提升来考核。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

15.天天特价一审通过最早会在活动前 6 天通知，最晚会在活动前 2 天进行通知。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

16.钻展投放时间不建议选择晚上 8:00—00:00 之间这些时段。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

17.天天特价商家收到一审通过的消息后，必须在规定时间内完成设置，系统会在预告页前再次进行二

审检查，如二审不通过会再次告之，通过也会进行通知。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

18.软文上分类信息网站难度大，需要借助一些软文代发平台，费用也较高，适合大型网店。（）[单选

题] * 

A.正确 

B.错误√ 

19.电子邮件营销是使用率较高且受众化广的一种付费营销方式，电子邮件营销也是不可或缺的营销手

段。 （）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 



20.天天特价是以扶持淘宝卖家为宗旨的唯一官方平台活动，只针对卖家。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

21.淘营销活动审核通过后不得撤销报名。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

22.运用头脑风暴的方式，定期从高点击量的 TOP10 关键词中找自由联想词，加入账户进行测试。（）

[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

23.在论坛中，允许使用同一个 IP 发帖和回帖。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

24.目前天天特价类目活动和 10 元包邮、主题活动，都不需要设置定时上架。（）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

25.访客在店铺停留的时间越长说明店铺越具有吸引力，所以访客在每个页面停留的时间越长越好。（）

[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

26.天天特价活动商家报名，图片、相似款、授权等不合格情况，系统会在报名后 2~6 天发送系统通知，

接到通知后，可修改好后重新选择日期报名。（）[单选题] * 



A.正确 

B.错误√ 

27.有些产品在宝贝属性里有类目词，而标题中不包含该类目词，则在淘宝首页该类目中点进去就看不

到该产品。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

28.10 个人的邮件列表即代表发送 10 封邮件都可以准确到达对方的邮箱。 （）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

29.网店的购物环境基本都是基于视觉的。（）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

30.只有在发布产品的时候将其设置为默认类目，才能获得免费的类目流量，才能被展现。（）[单选题] 

* 

A.正确√ 

B.错误 

31.微信群发可以发送文字、图文和语音，不能发送名片和图片。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

32.良好的购物体验能让买家产生信赖，增强购买欲望，专业的导购和良好的退换货承诺能带来回头客。

（）[单选题] * 

A.正确 



B.错误√ 

33.天天特价活动中，每个 ID 限以折扣价购买 10 件及以下，如超过 10 件，则按照原价计算。（）[单

选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

34.淘宝钻石展位要求图片以及图片指向的页面不得出现折扣信息及非淘宝业务和产品的方案。（）[单

选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

35.几乎各大网站都提供免费邮件列表订阅服务。 （）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

36.即使宝贝标题中关键词选错了，顾客也能找到卖家的宝贝。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

37.在直通车推广中，如果卖家不想推广到西北地区，那么他可以在直通车的“设置投放平台”这个选

项中，将“西北地区”的相关省份勾选掉。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

38.类目相关就是我们发布宝贝时一定发布在最佳类目，即在买家搜索宝贝的主关键词时，发布在最佳

类目的宝贝会被优先展示。（）[单选题] * 

A.正确√ 



B.错误 

39.有效 IP 数是通过软文发布地址或关键词直接访问的数量。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

40.洗手液在查排名网站查询的默认类目为美容护肤/美体/精油/手部保养（新）/洗手液，但在“洗手

液”产品发布的后台却找不到这个目录，则类目选择为美容护肤/美体/精油/手部保养（新）/洗手液。（）

[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

41.CPC 是指每人的成本，一般按访问人次进行计费。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

42.与淘宝客相关的转化率是首页焦点图广告。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

43.在流量地图中，店家可以对比行业的流量来源，如果付费流量比行业低了，那么可以进行搜索引擎

优化。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

44.电子邮件营销是比较早、比较传统的一种站内引流的营销方式。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 



45.如果产品标题中不含有顾客搜索的关键词，那么该产品就无法在该搜索页面得到展现。（）[单选题] 

* 

A.正确√ 

B.错误 

46.“405 Method Not Allowed”表示请求失败，请求所希望得到的资源未在服务器上发现。（）[单

选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

47.A 类扣分满 12 分或 12 分的倍数之日起一个月内禁止参与淘金币活动。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

48.高达 20%的收件人都喜欢在手机上查阅邮件。（）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

49.微信群发可以查出谁删除了你。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

50.支付转化率低可以优化商品标题和描述，或采取其他营销手段进行引流。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

51.通过正向引导，在论坛形成派系，互相争论，推高帖子的热度，营销的目的也就达成了。（）[单选

题] * 



A.正确 

B.错误√ 

52.标题式提纲比较详细，既要表明作文的中心，又要写出作文的大致内容，还要交代出文章的详略。

（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

53.论坛推广几乎不需要成本，从注册到发帖都是免费的。（）[单选题] * 

A.正确√ 

B.错误 

54.“大码女装”和“女装大码”搜索量是一样的，“大码 女装”和“女装 大码”搜索量相差几倍。

（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

55.我们可以利用百度指数这一工具帮助我们进行关键词的竞争度分析。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

56.天天特价报名商品标题必须在 30 个汉字或者 60 个字符以内且描述准确清晰，严禁堆砌关键字。（）

[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

57.要点式提纲的特点是文字简洁、速度较快，适合于对写作内容较熟悉或时间较紧的情况，但对初学

写作的人很难起到指导作用。（）[单选题] * 



A.正确 

B.错误√ 

58.软文评论数的高低说明了软文标题是否成功。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

59.网站独立 IP 数和 PV 数的理想指数为独立 IP 数大于 20，PV 数大于 10。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

60.建议在新店开展活动初期商家重点考虑热门关键词。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

61.女装直通车推广图中的文字较少，因为女性选择宝贝很简单，其中色彩是特别重要的选购要素。（）

[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

62.对商品概况分析，商家可以选择的周期有一天、七天、30 天，但不可以和以前的某一天作比较。（）

[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

63.营销策划就相当于对企业的各个方面做一次全面梳理和初步管理咨询，而实施软文营销就是确定具

体的执行方案。（）[单选题] * 

A.正确 



B.错误√ 

64.一篇公众号正文内容的搭配不要超过 2 种颜色，沿用同一模板。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

65.每个淘营销活动对于店铺报名商品上限都为 5 种。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

66.一般我们在写代码时将 description 标签放在 title 标签和 keywords 标签之前。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

67.淘宝网的类目一旦确定，就不会更改的。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

68.凡是星标好友都会出现在聊天记录的最上方，可以快速找到该客户。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

69.一般而言网站搜索引擎索引量低于 20%，那么还需要进一步进行优化。（）[单选题] * 

A.正确 

B.错误√ 

70.通过商品分析模块中的“异常商品”可以提供各类异常商品的 TOP10，其中可能会有一个或几个商

品存在多种异常的情况。（）[单选题] * 

A.正确 
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