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2022 国庆节商场营销活动方案 

 

2022 国庆节商场营销活动方案范文 1 

    一、营销活动背景：  

    国庆是举国欢庆的大节日，更逢____各业种大调整完毕，形象和

档次再次提升。这三大热点必将掀起一阵销售热潮，各业种把握时机，

甄选商品再掀销售新高。  

    二、活动目标：  

    同比提升 30%，提升商场美誉度、增加店堂活动气氛，突出家文

化带给消费者的温馨感觉。  

    三、活动主题：  

    十一国庆节欢庆、____刺眼____  

    四、广告词：  

    庆国庆、走亲朋、送好礼、到 X  

    中秋国庆喜连连、X商品好又全  

    中秋国庆双联欢、超低折扣大惠战  

    五、活动时间：  

    甜美婚庆购物周 9月 24 日(周五)——30 日(周日)6天  

    十一国庆主题活动 10月 1 日(周五)——7 日(周日)7天  

    六、活动内容：  

    1、奢华秋品、时尚绽放  

    穿品业种：包括靴鞋、女装、男装、4楼运动休闲、针纺，本次
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活动集中推出展示国内外知名品牌的秋款新品，并结合中秋节给予全

场深情价，部分商品再降 1——2 折的适度折扣。针纺业种为即将到

来的旺季作好铺垫，重点推出羊绒、羊毛等知名品牌火爆上市的宣传，

针对调整升级推出华丽转身、荣耀升级——大升级、转惊喜活动(活

动期间到二楼预购羊绒羊毛商品可转转盘一次，领取指定的立减金额，

可设置 50—200 元的立减金额。每日限前 100 名)同时各业种最终库

存夏季商品开始 1-2 折的超低价折扣。  

    营销部将在 dm广告重点宣传。  

    2、20____金秋婚庆月：珠宝、化妆、家居床品、家电形成互动，

相互给予立减 X 元的折扣。(立减金额有业种拟定，但须报营销部)

食品业种、超市酒水、糖果、干果类商品全市。免费送到指定位置。

开展公司级的大套购，联购满 50000、30000、20000 等金额赠送不同

婚庆大礼。(本活动初期即开始宣传，24—30 日开展力度)  

    3、会员活动：  

    (1)会员购物即赠购物袋一个  

    (2)会员购物满 300 元赠送月饼礼盒  

    (3)会员购物满 500 元送大闸蟹。  

    (4)新人免费办理会员卡、信用卡并赠送双卡好礼。  

    (5)会员持会员卡购物在原有折扣上再优待 0.5—1折，各专柜的

商品都要有会员优待。不参与商品上报营销部个别明示，营业员要将

会员卡卡号标明在购物小票上。无会员卡消费不予打折。  

    4、特殊     活动：购____满 500 元以上可免费邮寄及全
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国各地，为您的亲人送去浓浓的思念。  

    一、市场现状：  

    1、大中城市房地产市场回暖。  

    2、处于每年的销售旺季(金九银十)。  

    二、项目现状：  

    1、一期，D、E、F区剩余房源大部分为六楼。楼层相对较高。  

    2、G区 G8、G9部分房源存在明显的产品缺陷  

    3、三期即将认筹，开盘在即。  

    针对目前房地产发展的现状，及项目本身特点及产品特点，特制

定十一促销活动方案，旨在促进一二期房源的销售，为三期的开盘做

足预备工作。  

    三、活动目的：  

    1、增加小区的知名度。  

    2、制造营销气氛，化的去化二期剩余房源。  

    3、增加三期 A1号楼的认筹数量，树立三期项目形象，为开盘奠

定好基础。  

    四、活动时间：  

    10 月 1日—10 月 7日  

    五、活动主题：  

    主题一：“国庆豪情盛典，舞动黄金海岸”  

    主题二：“欢度国庆之喜，领会黄金真情”  

    主题三：“活力黄金周，超值优待 7天乐”  
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    六、活动内容：  

    1、黄金周每天推出 8 套特价房(主要以二期特惠房源及 G9一口

价房源为主);  

    2、活动期间购房一次性付款 96 折，银行按揭 98 折，但对外统

一为一次性付款 97折，银行按揭 99 折，销售部视情况决定是否给予

一个点折扣(特价房除外);  

    3、活动期间，每天豪礼相送，凡是国庆期间到访的`客户均有机

会参与抽奖，每天开奖两次(上午、下午各一次，视现场气氛而定)，

凡是签约客户均可获赠电饭煲一个，多买多赠抽奖奖项设置：  

    一等奖：电饭煲两名(每天供应两台)  

    二等奖：台历三名三等奖：购物袋若干  

    七、宣传方式：  

    1、网络(搜狐焦点新闻报道、现场报道，新华网)  

    2、短信(短信定于 9月 30日、10月 3日每天两万条信息)  

    3、报纸广告(今日莱州半版，暂定 9月 29号)  

    4、国庆宣传易拉宝  

    5、户外演出一场或花车 X3天  

    八、现场包装：  

    室外：  

    1、横幅：0.7X10 米 X2条  

    2、国庆抽奖礼品的堆放;  

    3、气球装饰：大门、礼品区;  



 第 5 页 共 21 页 

    4、吊旗;  

    5、易拉宝展示  

    十：物料预备及费用预算：  

    短信内容(待定)：  

    2022 国庆节商场营销活动方案范文 2  

    一、 活动目的  

    1、 抓住黄金时节，提高销售额。力争 10 月 1 日至 3 日，日

均突破 10 万元。整个促销 期力争突破日均 7 万元。 (以上指标仅

限统一收银区) 2、 借机发放会员卡，扩大市场。促销期间，发放会

员卡 20__ 张。 3、 树立“做会员好，用会员卡优待”的企业形象。 

4、 打击竞争对手，展示“实力雄厚”的企业形象。  

    二、活动时间：10 月 1 日——11 日  

    三、 活动主题：庆国庆，好礼相送;抓现金，金银到手。  

    四、 活动内容：  

    活动一：购物满一百，现金一把抓  

    时间：10 月 1 日——11 日 地点：一楼收银区抽奖处。 细则： 

细则：  

    1、 凡于活动期间，在我店购物一次性满 100 元以上者，凭小

票均可参与抽奖活动。100 元 抽取一次，200 元 2 次……以此类推。

金额零头不计。最多抽取 5 次。每次可抓一把。  

    2、 凭小票参与抽奖活动，小票当日有效，不可累计。  

    3、 已抽奖小票盖章作废。小票退还顾客。  
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    4、 本次抽奖活动采用围棋子抽取。抽中黑子者获奖。一个黑子

可换取 1 元人民币。多中多 得，金额不限。  

    5、 现金到服务台换取，即中即换。兑换现金前须填写《领奖登

记表》 ，经抽奖处当班抽奖 员和防损员以及服务台当班客服员、中

奖顾客共同签名后方可领取。 (设计表格一份)  

    6、 本公司员工不得参与此次活动。  

    7、 玉器、手机、化妆品、成人保建品、影碟以及临时摊位不参

与此次抽奖活动。  

    相关操作规定： 相关操作规定：  

    1、 每天抽奖用的现金由财务部发放。服务台负责领取和核对，

日清日结，与财务部交接清 楚。  

    2、 一经发觉抽奖处、服务台工作人员作弊，按公司相关制度惩

罚。并立刻取消其在抽奖活 动处工作的资格。  

    3、 抽奖处防损员务必担负起监管的作用，维护好抽奖处的抽奖

秩序和顾客平安，以及工作 人员的平安。抽奖箱的监管由防损部负

责。  

    4、 人员配备：抽奖员 1 名，防损员 1 名，服务台客服员 1 名。  

    5、 抽奖处及服务台人员职责： 抽奖员：负责核对小票、盖章、

指导顾客抽奖、给中奖顾客填表。 防损员：负责监管抽奖处的秩序、

平安。引领顾客兑换现金，防止作蔽。 客服员：负责兑换现金，并

核对真伪。与财务部作好交接工作。  

    6、 防损部王主管对本次抽奖活动的平安负有全部责任。  
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    7、 中奖率掌握在 5%以下。  

    活动二：先到先得，满 30 就送会员  

    活动时间：10 月 1 日——11 日 发放地点：服务台 细则： 细

则：  

    1、 凡于活动期间，每天在我店(含服装)购物满 30 元以上的前 

200 名顾客，即可送会员卡一 -1- 张。凭小票到服务台领取。先到

先得，送完即止。 (小票收回)  

    2、 小票当日有效，过期作废。  

    3、 顾客领取会员卡时须填写《申领表》 ，由顾客和客服员共

同签名后方可领取。小票须粘 贴在《申领表》上。 (设计表格一份)  

    4、 本公司员工不得参与此次活动。  

    5、 玉器、手机、化妆品、成人保建品、影碟以及临时摊位不参

与此次赠送活动。  

    相关操作规定： 相关操作规定：  

    1、 服务台客服员务必核对小票日期，小票当日有效。  

    2、 细则中已注明的专柜和临时摊位肯定不可以参与此次赠送活

动。  

    3、 客服员不可以徇私舞弊，给自己的亲朋好友不按规定送出会

员卡。  

    4、 会员卡由服务台到财务部领取。  

    5、 会员卡发放要日清日结，与财务部作好交接工作。每日余下

的会员卡顺延第二日，充作 本日应发会员卡数。  
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    6、 收银部邱主管对此次活动负有监管责任。  

    活动三：尊贵会员，优待独享  

    活动四：买贵差价三倍赔  

    时间：10 月 1 日——11 日 细则： 细则：  

    1、 在活动期间，凡是在我店购物的顾客，假如发觉下列 5 项

商品较石美地区同类商场卖得 贵，我店将无条件按其差价的三倍赔

偿。这 5 项商品是：  

    2、 索赔顾客必需出示在我店购买这 5 项商品中任意一种的电

脑小票，所报另一商场的同种 商品的价格亦须得到我店工作人员的

证明。假如一切属实，我店立刻发放赔款。  

    3、 赔款在服务台领取。领取时须填写《登记表》 ，并签名确

认。  

    (设计表格一份) 相关操作规定： 相关操作规定：  

    1、 采购部供应 5 项商品。 并在活动期间要始终跟进这 5 项

商品的价格。 准时做好调价工作。  

    2、 电脑部要准时调价，保证系统价格准确无误。  

    3、 营运部要派 1 人在活动期间特地跟进这 5 项商品的市调工

作(针对好润) ，确保这 5 项 商品的价格准时更正。并做好这 5 个

单品的集中陈设。  

    4、 策划部要做好 POP 的更正工作。确保这 5 项商品的价格展

示正确无误。  

    5、 杜绝赔款事件。  



 第 9 页 共 21 页 

    6、 假如确实发生赔款，按细则规定办理。所赔款项金额由财务

部支出，服务台发放。  

    7、 服务台和财务部要做好赔款交接工作。  

    活动五：水果猜猜猜，儿童乐乐乐  

    时间：10 月 1 日——3 日 地点：一楼收银区 细则： 细则：  

    1、 5 至 12 岁少儿均可参与。  

    2、 小朋友把手伸进抽奖箱摸到自己想要的水果后， 马上报出

果名， 然后将水果拿出抽奖箱。 假如正确，我店免费赠送。假如不

正确，将水果放回抽奖箱。  

    3、 每人每次只能拿取一个水果。  

    4、 每个小朋友每天只能猜一次。  

    5、 先拿出水果，再报果名无效。可以重猜一次。  

    6、 水果数量有限，猜完即止。  

    相关操作规定： 相关操作规定：  

    1、 活动水果由水果专柜供应或者由我店现采。每天 100 个。

水果有陕西富士、黄金李、青 苹果、柑桔、皇冠梨五种。每种每天 20 

个。每种共计 60 个。总计 300 个水果。采购部 负责。  

    2、 策划部负责抽奖处的气氛布置和道具摆放。  

    3、 水果由策划部掌握。采购部采购回来后转交策划部。  

    4、 每天尚未抽完的水果由策划部转赠食堂，发放给员工。  

    5、 人员配备：抽奖员 1 名，收银区防损员负责监管。抽奖员

由营运部抽调。  
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、 防损部王主管对抽奖处负有平安责任。  

    活动六：今日又逢重阳节，好礼敬老免费送  

    活动时间：10 月 11 日 发放地点：服务台 细则： 细则：  

    1、 凡是已年满 60 岁的老人， 凭身份证到我店服务台可免费

领取精美礼品一份， 价值 20 元。 共 30 份。数量有限，送完即止。  

    2、 领取礼品时须填写《登记表》 ，签名确认后方可领取。  

    相关操作规定： 相关操作规定：  

    1、 赠品由策划部预备。共 30 份，价值 20 元。赠品到仓库领

取。  

    2、 策划部把赠品包装好后转交服务台，活动结束后服务台与策

划部交接。  

    3、 收银部邱主管对赠品发放负责。  

    活动七： “庆国庆，强我国威;谢顾客，好礼相送”大型文艺晚

会  

    时间：10 月 1 日下午 2：00 至晚上 9：00 地点：广场舞台 场

次：下午 2：00——4：00 第一场 下午 5：00——7：00 第二场 晚

上 7：00——9：00 第三场  

    相关操作规定：  

    相关操作规定：  

    1、 策划部负责对晚会的全程监控。组织和安排各项事宜。宣传

品的设计与制作。  

    2、 工程部负责晚会的用电平安。  
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