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新媒体发展历程：

2002 年，门户网站成熟，逐渐革了传统媒体的命，资讯网站就是新媒体；



2005 年，web2.0 社区成熟，貌似革了门户网站的命，论坛就是新媒体；

2007 年，博客应用达到巅峰，似乎又革了论坛的命，新浪、网易、搜狐等平台博

客代表了新媒体；

2009 年，SNS 社交网站达到巅峰，革了博客的命，开心网、人人网代表了新媒体；

2011 年，微博火的不行不行的，彻底革了 SNS 的命，微博运营就是新媒体运营；

2013 年，微信全民普及，干掉了貌似不可一世的微博，微信 = 新媒体。

在大众追逐最新潮流的同时，我却对那些留下了青春和汗水的老平台始终不离不

弃，厮守至今，因为我是一个有情怀的老人。

不过呢，时代在发展，历史在前进。老平台还在，但应用模式亦在不断变化，所

以我们的玩法需要与时俱进，不断升级变化（只会玩情怀那是装逼，哈哈）。

本文陈述内容，都是风干货，几乎涵盖了现在所有可用的网络推广/新媒体引流

的

渠道和方法，并且都是经过检验，在新的互联网环境下行之有效的方法。

每一种方法，如果你能玩到极致，都会给你带来巨大的收益，就看你有没有一颗

匠人的心，认真去研究实践了。

一、利用微信群推广引流

1、找群并加群

 通过好友被动加入微信群。

 独自创建微信群。

 微博上搜索，如“微信群二维码 XX 关键词”，可以找到大量的微信群二维码。

 搜索引擎，直接百度搜索“微信群二维码”，进入百度图片。

 微信群互换，快速扩增微信群数量



‒ 原理：别人拉我进他的群，我拉他进我的群。

‒ 方法：

 先准备几个比较老的微信账号

查找互换资源，在百度搜索“微信群互换”，会看见大量的有换群需求的信息，里面

有专业的微信群互换平台。

自己发帖，比如“留下你的微信号，我有微信群 600 个，资源互换”；

在微信群里发布信息“有谁需要互换微信群，可以找我私聊”。

注意问题：一个账号加群过多，有可能被封号

2、微信群粉丝维护及公众号推广

 在微信群里，如果谁遇到问题，你可以随时帮助解答，并且把微信(公众号)二

维码（或名片）发给大家，告诉大家，很多问题可以在公众号里得到答案。

 玩转红包，高效提升关注量。如“抢到最大红包的将获得快递大礼包一盒，

前提是先关注公众号”，土豪的玩法。

 积极融入微信群，打造自明星或口碑，主动添加目标客户并分享公众号名片。

3、微信群推广

 自己组建的微信群，把群的二维码上传到百度图片、搜狗图片、好搜图片

等平台；

 到高权重的网站发布短文案，配上微信群二维码，比如新浪博客等。



 设置好图片的标签、标题，这样可以快速让图片被搜索引擎收录，别人搜

索相关关键词时，会大大提高微信群二维码的曝光度，并且客户的精准度

也有保证。

 付费购买微信群网站广告位置，提高微信群曝光度，被动加人。

百度搜索“微信群”、“微信群二维码”等关键词，会出现大量相关网站，收

集好排名靠前的相关网站即可。

二、利用 QQ 群推广引流

1、加群

利用老号、大号加群，在人群活跃期加群，一个号一天最多加 10 个群。

2、打造在 QQ 群的影响力，提高主动加群好友的通过率。

 拉拢群主

 提供有用的价值

 在自己空间发表相应日志

3、加 QQ 群内好友，私聊推荐关注
加了高质量的群，一个一个去私聊，从早到晚不停地跟群里的人私聊，效果好过群

发。

注意事项：

‒ 进入一个新群的时候，不要急着加好友，先和大家互动几天，根据群特征有

针对性参与讨论，发一些娱乐性内容，混个脸熟，然后再一个一个的私聊或

加好友，切记不要直接在群里发广告；

‒ 当群里有人说话时，积极回复，然后加好友，通过率很高；

‒ 偶尔在群里分享你的公众号/网址（最好以软文的形式出现），不要太频繁；



‒ 在群里制造话题。

4、大批量创建热搜行业关键词的 QQ 群，设置进群先关注微信公众号。

只要来的，都是精准粉丝。

5、QQ 群互换、转让、购买

 利用 QQ 查找功能，输入关键词，如“QQ 群互换”，可找到很多互换资源；

 QQ 群转让，更快速拥有别人的 QQ 群的方式。

转让普通群的条件：

‒ 接收方需是该群的成员；

‒ 接收方是群主的好友，且加好友的期限大于 7 天；

‒ 接收方没有超过创建群数量的上限。

转让高级群的条件：

‒ 接收方需是该群的成员；

‒ 转让方有二代密保，并且回答问题正确；

‒ 接收方是群主的好友，且加好友的期限大于 7 天

（只限一代密保的情况）；

‒ 接收方必须是会员并且有免费创建高级群的名额。

6、开通超级会员，使用 QQ 克隆，把别人的好友导入到我们的大号里，增加主推

QQ 好友量。

方法：

‒ 同行好友之间互换，比如你是做面膜的，他是做口红的。

‒ 找专业做 QQ 好友交换的人来做交易。



三、利用 QQ 空间

1、QQ 空间日志精准流量渠道，点赞、评论、转载、分享

 在 QQ 空间发布用户感兴趣的文章，实现被动引流。

注意细节：选择在阅读高峰时间段发布，比如上下班时间、晚上等。

 根据目标群体，寻找相关 QQ 空间大号，进入其 QQ 空间，把这个空间里

的每篇文章里面所有转载的、点赞的、分享的人都去加一遍。

 直接在评论里发广告。

四、QQ 兴趣部落，多种方式引流

 在部落里发布具有价值的动态；

 抢位留言别人的动态；

 跟部落的管理人员合作，让自己发布的动态成为精华帖子；

 购买部落的广告位置；

五、利用百度贴吧 打造口碑，实现被动引流

1、百度贴吧流量来源说明

 贴吧本身流量；

 百度搜索流量；

 贴吧首页巨大流量。

2、发帖注意细节

 准备多种文案，在不同的贴吧发布。不要一个文案多个贴吧发布。
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 主帖不要带链接，可以去“坐沙发”带链接。

 一个账号每天发的帖子控制在 3 条以内。

 帖子内容具有信息传递的价值，内容投其所好。

3、百度贴吧推广层级

 初级：跟帖发广告；

 中级：大量（马甲）账号顶贴；

 高级：申请吧主（干货分享）。

六、利用百度搜索风云榜，借势获取流量

第一步：到百度搜索风云榜收集热搜词，准备多篇文章（也可以是软文），在标题

中插入热搜词，在文章首段添加三四个热搜的长尾关键词。

第二步：通过各种（资讯）平台将文章快速发布出去。

文章里可以留微信公众账号、联系方式等。

注意要点：快速执行，不要用两三天时间想个方案计划之类的，否则你还没做，热

点就过去了。

七、利用百度文库，打造口碑，实现引流

第一，定位客户群体，定位产品关键词。

第二，创作高质量文档，要点如下：

 文章标题吸引眼球，包含热搜关键词；

 文章实用性高、相关性高；

 文档格式条理清晰，排版优美；

 无论是公众号、品牌名称还是其他带有广告性质的内容，植入的要足够软，

切忌使用明显广告促销词、夸张词汇；



第三，提交

 文档提交准确分类，撰写简介，提交关键词；

 提交账号最好四级以上；

 让文档有关注度和下载量，可以人工操作。

八、百度知道推广，软广告吸引流量

现在百度知道自问自答、留网址链接、联系方式、内容广告等方式，基本都被秒删。

那怎样利用百度知道推广是比较安全的呢？可参考下面的方法：

第一步：找到你的客户会搜的百度知道关键词；

第二步：找到搜索排名靠前的链接；

第三步：打开评论，在评论里植入你的软广告。

然后定期检查，如果广告被覆盖了就重新发布。

九、百度网盘放置需求，获取精准粉丝

第一步：公开分享百度网盘的干货资源；

第二步：去其他网站发布你的分享链接，如 360 网盘论坛、百度网盘论坛、51 网盘

社区等。

十、百度经验推广，利用信任平台的优势

操作要点：利用产品长尾关键词去做 SEO 优化，内容的质量要高，原创文章。

如何提升通过率：

 百度经验喜欢图文并茂、步骤详细的经验；

 如果内容质量好、竞争小，有可能被评为优秀经验推送到百度经验首页；

 让第三方（如万能的淘宝）发布百度经验，他们的通过率相对较高。
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