
2023 年房地产经纪协理之房地产经纪操作实务通关

提分题库及完整答案 

单选题（共 40 题） 

1、根据房地产经纪服务的方式，房地产经纪业务可以分为（  ）。 

A.住宅经纪业务和商业房经纪业务 

B.房地产代理业务和房地产居间业务 

C.新建商品房经纪业务和存量房经纪业务 

D.房地产买卖经纪业务和房地产租赁经纪业务 

【答案】 B 

 

2、卖方对市场信息了解程度变化或出售（租）心态发生变化，会直接导致房源

价格发生变化。这体现出房源的（  ）。 

A.物理属性 

B.法律属性 

C.心理属性 

D.市场属性 

【答案】 C 

 

3、房屋转租须经（  ）书面同意。 

A.出租人 

B.房地产主管部门 

C.工商管理部门 

D.业主委员会 

【答案】 A 



 

4、某城市某区域的住宅销售均价在 2017 年 2 月为 16000 元/平方米，在 2018

年 1 月为 17350 元/平方米，2018 年 2 月为 17600 元/平方米。则 2018 年 2 月

份该住宅销售均价的同比与环比增长率各为（  ）。 

A.10.00%；10.00% 

B.1.44%；10.00% 

C.1.44%；1.44% 

D.10.00%；1.44% 

【答案】 D 

 

5、商业类房地产的租金一般按照（  ）计价。 

A.面积 

B.套 

C.栋 

D.层 

【答案】 A 

 

6、房屋租赁合同订立后（  ）天内，房屋租赁当事人应当到相关部门办理房

屋租赁登记备案。 

A.30 

B.25 

C.20 

D.15 

【答案】 A 

 



7、《房屋出售经纪服务合同》中权属证书无记载的信息，房地产经纪人员应当

（  ）。 

A.不填写 

B.实地查看后填写 

C.与承租人确认后填写 

D.与购买人确认后填写 

【答案】 B 

 

8、下列各项中，属于目前最常用的收集房源信息的方式的是（  ）。 

A.媒体获取 

B.门店接待 

C.住宅小区获得 

D.联系有关单位 

【答案】 B 

 

9、通过电视媒体发布房地产广告的优势主要为（  ）。 

A.普及率高、表现力强 

B.制作简单快捷 

C.节约成本 

D.不受时间限制 

【答案】 A 

 

10、李某承租张某的住房，房屋租赁合同约定的租期为 5年，租期届满前 1

年，经张某同意，李某将该房转租给王某。李某可将住房转租给王某

（  ）。 



A.1 

B.3 

C.4 

D.6 

【答案】 A 

 

11、针对 C级别的房源，访问期限应为（  ）。 

A.5 天 

B.10 天 

C.15 天 

D.1～2月 

【答案】 C 

 

12、房源的权属状况属于房源的（  ）。 

A.权属属性 

B.物理属性 

C.法律属性 

D.心理属性 

【答案】 C 

 

13、处在可售或可租状态的房源称之为（  ）。 

A.有效房源 

B.定金房源 

C.签约房源 



D.无效房源 

【答案】 A 

 

14、不动产登记申请书不包括（  ）。 

A.申请人情况 

B.不动产情况 

C.附带动产情况 

D.申请登记事由 

【答案】 C 

 

15、由公司总部直接投资、经营、管理多个经纪门店的经营形态，称为

（  ）。 

A.直营模式 

B.加盟模式 

C.特许经营模式 

D.参股模式 

【答案】 A 

 

16、直接回应方法是以（  ）为中心的营销手段。 

A.自我宣传 

B.广告 

C.客户 

D.房源 

【答案】 C 



 

17、房屋买卖的房屋状况说明书的内容不包括（  ）。 

A.房屋基本状况 

B.房屋产权状况 

C.房屋实物状况 

D.房屋购买价格 

【答案】 D 

 

18、针对购买需求强烈并且购买力较强的客户，房地产经纪人应（  ）。 

A.长期培养 

B.重点跟踪 

C.保持一般性沟通 

D.不断了解客户需求 

【答案】 B 

 

19、房地产交易信息不包括（  ）。 

A.房源信息 

B.客源信息 

C.房地产经纪机构的信息 

D.房地产价格信息 

【答案】 C 

 

20、房屋租赁合同中可以不需要约定（  ）。 

A.房屋基本情况 



B.租赁期限 

C.租金标准及支付方式 

D.佣金标准及支付方式 

【答案】 D 

 

21、对买方来说手续简便，房价折扣较高的付款方式是（  ）。 

A.自有资金支付 

B.贷款支付 

C.一次性付款 

D.分期付款 

【答案】 C 

 

22、与客户预约时间，应约定具体的时间点。而与业主预约时间，宜约定时间

段，但时间段不宜过长，最好不超过半小时。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 

 

23、胡某、李某、陈某三人拟共同发起设立一家“A 房地产经纪公司”（以下

简称“A 公司”）。胡某、李某具有房地产经纪人执业资格，陈某仅具有房地

产经纪人协理资格。A公司成立后，聘请了房地产经纪人崔某、经纪人协理王

某担任写字楼经纪部负责人。一天，王某接待一位客户朱某，朱某委托 A公司

代理销售其拥有的一间办公用房，A公司与朱某签订了房地产经纪合同。王某



在对该物业的权属状况进行调查时，发现该物业在 2年前已由朱某出租给刘

某，租赁合同约定的租期为 20 年。 

A.王某作为 A公司的代表在房地产经纪合同上署名 

B.经口头请示胡某同意后，王某作为 A公司的代表在房地产经纪合同上署名 

C.崔某没有办理具体的经纪事务，但崔某可以作为 A公司的代表在房地产经纪

合同上署名 

D.经陈某授权，王某可以代陈某作为 A公司的代表在房地产经纪合同上署名 

【答案】 C 

 

24、收受定金的一方不履行约定的义务的，应当（  ）返还定金。 

A.原数 

B.双倍 

C.三倍 

D.无须 

【答案】 B 

 

25、房地产经纪公司与委托人签订房地产经纪服务合同时，不正确的做法应为

（  ）。 

A.核实委托人身份 

B.书面告知委托人有关事项 

C.承诺一个月内实现成交 

D.洽谈服务项目 

【答案】 C 

 



26、商品房买卖合同中，对于面积误差处理没约定的，可以按照一定原则来处

理。关于面积误差比的处理原则，下列说法错误的是（  ）。 

A.面积误差比的绝对值在 3%（含 3%）以内，据实结算 

B.面积误差比的绝对值超过 3%，购房者可以要求解除合同 

C.面积误差比的绝对值超过 3%，购房者不要求解除合同，3%以内据实结算，超

过 3%的部分由开发商承担 

D.面积误差比在－3%（含－3%）以内，开发商双倍返还购房者 

【答案】 D 

 

27、按资金来源划分，可以将房地产交易资金支付方式分为（  ）。 

A.现金支付和转账支付 

B.一次性支付和分期支付 

C.自有资金支付和转账支付 

D.自有资金支付和贷款支付 

【答案】 D 

 

28、下列关于带领客户实地看房过程中的要求，正确的是（  ）。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 

 



、下列关于带领客户实地看房过程中的要求，正确的是（  ）。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 

 

30、某业主委托某房地产经纪公司将自己暂不居住的房屋转让，则房源应当是

指（  ）。 

A.业主 

B.业主自己居住的房屋 

C.业主委托转让的房屋 

D.出售意向 

【答案】 C 

 

31、关于房地产经纪业务档案管理的说法，错误的是（  ）。 

A.档案管理包括收集、整理、归档和利用四个环节 

B.房地产经纪业务信息的归档，需按照一个委托一个档案的原则归档 

C.房地产经纪业务记录中涉及商业秘密的应予以保密 

D.房地产经纪业务记录无条件对社会公众开放 

【答案】 D 

 

32、对买方来说手续简便，房价折扣较高的付款方式是（  ）。 
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