
年房地产经纪协理之房地产经纪操作实务高分

通关题库 A4 可打印版 

单选题（共 50 题） 

1、与客户预约时间，应约定具体的时间点。而与业主预约时间，宜约定时间

段，但时间段不宜过长，最好不超过半小时。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 

 

2、下列关于带领客户实地看房过程中的要求，正确的是（  ）。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 

 

3、房源信息由接受委托的房地产经纪人员录入，其他房地产经纪人员只能看到

房源基本情况，业主的联络方式由接受委托的房地产经纪人员拥有，其房源共

享形式为（  ）。 

A.私盘制 

B.公盘制 
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老当益壮，宁移白首之心；穷且益坚，不坠青云之志。——唐·王勃



C.分区公盘制 

D.分类公盘制 

【答案】 A 

 

4、针对购买需求强烈并且购买力较强的客户，房地产经纪人应（  ）。 

A.长期培养 

B.重点跟踪 

C.保持一般性沟通 

D.不断了解客户需求 

【答案】 B 

 

5、在房地产居间活动中，房地产经纪机构始终都是（  ）。 

A.一方的代理人 

B.双方的代理人 

C.法定的代理人 

D.中间人 

【答案】 D 

 

6、房地产市场一般具有（  ）的特征。 

A.完全垄断 

B.垄断竞争 

C.完全竞争 

D.寡头垄断 

【答案】 B 

饭疏食，饮水，曲肱而枕之，乐亦在其中矣。不义而富且贵，于我如浮云。——《论语》



 

7、关于发布新建商品房房源广告要求的表述中，错误的是（  ）。 

A.房地产广告不得含有风水、占卜等封建迷信内容 

B.房地产广告可以利用其他项目的形象、环境 

C.房地产广告中涉及面积的，应当表明是建筑面积或者使用面积 

D.房地产广告中不得出现融资或者变相融资的内容 

【答案】 B 

 

8、工业用地使用权出让的法定最高年限是（  ）年。 

A.3 

B.5 

C.50 

D.100 

【答案】 A 

 

9、《担保法》规定定金的数额不得超过主合同标的额的（  ）。 

A.10% 

B.20% 

C.30% 

D.40% 

【答案】 B 

 

10、代拟存量房买卖合同签约时准备的材料不包括（  ）。 

A.买卖双方的身份证明 

百学须先立志。——朱熹



B.水电费结清单据 

C.房地产权属证书原件 

D.房地产共有人同意出售的证明 

【答案】 B 

 

11、针对 C级别的房源，访问期限应为（  ）。 

A.5 天 

B.10 天 

C.15 天 

D.1～2 月 

【答案】 C 

 

12、普通住房出租一般以（  ）个月租金作为房屋租赁押金。 

A.半 

B.1 

C.6 

D.12 

【答案】 B 

 

13、随着现代信息技术的快速发展，（  ）已成为房地产经纪机构搜集和发

布房源信息的重要途径。 

A.门店接待 

B.网络媒体 

C.老客户推荐 

志不强者智不达，言不信者行不果。——墨翟



D.派发宣传单 

【答案】 B 

 

14、房地产交易信息不包括（  ）。 

A.房源信息 

B.客源信息 

C.房地产经纪机构的信息 

D.房地产价格信息 

【答案】 C 

 

15、某房地产经纪公司在当地主流媒体和房地产专业媒体发布了某住宅小区的

销售信息，以期广泛开发客户信息，尽快实现这些住宅的销售任务。该公司开

发客户信息的方式是（  ）。 

A.网络开发法 

B.会员揽客法 

C.讲座揽客法 

D.广告法 

【答案】 D 

 

16、采用互联网开发法开发客源的劣势是（  ）。 

A.成本高 

B.客户筛选难度大 

C.时效性较差 

D.需要长时间积累 

【答案】 B 

饭疏食，饮水，曲肱而枕之，乐亦在其中矣。不义而富且贵，于我如浮云。——《论语》



 

17、存量房买卖经纪业务中，为明确双方的权利义务，应尽可能说服客户签订

（  ）。 

A.销售委托书 

B.销售代理合同 

C.房屋买卖合同 

D.经纪服务合同 

【答案】 D 

 

18、实地查看房屋物业服务状况的内容不包括（  ）。 

A.物业服务企业的资质 

B.物业服务费的标准 

C.小区周边的自然景观 

D.小区环境的整洁情况 

【答案】 C 

 

19、卖方对市场信息了解程度变化或出售（租）心态发生变化，会直接导致房

源价格发生变化。这体现出房源的（  ）。 

A.物理属性 

B.法律属性 

C.心理属性 

D.市场属性 

【答案】 C 

 

20、关于房地产经纪业务档案管理的说法，错误的是（  ）。 

学而不知道，与不学同；知而不能行，与不知同。——黄睎



A.档案管理包括收集、整理、归档和利用四个环节 

B.房地产经纪业务信息的归档，需按照一个委托一个档案的原则归档 

C.房地产经纪业务记录中涉及商业秘密的应予以保密 

D.房地产经纪业务记录无条件对社会公众开放 

【答案】 D 

 

21、房屋租赁双方当事人的合同纠纷提交仲裁机构仲裁的前提是（  ）。 

A.已经人民法院调解 

B.已经人民调解委员会调解 

C.必须达成仲裁协议 

D.已向人民法院起诉 

【答案】 C 

 

22、经纪门店作为发布房源信息的重要渠道，其劣势为（  ）。 

A.发布速度慢 

B.发布成本高 

C.信息量小 

D.受到时间限制 

【答案】 C 

 

23、在客源开发的常用策略中，房地产经纪人员取得源源不断业务的最重要的

保证是（  ）。 

A.营销手段的运用 

B.维护客户关系 

博学之，审问之，慎思之，明辨之，笃行之。——《礼记》



C.挖掘客户信息 

D.养客策略 

【答案】 B 

 

24、上下两层楼面或楼面与地面之间的垂直距离称为（  ）。 

A.室内净高 

B.层高 

C.楼板厚度 

D.吊顶高度 

【答案】 B 

 

25、针对 C级别房源，访问期限应为（  ）。 

A.5 天 

B.10 天 

C.15 天 

D.1～2 月 

【答案】 C 

 

26、房地产买卖过程中，房地产损毁的风险，在交房之前由（  ）承担。 

A.买受人 

B.出卖人 

C.房地产经纪人员 

D.房地产经纪机构 

【答案】 B 

去留无意，闲看庭前花开花落；宠辱不惊，漫随天外云卷云舒。——《幽窗小记》



 

27、在房源推荐中，如果选择合作推荐，卖方代理人获得（  ）佣金。 

A.15% 

B.20% 

C.25% 

D.50% 

【答案】 D 

 

28、（  ）是保障买卖合同顺利签订的基础。 

A.做好买卖合同签订前的准备工作 

B.签约材料准备 

C.买卖合同的拟定 

D.买卖合同风险防范 

【答案】 A 

 

29、在存量房租赁经纪业务中，房源信息是指（  ）的信息。 

A.出租方和委托求租房屋 

B.承租方和委托出租房屋 

C.出租方和委托出租房屋 

D.承租方和委托求租房屋 

【答案】 C 

 

30、房地产经纪机构办理房屋买卖手续应到（  ）主管部门申请房源核验与

购房资格审核。 

士不可以不弘毅，任重而道远。仁以为己任，不亦重乎?死而后已，不亦远乎? ——《论语》



A.工商 

B.房地产 

C.税务 

D.国有资产 

【答案】 B 

 

31、处在可售或可租状态的房源称之为（  ）。 

A.有效房源 

B.定金房源 

C.签约房源 

D.无效房源 

【答案】 A 

 

32、以自己认识的亲朋好友信赖为基础，进而介绍客户的揽客方法是

（  ）。 

A.客户介绍法 

B.讲座揽客法 

C.人际关系法 

D.互联网开发法 

【答案】 C 

 

33、按资金来源划分，可以将房地产交易资金支付方式分为（  ）。 

A.现金支付和转账支付 

B.一次性支付和分期支付 

去留无意，闲看庭前花开花落；宠辱不惊，漫随天外云卷云舒。——《幽窗小记》



C.自有资金支付和转账支付 

D.自有资金支付和贷款支付 

【答案】 D 

 

34、作为专门代拟合同的房地产经纪人员需要保管一份核对无误的（  ）存

档备案。 

A.纸质合同 

B.电子合同 

C.买卖合同复印件 

D.空白合同 

【答案】 A 

 

35、有资格获得住房公积金贷款的是（  ）的职工。 

A.私有企业 

B.缴存住房公积金 

C.工龄 5年以上 

D.国有企业 

【答案】 B 

 

36、房地产抵押权是一种（  ）。 

A.债权 

B.用益物权 

C.占有权 

D.担保物权 

为天地立心，为生民立命，为往圣继绝学，为万世开太平。——张载
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