
A篇阅读导语     人与社会

       这是一篇应用文。文章揭开了图书馆索书号的奥秘。



n. 图书编目号码



n. 编号，序列号，卡特号

n. (欧美人放在名字后面的)姓





B篇阅读导语     人际交往

       这是一封书信。文章介绍了美国作家Willa Cather礼貌谢绝

Masaryk总统索要详尽的个人传记资料的请求。



Antonia是她一本书里的人物，而
Annie Pavelka是该人物的生活原型。



adj. 谦虚的，适度的



n. 端点,终点



很遗憾，我无法满足你对传记的要求。

这封信的目的是谢绝Masaryk总统索要详尽的个人传记资料的
请求。为此，作者首先感谢总统的来信；分享与过去的人和小说
中的人物联系的喜悦；解释不能提供传记材料的原因；附上一张
近照和一段简短的传记以示对该请求的尊重和感激。

n. 下降，减少，衰退
vt. & vi. 辞谢；谢绝(邀请等)



C篇阅读导语     人与社会

       说明文，主题语境是人与社会。这篇文章主要讲述了一种经济学现

象：缩水式通胀，及其原因和影响。

文章结构

引出话题

分析原因

影响和后果

观点态度

提出建议



相比于商品尺寸的减少，消费者更关注价格的波动。

如果你注意到你的账单几乎保持不变，但是
得到的东西越来越少，这不仅仅是你个人的
情况。“缩水式通胀”，一种在保持价格稳
定的情况下减少产品的尺寸或数量，正在世
界各地的商店中出现。

adv. 少到几乎没有, 毫不, 难得, 很少



然而，即使收缩性通货膨胀伴随着通货膨胀，这个问题也不会在
通货膨胀结束之后结束。一旦新尺寸上架，它们很可能会一直保
持这种状态。“购物者别无选择。他们必须适应变化，”斯蒂文
补充道。然也有极少数例外，但企业一般会借此机会获得更多的
利润。

讲述了缩减通货膨胀的后续影响，即产品的尺寸一旦减少，
后续可能很难会再变回来。



对于许多公司来说，收缩膨胀似乎是不可避免的。例如，在食品行业，客
户对价格高度敏感，提高价格可能会使客户跳槽到另一个品牌。但面对持
续的通货膨胀，企业不得不采取措施来维持利润在商品尺寸上做一些小的
缩小，应该能使它们在提高利润的同时保持价格竞争力。但是，一旦客户
注意到了变化，他们可能会觉得被愚弄了，从而导致信任和信心的丧失。

作者对于缩减通货膨胀的态度是客观的，既指出了其带来的问题，也指
出了其对公司的好处。

adj. 轻视的, 轻蔑的, 鄙视的



消费者在购物时需要明智地考虑价格和尺寸，确
保自己不会陷入价格陷阱。

adj. 神志清醒的，理智的

sensible 
adj. 明智的



D篇阅读导语     人与社会

说明文。文章介绍了模仿对于人际互动，学习和人类文明演进的重要性。



我们通过几千年来积累的知识来了解这个世界。正是站在巨人的
肩膀上，我们不必再重新进行研究和试验，就像车轮不需要每一
次都重新发明才能开动一辆汽车。但是，我们向别人学习的能力
从何而来?
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