
XXX,a click to unlimited possibilities
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Part One



Part Two



产业定位：以面包车产业为核心，打造集研发、生产、销售于一体的产业
园区

产业优势：依托当地丰富的汽车产业资源，发挥产业链优势

产业布局：合理规划产业园区功能分区，包括研发区、生产区、物流区等

产业政策：制定优惠政策，吸引面包车企业入驻，促进产业园区发展



环保区：注重环保，减少污染，提高园
区可持续发展能力

生活区：提供员工住宿、餐饮、娱乐等
生活设施，提高员工生活质量

物流区：提供高效、便捷的物流服务，
降低运输成本

办公区：提供办公场所，方便企业日常
管理和运营

生产区：集中生产面包车及相关零部件

研发区：研发新技术、新产品，提高产
品质量和竞争力



公共服务设施：建设完善的公共服务设
施，满足园区内企业员工生活需求

物流设施：建设高效的物流设施，满足
园区内企业物流需求

通讯网络：建设高速稳定的通讯网络，
满足园区内企业信息化需求

环保设施：建设完善的环保设施，确保
园区内企业生产符合环保要求

道路交通：建设完善的道路网络，确保
园区内交通畅通

供水供电：建设稳定的供水供电系统，
满足园区内企业生产生活需求



提高员工环保意
识，倡导绿色生

活方式

加强环境监测，
确保园区环境质

量达标

推广循环经济，
实现资源高效利

用

加强生态绿化，
提高园区绿化覆

盖率

采用清洁能源，
降低能源消耗

遵循绿色环保原
则，减少污染排

放



Part Three



l 目标客户：面包车产业园区内的企业

l 客户需求：生产、研发、销售等需求

l 客户特点：规模、行业、技术水平等

l 客户期望：优惠政策、服务支持等



l 税收优惠：减免企业所得税、增值税等

l 土地政策：提供优惠的土地价格和租赁条件

l 财政补贴：对符合条件的企业给予财政补贴

l 人才引进：提供人才引进政策，如住房补贴、子女教育等

l 产业扶持：对符合条件的企业给予产业扶持政策，如研发补贴、技术支
持等

l 市场开拓：提供市场开拓支持，如参加展会、推广活动等



线上渠道：利用互
联网平台进行宣传
和招商

合作伙伴：与相关
企业、行业协会等
建立合作关系

政府支持：争取政
府政策支持，吸引
更多企业入驻

线下渠道：举办招
商会、展览会等线
下活动



提供一站式服务：从招商到落
地，全程跟踪服务

加强招商团队建设：提高招商
人员的专业素质和服务水平

优化招商政策：制定更具吸引
力的招商政策，吸引更多优质
企业入驻

加强与政府部门的沟通：争取
更多的政策支持和资源支持



Part Four
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