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优惠方案介绍

PART 01



通过提供优惠，吸引更多
消费者购买，从而提高销
售额。

提升销售额 增加客户忠诚度 推广新产品

通过给予优惠，让消费者
更愿意长期购买该产品或
服务，增加客户忠诚度。

通过给予优惠，吸引消费
者尝试新产品，从而扩大
产品知名度。

030201

优惠方案的目标



优惠只适用于某些特定的
商品或服务。

特定商品

优惠只适用于某些特定的
客户群体，如学生、老年
人等。

特定客户群体

优惠只在特定的时间段内
有效。

特定时间段

优惠方案的范围



优惠长期有效，但可能会有不同
的限制条件。

长期优惠
优惠只在特定的时间段内有效，通
常是为了促销或节假日活动。

短期优惠

在特定的时间段内提供特别优惠，
通常是为了清仓或推广新产品。

限时抢购

优惠方案的时间限制



优惠方案内容

PART 02



直接降低商品价格，吸引消费者

购买。

总结词

提供特定时间或针对特定商品的

折扣，如“满100元减20元”或

“新品上市9折优惠”。

详细描述

折扣优惠



免费赠送附加产品或服务，增加购买

吸引力。

购买特定商品或满足一定消费金额后，

可以获得额外的赠品或服务，如“买

一送一”或“购物满额送礼品”。

赠品优惠

详细描述

总结词



总结词
消费累积积分，积分可兑换商品或服务。

详细描述

消费者在购买商品或参与活动时可以累积积分，积分达到一定数量后可兑换商

品或服务，如“100积分兑换10元代金券”。

积分兑换优惠



总结词
仅限会员享受的优惠，提高会员忠诚度。

详细描述

为会员提供专属的优惠活动，如会员日折扣、会员独享的积分翻倍等，鼓励会员

多次购买。

会员专享优惠



优惠方案实施方式

PART 03



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如

要下载或阅读全文，请访问：https://d.book118.com/60531203021

4011200
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