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一、第一部分　言语理解与表达（本部分包括表达与理解两方面的内容。请根据题
目要求，在四个选项中选出一个最恰当的答案。）

1、因特网作为一种媒体，与19世纪的报刊和20世纪的广播、电视不同的是：跨越时空，全球一网，信息无限，时效更快；文、图、动画、声音
等多种媒体为一体；每个人可选择自己所需要的内容，发表意见，每一个新闻机构甚至个人都可以随时向全世界发布新闻。

这段文字的主要内容是（　　）。

 A． 因特网是一种媒体

 B． 因特网的优势

 C． 因特网的时效快、跨越时空、全球一网

 D． 因特网会取代报刊、广播和电视的作用

《正确答案》
B
《答案解析》
B项正确，文中通过描写因特网与报刊、广播和电视的不同之处，对比说明了因特网与其他媒体相比的优势与特点；A项错
误，只说明因特网是一种媒体，而未提及其优势；C项错误，它只是因特网优势的一个方面；D项错误，文中只在说因特网优
点，并未提及其会代替报刊、广播、电视的作用。

2、①因火焰的热量而变成气体

②因此，烛芯就显得尤为重要

③变成气体的蜡则可以在火焰中燃烧

④液体的蜡会堆积在里面，并在烛芯中向上移动

⑤点燃烛芯后，蜡烛的上部会因受热面熔化成碗状

⑥蜡烛一般是由石蜡制成，但直接用火很难点燃固体蜡

将以上6个句子重新排列，语序正确的是：

 A．⑥⑤②④①③

 B．⑥⑤④①③②

 C．⑥②⑤④①③

 D．⑥②⑤①③④

《正确答案》
C
《答案解析》

对比选项，首句均为⑥句。

进一步观察选项发现，应对比⑥句后面接②句还是⑤句，⑥句指出直接用火很难点燃固体蜡，②句通过“因此”得出结论，介
绍烛芯的重要性，故⑥②两句可形成因果关系，构成捆绑，保留C、D两项。⑤句介绍点燃烛芯后蜡烛的变化，根据逻辑顺
序，应先引入“烛芯”这一话题，再具体解释“点燃烛芯后的蜡烛变化”，故②句应在⑤句之前，排除A、B两项。

对比C、D两项，开头均为⑥②⑤三句，区别在于④句和①③两句的先后顺序，①句指出因火焰的热量而变成气体，③句指出
变成气体的蜡可以燃烧，④句介绍液体蜡的情况，根据蜡烛燃烧时“固体-液体-气体”的变化规律可知，④句应在①③两句之
前，排除D项，对应C项。

故正确答案为C。

3、①建议从事童书出版的机构聘请心理学、教育学、出版学等相关领域专家共同把关，为儿童读物筑牢安全防线

②童书出版有必要设立严格门槛

③童书出版需要认定资质、配备专业编辑，目前在这方面尚有欠缺

④我国现有专业少儿出版社30多家，随着市场需求增长，少儿出版的队伍不断壮大
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⑤童书正在从原来的专业出版变为大众出版

⑥目前全国583家出版社，参与少儿出版的已经超过550家

将以上6个句子重新排序，语序正确的一项是：

 A．③②①④⑥⑤

 B．④⑥⑤②③①

 C．⑤④③⑥①②

 D．⑥②①④⑤③

《正确答案》
B
《答案解析》

对比选项，确定首句，③句论述目前童书出版存在的问题，④句论述我国少儿出版的队伍不断壮大，⑤句论述童书从专业出
版变为大众出版这一变化，⑥句论述目前全国参与少儿出版的出版社的具体数据，按照逻辑顺序，应先论述少儿出版的队伍
不断壮大，再具体列数据说明，故④句应在⑥句之前，排除D项。

观察选项发现，与A、B两项的④⑥捆绑不同，C项为④③⑥，③句论述目前童书出版存在的问题，④⑥共同论述少儿出版的
队伍不断壮大的话题，故③句不适合在④⑥中间，排除C项。

继续寻找线索，对比尾句，①句为对策表述，论述建议聘请各领域专家共同把关，为儿童读物筑牢安全防线，⑤句论述童书
从专业出版变为大众出版的这一变化，不及①句的对策适合作为尾句，排除A项，B项当选。

故正确答案为B。

【文段出处】北青网《筑牢童书安全防线》

4、①数码设备把每一个地点都变成了工位，把每一点时间都变成了工作时间

②现代人就像转笼里的松鼠，在工作、消费的循环里疲于奔命，筋疲力尽

③数码设备还把每一个地点都变成了商场，把每一点时间都变成了购物时间

④互联网和智能手机让沟通即时高效，同时我们丧失了闲适

⑤过去你可能有想不起要买什么的时刻，现在不会了

⑥每一样内容里都植入了营销，别人购物发了朋友圈会启发你也想买，社交媒体上大V的“种草”会启发你也想买，还有各种各样的广告

将以上6个句子重新排列，语序正确的一项是：

 A．②③⑤⑥①④

 B．⑤③⑥①②④

 C．①②④③⑥⑤

 D．④①③⑤⑥②

《正确答案》
D
《答案解析》

观察选项，判断首句。①句指出数码设备把地点变成了工位，把时间变成了工作时间，②句强调现代人像松鼠，忙于工作和
消费，④句强调互联网和智能手机让沟通变高效的同时也丧失了闲适，⑤句论述现在我们不会有想不起要买什么的时刻，均
可以作首句。

继续观察，寻找线索。③句出现关联词“还······”，可利用关联词捆绑进行解题，③句之前有①②④⑤四句，①句指出“数码设
备把······”，①③两句都在论述互联网把地点和时间变成了什么，关联词衔接恰当，对应D项；②④⑤三句均与③句衔接不
当，排除A、B、C三项。

故正确答案为D。

【文段出处】《互联网消灭的40件事》

5、______熏眼的烟雾在寒山寺转了一圈，只有旁庭五百怒目而视的罗汉与我心有戚戚焉。面对满目俗人俗物，不怒目才怪呢。免去了听导游
讲解《枫桥夜泊》的诗意，免去了排队敲寒山寺钟，免去了寺前留影的机会，我在唇角______出一朵苦笑，然后嗒然离去。
依次填入划横线部分最恰当的一项是（　　）。
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 A． 顶着　故作

 B． 耐着　流露

 C． 忍着　勉强

 D． 冒着　挣扎

《正确答案》
D
《答案解析》
A项错误，第一空，烟雾不仅仅在头顶也会在身体的周围环绕，用“顶着”修饰“熏眼的烟雾”不恰当。第二空，与“勉强”搭配应
是“勉强做出一朵苦笑”；“流露”和“挣扎”都可以用在此处，“挣扎”指用力支撑；“流露”指不自觉地表现出来。由后文“然后嗒然
离去”可知，作者的心态是有所失落的，应用“挣扎”。因此D项正确。

6、客户不喜欢推销，他们喜欢购买。因为顾问型销售员是卖客户想要购买的产品，告之型销售员是卖自己想卖的产品。所以顾问型销售员处处
受人欢迎，因为他们帮客户解决问题，告之型销售员处处让人讨厌，因为他们只想推销自己的产品。前者是以客户为中心，帮助客户提供有价

值的产品或服务，后者是以自我为中心，只想着自己销售产品后的业绩收入。因为二者心态不一样，出发点不一样，所以销售业绩不一样。

本段文字意在表明（　　）。

 A． 销售员的思路决定其出路

 B． 顾问型销售与告之型销售的区别

 C． 要做顾问型销售

 D． 销售心态对销售业绩的影响

《正确答案》
C
《答案解析》
C项正确，文段主体为两种销售人员，综合这两层因果关系可得文段主旨：销售要以客户为中心，为客户着想，这样的销售人
员即顾问型销售。A项错误，扩大了文段的主要观点，表述过于笼统。BD两项错误，表述了文中说明的事实，没有表达作者
的观点倾向。

7、暖春三月，当你在华南植物园的姜园中漫步时，会看到一种头戴“高帽”的奇特植物，每当微风吹拂，就像是翩翩起舞的“美少女”，甚是惹人
爱怜，“她”就是益智，属于姜科，为多年生草本植物，高1~3m；茎丛生；总状花序在花蕾时全部包藏于酷似“高帽”状的总苞片中；花冠白色，
唇瓣粉白色，而中部具粉红色脉纹。由于花果均有很高的观赏性，益智是优良园林观赏植物。

这段文字介绍益智的：

 A．植物种属

 B．观赏价值

 C．生长习性

 D．生存环境

《正确答案》
B
《答案解析》

文段首先把益智比喻成美少女，强调其外观之美，紧接着从高度、花序、颜色等方面继续介绍益智的外在形态，尾句进行总
结，强调益智是优良的观赏植物，故文段重在说明益智具有很高的观赏性，对应B项。

A项，仅对应文段“益智属于姜科”，表述片面，排除；

C项“生长习性”和D项“生存环境”，文段并未提及，无中生有，排除。

故正确答案为B。

【文段出处】《戴“帽子”的植物——益智》

8、气候变化与社会演化变迁之间的关系并非难以理解。随着气候变化的发生，气温、降水的强度和分布等都会相应地改变。这些变化可能会在
某些国家和地区造成饮用水及食物的短缺。变化发生后，就很可能会引起针对饮用水、粮食等生活必须物品的争夺。再者，伴随气候变化出现

的洪水、干旱、风暴和热浪等灾害天气，也会给很多地区和国家带来很多不稳定的因子。除此之外，为了适应变化的环境所导致的大规模的居

民迁移，也会使大范围冲突发生的可能性大大增加。当然，社会演化变迁是个非常复杂的过程，是受多个因子影响的，除了气候变化之外，政

治、经济和宗教等都是重要的因子。

这段话主要表达了（　　）。

 A． 社会演化变迁是非常复杂的过程，是与气候变化密切相关的
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