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前期准备
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确定团购商品

确定目标受众：分析目标受众的需求和喜好，选择适合的团购商品。

筛选供应商：对比多个供应商的报价、质量和服务，选择可靠的供应商。

签订合同：与供应商签订正式的合同，明确双方的权利和义务。

确定团购价格：根据市场行情、成本和目标利润，确定合理的团购价格。



确定团购价格和活动时间

确定团购价格：
根据成本、市
场需求和竞争
对手的价格进
行综合考虑，
制定有竞争力
的团购价格。

确定活动时间：
根据产品特点、
市场需求和目
标受众的购买
习惯，选择合
适的活动时间，
如周末、节假
日等。

制定营销策略：
根据目标受众
的特点和喜好，
制定有针对性
的营销策略，
如优惠券、限
时抢购等。

准备物流配送：
根据团购规模
和活动时间，
提前安排好物
流配送计划，
确保产品能够
及时送达客户
手中。



确定团购渠道和推广方式

制定推广策略和渠道

确定团购商品和价格策略

确定目标用户群体

选择合适的团购平台



建立公众号社
区
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搭建公众号社区平台

添加标题 添加标题 添加标题添加标题

搭建社区：根据需求设置社区板块，
制定社区规则，吸引目标用户加入。

注册公众号：选择合适的公众号类
型，填写相关信息进行注册。

运营推广：通过多种渠道宣传推广
公众号社区，提高用户活跃度和参
与度。

维护管理：持续优化社区功能，及
时处理用户反馈和投诉，保持社区
的良性发展。



吸引目标用户关注公众号

制定营销策略：
通过社交媒体、
广告等方式宣传
公众号

提供有价值的内
容：发布有趣、
实用的内容吸引
用户关注

举办活动：通过
举办线上或线下
活动吸引用户参
与，增加关注度

合作推广：与其
他公众号、媒体
合作，互相推广，
扩大影响力



维护好公众号社区秩序

制定社区规则：明确规定社
区成员的行为准则，禁止发
布违规内容

引导用户自律：倡导用户自
觉遵守社区规则，形成良好

的社区氛围

强化监管机制：建立有效的
举报和审核机制，及时发现

和处理违规行为

建立管理团队：选拔优秀的
管理员，负责维护社区秩序，
处理违规行为



发布团购信息
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制作团购活动海报和文案

添加标题 添加标题 添加标题添加标题

设计海报：选择合适的图片和配色，
突出活动亮点

确定活动主题和内容 撰写文案：简洁明了，吸引用户参
与

发布渠道：选择合适的平台和时间
节点进行发布



通过公众号社区发布团购信息

发布者需先注册并登录公众
号社区平台

发布者需确保所发布团购信
息的真实性和合法性，并对

社区成员负责

发布后，社区成员可通过公
众号平台浏览和购买团购商

品

发布团购信息时，需填写商
品名称、价格、数量等信息，
并上传图片
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