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前言

早在1999年， Saleforce便打出“软件终结者”的名号面市软件市场。随后， 2014年，Gartner正式定义低代码平台。2018年，outsystem    

融资以及西门子收购Mendix两件大事件将低代码平台正式带入大家视野。

疫情加快各方数字化转型的步伐，而低代码平台则起到了改变软件作业模式，实现企业数字化转型的作用。然而，从低代码平台供给方分析， 

市场仍处于非常早期的阶段，低代码服务商还需要不断地探索以抢占未来市场份额。

本篇报告将就低代码的概念及定义、低代码市场现状、低代码的实践应用以及低代码服务商典型案例四个方面阐述低代码市场的现状以    及
实践应用效果，并且对低代码服务商进行详尽分类及特点分析。



Part 1 低代码定义及概况

Part 2 低代码市场现状

Part 3 低代码的实践应用

Part 3 低代码服务商典型案例

u本篇报告研究的低代码市场包含低代码（需少量代码编写的快速开发平台）以及无代码（无需代码编写的快速开发平台）市场。研究结构包含 

低代码概念及定义、市场现状、应用实践及典型企业研究。

无代码

报告研究范围界定及主要结构

低代码



低代码定义及概况



aPaaS:为应用
程序部署提供
环境的云服务

SaaS

↓         ↓

新特征加入

iPaaS

PaaS

IaaS

Gartner：低代码应用平台是一个应用程序平台，它使用声明性的        

高级抽象程序以及一步式部署来支持快速的应用程序开发 ，部署 ，     

执行和管理；hpaPaaS是aPaaS的一种形式，提供了平台支持云         

应用程序快速高效开发，部署和执行。

u低代码开发的目的：

人人皆可上手；帮助开发者加速开发投用

u低代码开发的特点：

直觉的、可视化的、几乎不需要编程技能

u低代码平台应具备的功能：

可视化界面、连接后端、
内置应用生命周期管理功能

04。   Mendix

低代码开发是一种可视化应用开发方法。通过低 

代码开发，不同经验水平的开发人员能够通过图 

形用户界面，使用拖放式组件和模型驱动逻辑来 

创建 Web 和移动应用。

低代码平台是一种新型开发平台，起到提升开发生产力的效果                           

u低代码平台这一概念最早由Forrester Research于2014正式提出，Gartner随后用基于aPaaS的高生产力平台（hpaPaaS）来命名这一品类，        

Microsoft、 Mendix等深耕低代码头部企业也基于自身产品特点与技术路线解释何为低代码平台。

可视化操作      参数自动配置    代码模块打包

低代码开发平台（LCDP）

Forrester：低代码开发平台指可通过最少的手工 

编程就能快速交付应用程序，并能快速设置和部 

署用于参与系统的平台。

低代码
应用平

台
(LCAP)

快速投产部署

应用    
平台    
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用于搭建     
系统性平台
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低代码平台发展多年，近年成为市场热点                                                               

u低代码开发平台起始于20世纪80年代4GL“第四代编程语言”。

u2014年， Forrester research 提出低代码平台的概念， 低代码市场进入发展期；2018年，西门子收购低代码企业Mendix、美国低代码独     

角兽企业Outsystem获得1.5亿美元的融资，此次收购事件以及融资事件的发生将低代码市场带入资本方的视野， 因此， 低代码市场进入市    场
快速发展期。

第二阶段   
发展期

2020年

微软宣布由世纪互   
联 运 营 的 Power
Platform正 式 在 中  
国市场商用

2021年

Mendix召 开 线 上  
媒体沟通会，宣    
布正式进入    市
场

20世纪80年代
4GL“第四代编程语
言”程序可视化编程

诞生

2018年
Gartner提 出 APaaS的 概    
念；同年市场进入爆发期

2014年
Forrester Research提出  
“低代码”的概念；

2018年

西门子以7亿美元    
的价格收购低代码  
平 台 Mendix

2007年
Salesforce面  
向开发者推出  
Force.com应  
用开发平台

2019年

阿里云宜搭— “宜搭 
Plus”低代码平台

1999年
Salesforce自
称“终结软件”    
面世

2000年
VPL (Visual     

Programming  
Language) 诞 生

企
业

行
业

第一阶段 
探索期

第三阶段 
爆发期
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u亿欧智库认为低代码平台是指通过模型驱动的技术路径和可视化的用户界面，实现基于封装组建的通用模块，编写少量代码进行调用即可完成 

应用程序搭建的开发平台；无代码平台则是无需任何代码便可实现应用程序创建的开发平台。

u低代码平台仅需编写少量代码便可搭建各种应用系统，而无代平台码则无需编写代码，便可快速构建业务应用系统；因此低代码平台与无代平 

台码分别面向开发人员以及非开发人员。

低代码平台与无代码平台皆能降低开发门槛、快速响应业务需求，但两种 
开发平台性能和面向人员有所差别

无代码开发平台是无需代码便可 

搭建应用，因此无代码开发平台 

易用性高于低代码开发平台。

低代码平台需要少量代码调试， 

因此可更改性高，灵活性高于无 

代码平台。

无代码更适合单点场景的应用， 

而低代码则应用场景更深，适合 

复杂场景应用的搭建。

面向人员

易用性

灵活性

复杂场景应用
提升开发效率

可视用户界面

开箱即用

低代码 无代码

亿欧智库：低代码与无代码不同点亿欧智库：低代码与无代码相同点

开发人员 业务人员

02

01

03
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模型与表单驱动是低代码平台两种主要技术路径                                                   

u低代码平台源自于集成开发环境（Integrated Development Environment， IDE）的可视化、模块化与集成化，避免大量代码输入带来的重复   

劳动，最终实现部分或全部去IDE化。在具体实现上， 目前形成了两种技术路径，一是将数据与储存结构合一的表单驱动，二是数据与逻辑完全   

分离、各自独立的模型驱动。

u表单驱动以数据为核心，通过拖拽构建数据表方式展开业务分析设计。适合人事行政、资料归档、OA审批、客户管理等简单任务，对完全零基    

础的销售、管理人员友好，可以做到完全去IDE化，像搭积木一样按流程构建程序逻辑，更贴近“无代码”开发。模型驱动对软件所涉及到的功   

能进行建模，以应用开发平台为核心，承载各种开发工具和复杂逻辑，并将其可视化，辅以少量代码。适合作为开发者技术中台核心，快速按     

照企业需求产出一整套系统。模型驱动与表单驱动面向不同人群与不同任务，二者并无优劣之分。

亿欧智库：低代码与无代码技术路径

传统
IDE
代码
可视化

… 基于开发语言：  C、 Java、 Python等

路径2：模型驱动

公有云/

私有云/混合云等
提供计算&存储服务

低代码服务提供商高度定制化开发平台

赋能开发者：模块驱动路径实现数据与结构分离，  有  
利于开发者根据企业需求快速打造成套系统

数据即结构，通过表单同时记录数     
据内容与流转关系

适用对象：销售人员、管理人员、       
非核心开发人员

复杂系统的快速开发

模型设计器                模板设计器                第三方接口
开发审批类、管理、

知识库类轻应用

编程方式：拖拉拽

两
种
实
现
方
式

API接口：二次开发

资料来源：  ClickPaaS；公开资料；亿欧智库绘制

基础类库：功能保证

图形界面

上传下载 网络访问

流程设计

基础表单 访问权限

自动化运行

文件读取

数据可视化

概 

念 

模 

型

数 

据 

模 

型

集 

成 

模 

型

…
…
…

页 

面 

模 

型

报 

表 

模 

型

流 

程 

模 

型

路径1：表单驱动

PC端 小程序 系统内嵌移动端

业务流设计器 报表设计器 规则设计器
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2020年，低代码市场规模是28.5亿元，将在2025年达到267.7亿元
u亿欧智库认为目前低代码平台在发展初期无法服务嵌入性系统和信息安全产品， 因此低代码市场将替代软件研发的部分市场份额。通过亿欧智  

库测算，2020年低代码市场规模已达到28.5亿元的水平。

u由于低代码市场仍处于发展早期，市场渗透率不足1%，因此目前市场规模依旧较小。但低代码平台能够助力企业释放真正的能力和价值， 因
此未来渗透率将高速增长，通过亿欧智库测算，低代码市场复合增长率将达到49.2% ，2025年市场规模将达到267.7亿元。

亿欧智库：低代码市场规模（亿元）

CAGR: 49.2%

低代码市场发展初期行业渗透较低，但市场潜力巨大，复合增长率将 高
达49.2%
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低代码/无代码市场现状



u全球大型企业以收购低代码初创企业或自建低代码平台的方式切入市场；低代码市场在全球的多年发展使得市场已经出现Outsystems等独角兽 

企业；低代码初创企业在2017年达到顶峰，然后出现下降，然而无代码初创企业仍热度不减。2018年，西门子收购低代码企业Mendix将低代  

码市场推向热潮，因此，从2019年起，全球低代码和无代码初创企业都出现并购整合趋势。

u因而，低代码市场集中度逐渐凸显，大型企业逐渐抢占市场份额；而无代码市场还处于早期阶段，市场格局尚未形成。

全球低代码市场发展相对较早，集中度逐渐凸显，无代码市场尚未形成市 
场格局
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西门子

•    2018年8月，西门子以7亿      

美元的价格收购低代码企业     

Mendix ，切入低代码市场。

Outsystems

•    Outsystems在2018年、 2019   

年以及2021年连续获得融资，    

成为低代码独角兽企业。

微软

•    微软推出第一个低代码工具Power BI，  用于微软Office的Excel表格中。  

后 续 微 软 推 出 使 用 Power BI以 及 Power App等 为 核 心 组 件 的 Power

Platform无代码平台。

Appain

•    Appain是成立于1999年的低代码企业，目前在低代码市场已经有一席  

之地。  2020年，  Appain收购西班牙RPA开发商Novayre以加强在低代   

码市场的布局。

2013     2014     2015     2016     2017     2018     2019     2020     2021

初创企业数量       被收购企业数量

亿欧智库：无代码初创企业与被收购企业数量
58

2013     2014     2015     2016     2017     2018     2019     2020     2021

初创企业数量       被收购企业数量

SAP
•     2021年1月，  SAP收购芬兰无代码先锋企业AppGyver，加速布局低代

亿欧智库：低代码初创企业与被收购企业数量
29

码市场。

资料来源：  Crunchbase，亿欧智库绘制
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2020年起，国外成熟低代码企业进军市场                                                     

u 目前进入市场的国外低代码企业仅有微软和西门子旗下Mendix，皆通过与大型软件企业或互联网企业合作的方式入局低代码市场。

布局市场优势
微 软 Power Platform是 集 成 Office 365 、

Azure、  Dynamics 365和独立引用的统一低代           

码平台；

微软拥有丰富的服务大型企业经验。

布局市场策略

微 软 Power Platform通 过 与 世 纪 互 联 合作在       商
用落地；

微软与中软国际形成战略合作共同赋能低代码业务    

发展；

基于 RPA 的 UI Flow 功能将在市场正式推出。

布局市场策略
u 2021年4月，西门子Mendix低代码平       

台正式登陆腾讯云；

u Mendix将以本地化方式，价值为导向      

定位市场，后续会推出高竞争性的     价
格。

布局市场优势
u Mendix是全球首个推出一站式低代码   

平台的企业；

u Mendix是西门子数字化工业软件旗下     

品牌， Mendix自身服务过多家大企业， 

同时西门子拥有市场经验。

Mendix Studio Pro

适合开发人员使用的低代码  

平台

机遇                                                                                                       挑战                                       

为布局市场，国外大企业可能会通过收购国内低代码厂商的方式增         强
起本地化能力，因此以更快速度抢占市场份额。

国外低代码大企业已经布局多年，不论在技术或服务经验方面都具有先         
发优势。

国外企业的入驻起到低代码平台的市场教育作用，  无形中        
增大了企业的市场可能性。

低代码企业可以通过收购国外企业提升自身技术能力。

国外大企业的入局给予初创公司资本力量，国外大企        业
将会通过投资优质企业实现本地化布局。

企业可以通过与入局市场的低代码大型企业合作        提升自
身品牌信任度和技术能力。

Mendix Studio

适合业务人员使用的无代  

码平台

u

u

u

u

u

Power Automate

流程自动化

Power Apps 

应用开发

Power

Virtual  

Agents
l

Power BI

业务分析

Power   
Platform

智
能
虚
拟
代理

产 
品

产品
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低代码市场仍处于蓝海市场，各大服务商入局较晚，市场集中度偏低       

u 目前，共有互联网厂商、软件厂商以及创新平台商三种服务商，通过技术优势深耕复杂场景、业务优势扩展业务场景或平台优势构建生态     等
方式入局低代码市场。

u由于低代码市场属于蓝海市场，行业内未出现占据较大市场份额的服务商，因此低代码市场集中度皆较低，仍处于充分竞争的阶段。

低代码服务商利用平台优势构建生态， 

吸引各方参与者加入平台。
低代码服务商利用“低代码”、“无 

代码”技术应用至企业业务场景。

低代码服务商为客户提供低代码平台， 

助力客户自研软件，从而提升项目交    

付周期。

平台搭建类应用交付类场景衍生类

软件厂商互联网厂商 创新平台商

低代码平台 无代码平台

S
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u低代码企业的特点是其产品需要终端用户（研发人员）有一定的编程能力，此外，场景衍生类低代码企业的产品仅可以在某个特定场景落地应 

用；然而无代码企业的产品则无需编程，因此业务人员是其主要终端用户，另外，场景衍生类无代码企业产品的落地场景也较为多元化，无限 

制场景。

企业产品终端用   
户分类

企业产品是否需要 
编程

企业产品是否有特 
定场景应用

低代码/无代码企  
业类型

业务人员

需要编程 不需要编程

低代码服务商分类标准

注：产品交付类低代码企业必须落地于有限的特定业务；场景衍生类无代码企业无限制落地业务

研发人员

无衍生应用

产品交付类低代码企业 场景衍生类低代码企业 场景衍生类无代码企业产品交付类无代码企业

有衍生应用 有衍生应用无衍生应用

亿欧智库：低代码/无代码企业分类标准
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u亿欧智库根据访谈、调研以及公开资料整理搭建企业选型指标。低代码企业选型主要分为企业自身能力以及企业产品能力两个维度。

u从企业选型出发，低代码与无代码的选择并无差异，主要分为品牌知名度、服务能力以及生态能力三个维度；产品维度分为产品扩展性、易用 

性、灵活性、开放性、产品价格以及部署能力，根据无代码、低代码平台特性，选型维度有所差异。

产品扩展性 产品灵活性 产品易用性 产品开放性 产品部署能力 产品成本

u 数据库、
WebAPI集 成 能       
力

u 可扩展组件能力

u 产品是否易    
于维护以及     
修改

u 产品是否易    
于上手使用

u 数据连接能     
力

u 与其他产品     
连接能力

u 是否支持私有        
化部署

u 部署的安全能       
力

u 产品性
价比

产品易用性

品牌能力 服务能力 生态建设能力

u 企业规模 u 过往服务案例 u 渠道拓展能力

u 企业知名度 u 内部人员结构 u 生态合作伙伴

低代码平台 

无代码平台

产品部署能力

产品开放性

品牌能力

低代码/无代码平台

低代码服务商各有不同的选型标准

服务能力                                                  生态建设能力

亿欧智库：低代码/无代码平台选择模型亿欧智库：低代码/无代码企业选择模型
产品扩展性

产品灵活性

产品成本

技术

16



品牌能力

★

★

服务能力 生态建设服务能力

★

低代码典型企业评价：各大服务商各有优势，市场尚未出现领头羊           

u 目前，低代码企业多为初创新平台商和软件厂商，自身企业各有优势，并未抉择出独角兽企业。例如虽然微软和mendix作为全球性企业，技术   

和品牌服务能力略胜一筹，但是由于在市场的本地化部署较为早期，生态建设和产品开放性还有待提升。

技术能力
（扩展性、灵活性、易用性）

开放性

★

部署能力
(是否支持私有云)

企业 产品

Mendix

致远互联

即构

葡萄城

宇能云企

金蝶

ClickPaaS

炎黄盈动

微软

Linkflow

17



无代码典型企业评价：无代码服务商多为初创平台，各大服务商并未有明 
显优势
u无代码市场起步晚于低代码市场，不论头部互联网企业或是初创企业皆在商业模式的摸索过程中，属于初创平台。虽然各企业竞争优势尚未凸 

显，但轻流等无代码服务商已获得市场认可，发展潜力较大。

产品企业

开放性                 部署能力                  成本
(是否支持私有云)

奥哲 .氚云

宜搭

简道云

ivx

明道云

轻流

数睿数据

技术能力
（扩展性、灵活性、易用性）

生态建设服务能力服务能力品牌能力
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低代码/无代码平台的实践应用及应用价值



开发成本高昂：
随着对IT人才需求的增长， IT人才面临供需不平衡的难题，因此IT从业人员平均工资 

逐年上涨并成为平均工资最高的行业。

从占比分析，虽然软件业务收入呈增长趋势，但增长率低于IT就业人员工资增长比    

例，因此IT人力成本占比呈逐年上升趋势。

亿欧智库： IT就业人员平均工资及增速
20.0

10.9%             11.1%

15.0

10.0

10.1                 11.2                 12.2                 
13.3

0.0

2014               2015               2016               2017               2018               2019

软件信息技术从业人员平均工资（万元）              增长率

亿欧智库： IT就业人员平均工资总额、软件业务收入以及人工成本占比

4.82

3.70                
4.28

9.12%            9.13%            9.19%

0.34                0.39              0.44

2016              2017

IT就业人员工资总额（万亿元）

业务人员与开发人员沟通存在鸿沟:

目前，由于需求和执行之间的差别，传统软件的开发人员和业务人员 

面临难以逾越的“沟通鸿沟”。

提出需求
业务部门                                                       IT部门

评估需求并完成开发

IT对业务理解不够深

二次开发成本高

传统软件开发面临成本高、效率低等痛点                                                               

2014              2015

软件业务收入(万亿元）

2018              2019

人工成本占比

资料来源：国家统计局；工信部，亿欧智库绘制

8.00 

7.00 

6.00 

5.00 

4.00 

3.00 

2.00 

1.00 

0.00

0.52                0.62              0.73

业务人员难懂开发

14.8                16.1

10.9%

9.3%
8.7% 9.3%

10.10%

9.86%

9.43%

6.29

7.21

5.51
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业务人员根据需求做简单分类，例如进销存等轻需求可 

以使用无代码平台做开发，部分复杂场景需求可以使用 

低代码平台做开发，从而解决大量需求堆积的难题。

业务人员可以通过无代码平台实现边缘化或简易需求的 

平台搭建，从而，业务人员可以及时响应客户需求，自 

己改变搭建形成新应用。

由于重复代码基本模块已经被封装。开发人员只需要完 

成少量代码的开发便可以搭建一个软件，这种开发模式 

大大减少了开发员的开发成本、需求变化导致的二次开 

发成本以及维护成本。

由于在低代码平台的“拖拉拽”的功能赋能下，企业搭 

建应用较为容易，这很大程度缩减了项目交付时间，快 

则一天便可以完成部分应用的搭建。

对于企业来说，需求多而复杂，由于需求不能高效的被    

解决，导致需求堆积严重；其次边缘性需求容易被搁置， 

长时间不能得到有效解决方案。

在传统开发模式中，业务人员需将所有需求对接给开发    

人员，一旦需求进行更改，业务人员需要再次提交需求，

周而复始的需求对接将造成业务人员和开发人员互不理    

解的矛盾。

传统开发模式中，开发人员不仅需要重复性输入代码，    

软件的维护与二次开发成本也需要较高的人力成本；其    

次需求的改变常常意味着大量时间、人力成本的注入。

传统开发项目交付时间通常较长，少则几个月，多则需    

要半年以上的时间才能完成交付。

低代码开发解决传统开发痛点，重塑传统开发生产关系                                       

u低代码平台可以有效解决传统软件开发需求变动造成的业务与开发矛盾以及交付时间冗长等难题。

未来，低代码平台可以减少传统软件开发项目代码量

8i%  
目前，低代码平台可以减少传统软件开发项目代码量

%  

需求    
改变    
（无     
代码    
开发）

传统软件开发低代码开发

需
求
改
变

开发人员 
开发代码

业务人员 
提出需求

需求评估

交付项目

资料来源：专家访谈，亿欧智库整理
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低代码开发助力个人价值到产业价值的全面提升                                                   

低代码平台助力企业人员实现自我价值，加速数字化转型，最终实现产业互联网的增速发展
u低代码平台的应用实现开发人员和业务人员的自我价值，从而减少沟通矛盾；从企业角度分析，低代码平台的应用助力企业降本增效，最终实      

现数字化转型； IT人才的最大化利用将改变现有产业工作模式，最终将助力产业形成新形态，加速产业互联网发展。

人员

企业    低代码平台助力企业减少开发成本
   低代码平台满足企业个性化需求，减少个性化     

去求造成的巨额成本

 低代码平台大幅度降低了企业项目交付周期，增    
加效率

 低代码平台解决信息以及软件孤岛问题

 无代码平台的使用加强了业务人员的工作      
效率，对于一些简易需求，业务人员自己      
就可以完成，无需开发人员提需求。

 低代码平台减少开发人员时间成本，在同      
等时间内便可以开发更多项目；

 同时可以开发人员可以参与更核心的开发      
环节，实现自我价值。

 低代码开发加速企业数字化，因而增强产业协作，减少     
信息孤岛，从而加速产业生态的形成。（国家新基建）

   实现IT人才的最大化利用，实现人才供给和需求的真      
正匹配。

产业

业务人员                                                             开发人员

沟通效率提升，减少人员矛盾

加速企业数字化转型进程

加速产业互联网发展
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