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01 引言



目的
通过对公存款营销先进案例的分析，总结成功经验，为银行业务发展提供借鉴。

背景
随着金融市场的竞争加剧，对公存款营销成为银行业务发展的重要方向。通过

对成功案例的深入剖析，有助于提升银行业务水平，提高市场竞争力。

目的和背景



理论意义
通过对实际案例的总结和分析，丰富和拓展对公存款营销的理论体系，为后续研

究提供参考。

实践意义

通过对成功案例的剖析，为银行业务人员提供实用的操作指南，提高银行业务的

实际效果。同时，也有助于提升客户满意度，增强客户忠诚度，为银行业务的长

期发展奠定基础。

案例分析的意义



02 对公存款营销概述



对公存款营销的定义

对公存款营销是指银行针对企业客户

开展的存款业务营销活动，旨在吸引

企业将资金存放在该银行，并为企业

提供相关的金融服务和解决方案。

对公存款营销的目标是增加银行的资

金来源，提高市场份额，并与企业建

立长期稳定的合作关系。



促销策略

开展各种促销活动，如赠送礼品、提供优惠券等，吸引企

业客户的关注和参与，促进对公存款业务的增长。

产品策略

根据企业客户的金融需求，提供定制化的存款产品和服务，

如定期存款、活期存款、通知存款等，并为企业提供专业

的金融咨询和解决方案。

价格策略

根据市场情况和企业的资金规模，制定具有竞争力的存款

利率和费用标准，吸引企业将资金存放在该银行。

渠道策略

通过线上和线下渠道，积极宣传和推广对公存款产品和服

务，加强与企业的沟通和合作，提高客户满意度和忠诚度。

对公存款营销的策略



市场竞争激烈、客户需求多样化、

合规风险等。

挑战

企业资金规模不断扩大、金融科

技的发展、政策支持等。

机遇

对公存款营销的挑战与机遇



03 先进案例介绍



全面服务、高效便捷

总结词

该银行推出“一站式”对公存款服务，为客户提供开户、存款、贷款、外汇等全方位银行业务，通过简化流程和

内部协调，实现快速响应和高效服务，满足企业客户的多样化需求。

详细描述

案例一：某银行的“一站式”对公存款服务



总结词
量身定制、个性化服务

详细描述
该银行针对不同行业、规模和需求的对公客户，推出定制化的对公存款产品。通过深入了解客户需求，

提供个性化的存款方案，帮助客户实现资金的高效利用和增值。

案例二：某银行的“定制化”对公存款产品
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