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项目背景



    

大学生创新创业的重要性

培养创新思维和创业能力

通过创新创业，大学生能够培养独立

思考、解决问题的能力，激发创新思

维，提高创业能力。

促进个人成长和发展

创新创业有助于大学生积累实践经验，

提升自我管理能力、团队协作能力等

个人素质。

推动社会进步和发展

大学生创新创业有助于推动科技进步、

经济发展和社会变革，为社会发展注

入新的活力。



随着生活水平的提高，人
们对鲜花的需求不断增加，
对品质和审美也有更高的
要求。

消费升级 情感消费 线上线下融合

鲜花作为情感表达的媒介，
在节日、纪念日等特殊场
合具有很高的消费需求。

互联网技术的发展为花店
行业提供了新的销售渠道
和营销方式，拓展了市场
空间。

030201

花店行业的市场潜力



大学生具备较高的文化素
养和审美水平，能够提供
更具创意和设计感的花艺
产品。

创意和设计

大学生花店可以塑造独特
的品牌形象，通过口碑传
播和客户关系管理建立稳
定的客源。

品牌和口碑

大学生花店在经营策略、
营销手段等方面更加灵活
和创新，能够快速适应市
场变化。

灵活性和创新性

大学生花店的竞争优势
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市场分析



目标客户群体

大学生、年轻白领、情侣、家庭主妇等年轻人群。

地理位置

大学校园周边、商业街区、居民区等年轻人聚集的地方。

产品定位

提供新鲜、美观、价格适中的花卉及花艺产品，满足客户日常送
礼、家居装饰、活动庆典等需求。

目标市场定位
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活动庆典需求

在各类活动庆典中，花卉是常见的装饰品，如婚礼、开业庆典

等。

01

日常送礼需求

大学生和年轻白领在节日、生日等场合需要送礼，花卉是受欢

迎的礼品之一。

02

家居装饰需求

家庭主妇和情侣对家居装饰有较高要求，花卉可以增添家居的

温馨和浪漫氛围。

消费者需求分析



本地竞争对手

在线竞争对手

价格竞争

创新竞争

竞争对手分析

本地其他花店，他们可能拥有

固定的客户群体和品牌知名度。

价格是消费者选择的重要因素

之一，因此需要关注竞争对手

的价格策略。

在线花店，他们可能通过电商

平台进行销售，价格较低，但

可能无法提供实体店面的体验

和服务。

关注竞争对手的产品和服务创

新，以便及时调整自己的经营

策略。
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产品与服务



提供各种经典款式花束，如圆形、心形、长形等，
满足不同客户需求。

经典花束

根据节日、纪念日等主题，设计符合主题的花束，
如情人节、母亲节、生日等。

主题花束

提供花艺装饰服务，如花篮、花瓶、花环等，适
合各种场合和用途。

花艺装饰

花束设计



根据客户需求，定制个性化的花束或花艺装饰，满足客户的特殊需
求。

个性化定制

提供定制花束服务，客户可以根据自己的喜好和预算选择花材、款
式和包装。

定制花束

根据客户的需求和场合，定制符合要求的个性化花艺装饰。

定制花艺装饰

定制服务



配送范围
配送服务覆盖市区内各个区域，并可提供市外配送服务。

配送人员
配备专业的配送人员，保证花束和花艺装饰在配送过程中不受损坏。

快速配送
提供快速配送服务，确保客户在预定时间内收到花束或花艺装饰。

配送服务
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营销策略
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