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第一章 地摊经济引言

 



 什么是地摊经济

地摊经济是一种小规模的流动经济活动，通
常在街头、广场等公共场所以小摊位形式进
行销售。近年来，地摊经济在中国得到了快
速发展，成为了城市更新的一大亮点。



地摊经济的优势

开设地摊所需成本低廉，是创

业者的不错选择

低成本

可以根据市场需求随时调整商品种类

和售卖方式

灵活性

可以更好地接触消费者，了解市场需

求

切入市场

 

 



地摊经济的挑战

地摊经济管理较为混乱，需要面对取缔、规范等政

策问题

管理难度01

03

 

 

02

地摊经济参与者众多，需要有独特的竞争优势才能

突围

竞争激烈



地摊经济的发展方向

电商结合

地摊经济可以借助电商平台拓展销售渠

道

创新经营

不断创新经营模式和产品种类是地摊经济可

持续发展的关键

 

 

移动支付

方便快捷的支付方式可以提升地

摊销售效率



结语

地摊经济作为一种特殊的销售形式，具有独特的优势和挑战。

只有不断创新、适应市场需求，地摊经济才能持续发展，为经

济增长注入新动力。
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第2章 地摊货品选择
技巧

 



热门商品的选择

夏季冰镇饮料、冬季暖手宝

季节变化选择商品01

03

 

 

02

选择与热点相关的商品吸引更多消费者

关注市场热点



商品搭配技巧

考虑消费者需求

合理商品搭配提高销售额

 

 

 

 

商品搭配差异性

相互衬托形成整体协调



促销策略

吸引更多消费者购买

打折促销

刺激消费者增加购买数量

满减优惠

 

 

 

 



服务卖场技巧

亲切态度、周到服务

提供优质服务01

03

 

 

02

根据顾客需求调整销售策略

灵活应变
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第3章 地摊宣传推广
技巧

 



社交媒体营销

吸引更多粉丝

在社交媒体平台上宣传自己的地摊01

03

 

 

02

扩大地摊的知名度

利用社交媒体的传播力量



合作推广活动

与周边商家合作举办活动，吸引更多消费者关注。参加当地的

节日庆典等活动，扩大地摊的知名度。合作可以带来更多的流

量和曝光，是推广地摊的有效方式。



创意宣传方式

不拘泥于传统宣传方式

大胆尝试新颖创意

吸引更多消费者

 

 

 

 

创意宣传方式能够吸引更多目光

如创意展示

道具搭配等



 团队合作营销

地摊与周边其他地摊合作，组成联盟，共同
宣传，互惠互利。组成销售团队，分工明确，
提高团队销售效率。团队合作可以增加资源
整合，提升销售效率，是地摊销售的重要策
略之一。
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