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1. 采购方面：
在原辅材料采购方面，确保生产链条顺利运行的基础是关键决策和有效的管理。以下是采购方面的重要策略：
1.1 供应商选择和评估：
降低风险的关键是构建多元化的供应链。制定供应商评估标准，综合考虑质量、可靠性、交货时间和价格等因素，选择最符合需求的供应商。
1.2 价格谈判和合同管理：
有效的价格谈判对降低成本至关重要。积极谈判以获取具有竞争力的价格，并建立明确的合同条款来规范供应关系，降低后期纠纷的风险。
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