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宁波银行简介
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p 1997年4月，宁波银行前身——宁波市商业银行成立

p 2006年5月，引进境外战略投资者——新加坡华侨银行

p 2007年7月，深交所上市，是首批A股上市的城商行之一

p 2007年5月，开设第一家区域分行（上海），开始跨区域经营

了解宁波银行——发展历程
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p 2010英国《金融时报》中国银行业成就奖最佳城市商业银行

p 2009英国《银行家》全球金融品牌500强第391位

p 2009英国《银行家》全球1000强银行排名第432位

p 2009中国银行业百强排名第22位

了解宁波银行——我们的荣誉
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(上海分行 2007-05)

(杭州分行 2008-02)

(深圳分行 2008-10)

(苏州分行 2009-03)

(南京分行 2008-06)

(温州分行 2010-07)

(北京分行 筹建中)

了解宁波银行——跨区域发展

【要点】结合企业分支机构及

上下游分布介绍我行网点情况。
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公司银行

零售公司 金融市场

信用卡 个人银行

宁波银行五大
利润中心

了解宁波银行——领先的经营理念

【要点】介绍我行经营理念。
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了解宁波银行——领先的经营理念

【要点】介绍我行经营理念。



PPTPPT文档演模板文档演模板

综合金融管理方案

贸易融资

特色品牌

网上银行公司理财

行业方案

子品牌

房地产业 批发零售业 进出口业设备制造业

了解宁波银行—综合金融服务能力

【要点】介绍我行公司银行条线产品架构。
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了解宁波银行——以客户为中心的营销体系

客户经理

产品经理

客 户

业务经理

业务助理

现金管理/网银 国际业务/贸易融资

金融市场/公司理财

【要点】介绍我行公司银行条线服务团队和服务模式。
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了解XXX客户
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了解您——关心我们的客户

贵公司作为一级钢材经销商，净资产5200万元，年销售超过6亿元。

主要财务指标

销售利润率：0.7%；销售增长率：30%；资产负债率：60%

主要结算方式

销售回款方式：银行承兑汇票。 贵司的下游企业包括二级经销商
和一些大型的建筑公司，一般支付6个月银行承兑汇票

采购支付方式：现金支付。贵司的上游企业包括济南XX钢铁有限公
司、新疆XX钢铁有限公司、包头XX钢铁有限公司。其中济南XX钢铁有限
公司只收取现款或短期票据。其余钢厂对收到的银行承兑汇票并不十分
在意期限。
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贵公司经营稳健、发展迅速、销售势头强劲，
如以下情况改善后将带来更高的收益：

l 销售回款与采购支付不匹配。
l 单笔业务金额大，但利润低、费用高。
l 交易周转较快，但资金短期有沉淀

【要点】对客户提供一些积极肯定的正面评价，表现出

对客户行业有一定的认知，拉近与客户的关系。提出合

作的具体建议，宜精不易条目过多，要切中要害。

了解您——关心我们的客户
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金融服务方案
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服务方案整体思路

一、资金融通方式的创新

1、短期借款“票据化”，进一步降低财务费用。

2、票据置换匹配采购支付，进一步降低成本。

二、强化对系统内资金的集中管理

对系统内资金强化集中管理、统一运作，减少融资

依赖，进行短期理财，保证整个集团利益最大化。

三、强化对销售渠道的管理

通过未来提货权、商票保贴等融资产品提高应收账

款质量，有效培植销售渠道。

四、……【应根据需要增加、删除、修改】
【要点】条理清晰，突出重点，应根据不同企业的

不同需求提出针对性思路。
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整体解决方案

整体解
决方案

融资
服务

理财
服务

避险
服务

结算
服务

账户
服务

流动性
管理

整体解
决方案
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采购融资采购融资
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采购融资——流动资金贷款

p根据贵公司的经营情况，我行拟给予流动资金贷款     

万元，期限     月，贷款利率      。

p对贵公司的流动资金贷款，我行要求贵司能提供以
下担保：

【要点】对产品进行筛选，部分产品应根据营销期

间实际情况填写相关信息，如理财产品的收益率。
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采购融资——银行承兑汇票

p财务成本低，流通变现能力强

p特色产品——电子汇票：
l安全性高
l减低传递及保管成本
l提高票据支付结算效率
l降低资金融通的操作成本
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采购融资——商业承兑汇票保贴

u在保贴额度内，我行承诺对贵公司承兑的商业汇票
办理贴现

u产品优势
p减少开立银行承兑汇票费用，降低成本
p解决贵公司供应商的融资需求，提供产业链整体
优势

p加强商业票据的流通性
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u将持有的未到期银行承兑汇票质押给宁波银行，由
宁波银行为您承兑新的银行承兑汇票用于支付的业务
。

采购融资——票据置换

随用随押

零换整、整拆零

简便 灵活 收益 费用 

保证金利息

无融资成本



PPTPPT文档演模板文档演模板

采购融资——代理贴现

u卖方委托贵公司将您支付的票据在宁波银行办理
贴现，贴现资金由银行直接支付给卖方的业务。

u业务优势
p降低票据异地传递费用
p + 买方付息贴现业务结合 = 全额票款支付
 = 获得商业折扣 + 降低财务成本
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u在贵司向银行缴纳一定比例保证金后，由银行开
出承兑汇票/发放贷款支付给供货方；支付后，贵司

补足保证金提货。
u票据到期时，若买方尚未全额提货且不能提供剩
余保证金的，由供货方承担清偿责任。

采购融资——未来提货权融资
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未来提货权融资

经销商

提货申请

宁波银行

发货

融资业务
申请 签发银票或

发放流贷

通知发货

采购融资——未来提货权融资

供应商
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采购融资——未来提货权融资

u产品优势 (根据不同演示对象选择该页或下页)

对卖方

改善资产改善资产
结构结构

扩大市场扩大市场
份额份额

风险控制风险控制

•实现先款后货

•减少应收账款

•稳定销售渠道

•将经销商纳入自身销售网络

•资金流和物流封闭运作
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采购融资——未来提货权融资

降低成本降低成本

优化合作优化合作

u产品优势 (根据不同演示对象选择该页或上页)

对买方

解决融资解决融资
需求需求

•依托卖方资信

•大宗订单获得优惠价格

•巩固与厂商的合作关系
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采购融资——法人账户透支

u在核定的额度内，贵公司在结算账户存款不足以
支付时，直接透支取得信贷资金的业务。

u产品优势
p满足临时性资金周转要求
p防止空头支票，提高企业资信
p加强企业财务管理水平
p减少企业资金的无效闲置，提高资金使用效率
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采购融资——进口开证

进口开证

网上平台
安全便捷

配套假远期信用证
Ø进口商远期付汇
Ø出口商即期收汇

高效率
人性化服务
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采购融资——进口押汇

加速收款加速收款

种类齐全种类齐全

汇利盈汇利盈

减少资金占压
把握市场先机

进口信用证押汇
进口代收押汇
进口T/T押汇

特色产品汇利盈
稳获无风险收益
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采购融资——汇利盈

通过利率、汇率锁定收益

外汇融资 远期售汇交易

外汇理财产品——汇利盈

无须额外授信

人民币保证金存款
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采购融资——提货担保

提货担保提货担保
把握市场先机

减少资金占压

改善现金流量

u货物先于货
运单据到达港
口时，宁波银
行向进口商出
具的、用于进
口商向船公司
办理提货手续
的书面担保。
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采购融资——进口商票加保

D/A远期加
保

便于出口商海外融资
 银行

信用

占用时间更短
提高额度使用效率

 进口开证

额度

特色产品
稳获无风险收益

保付盈
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采购融资——保付盈

保付盈保付盈

通过利率、汇率锁定收益

进口商票
加保

境外远期
售汇交易

全额人民币
保证金存款

境外融资
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