房地产活动筹划方案
相关推举
房地产活动筹划方案〔通用 18 篇〕
为了确定工作或事情顺当开展，我们需要提前开头方案制定工作， 方案是在案前得出的方法打算。那么我们该怎么去写方案呢？以下是 我为大家整理的房地产活动筹划方案，与保藏。
房地产活动筹划方案 篇 1
一、【营销活动背景】：
国庆是举国庆祝的大节日，更逢 XX 各业种大调整完毕，形象和档次再次提升。这三大热点必将掀起一阵销售热潮，各业种把握时机， 甄选商品再掀销售高。
二、【活动目标】：
同比提升 30%，提升商场美誉度、增加店堂活动气氛，突出家文化带给消费者的温馨感觉。
三、【活动主题】：
十一国庆节庆祝、Xx 刺眼 XX
四、【广告词】：
庆国庆、走亲朋、送好礼、到X 中秋国庆喜连连、X 商品好又全 中秋国庆双联欢、超低折扣大惠战五、活动时间：
甜蜜婚庆购物周 9 月 24 日〔周五〕——30 日〔周日〕6 天十一国庆主题活动 10 月 1 日〔周五〕——7 日〔周日〕7 天六、活动内容：
1、奢华秋品、时尚绽放
穿品业种：包括靴鞋、女装、男装、4 楼运动休闲、针纺，本次活动集中推出展现国内外知名品牌的秋款品，并结合中秋节赐予全场 深情价，局部商品再降 1——2 折的适度折扣。针纺业种为马上到来的旺季作好铺垫，重点推出羊绒、羊毛等知名品牌火爆上市的宣传，针

对调整升级推出华美转身、荣耀升级——大升级、转惊喜活动〔活动 期间到二楼预购羊绒羊毛商品可转转盘一次，领取指定的立减金额， 可设置 50—200 元的立减金额。每日限前 100 名〕同时各业种最终库存夏季商品开头 1—2 折的超低价折扣。
营销部将在 dm 广告重点宣传。
2、20xx 金秋婚庆月：珠宝、化装、家居床品、家电形成互动， 相互赐予立减 X 元的折扣。〔立减金额有业种拟定，但须报营销部〕 食品业种、超市酒水、糖果、干果类商品全市。免费送到指定位置。 开展公司级的大套购，联购满 50000、30000、20230 等金额赠送不同婚庆大礼。〔本活动初期即开头宣传，24—30 日开展力度〕
3、会员活动：
（1） 会员购物即赠购物袋一个
（2） 会员购物满 300 元赠送月饼礼盒
（3） 会员购物满 500 元送大闸蟹。
（4） 人免费办理睬员卡、信用卡并赠送双卡好礼。
（5） 会员持会员卡购物在原有折扣上再优待0。5—1 折，各专柜的商品都要有会员优待。不参与商品上报营销部个别明示，营业员要 将会员卡卡号标明在购物小票上。无会员卡消费不予打折。
4、特别活动：购 XX 满 500 元以上可免费邮寄及全国各地，为您的亲人送去浓浓的思念。
房地产活动筹划方案 篇 2 一、活动目的
借助中秋节这个中国的传统节日，组织XX 小区的各位业主举办一些联谊活动来联络感情，一方面是为了加强我们开发公司同业主间的 相互沟通和沟通，另一方面是为 XX 社区文化建设做好前期根底工作。同时，也可以充分树立业主口碑的有效传播资源，利用老客户关系， 乐观传播工程活动信息，连续推动老带的活动，利用活动促销，集 中解决滞销产品。借助举办此次联谊活动的时机，提升开发商和XX 工程的形象和口碑，也是向客户很好诠释 XX 品质生活的有效手段。
二、活动主题
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