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美业招商会策划方案【篇 1：招商会策划方案】

星微电子商贸有限公司招商会活动方案

一、活动目的

根据公司发展的需要，为了让企业和消费者更多的了解星微公

司，维护商家和消费者的利益，提升公司市场影响力而举办这次活动。

二、活动主题

星微电子商贸有限公司首届招商大会

三、活动时间

2015年 11月 6日 9:00--18:00

四、活动地点

凯里市万博广场

五、主办单位

凯里市人民政府、凯里市商务局、凯里市工信局、凯里市团委

凯里市宣传部

六、承办单位

星微电子商贸有限公司

七、前期准备工作

（一）、人员安排

1、接待组：由邹总接待政府官员；市场部：接待本地和外地客商； 2、外联

组：主要负责客户联系、跟踪和回访；

3、市场部：主要负责公司所有情况的讲解与介绍（需上台讲解）； 4、后勤

组：主要负责会议准备工作（相关物料的管理和发放、矿泉 水的管理和发放、

现场卫生的保洁、餐饮联系）；



5、安保组：主要负责现场秩序的维护（车辆管理、人员站位、现场

秩序）；

6、服务组：包括咨询台、服务台、招商专员（主要接受客户的咨询

及登记）；

7、摄像组：主要负责活动的拍照（所有时间段）； 8、音乐组：负责音乐的控

制和相关设备的管理； 9、主持人：负责活动议程；

10、应急小组：主要负责意外事件。

（二）、物料准备 1、宣传资料 2、矿泉水 3、水性笔、签到本、登记表 4、

会议桌、椅子 5、遮阳伞、雨伞 6、宣传巡游车 7、姓名牌（按照参会人员名

单） 8、其他物料

（三）、餐饮住宿

1、用餐人员的具体人数按照参会人员名单执行，由专人负责 2、酒店住 宿同

上。

（四）、交通安排

1、外省指定客户由公司安排接送

流程：11月 5日到达，由董事长或总经理组织专人接待→→安排餐

饮和住宿→→上午或下午到公司参观→→第二天：起床（7:30--8:00）

→→早餐（8:00--8:30）→→到达会议地点（8:30--8:50）→→签到→

→由工作人员引导入座→→活动结束后统一回酒店。 2、嘉宾接送

①、车辆停放位置：万博广场

②、驾驶人员安排

（五）、会场布置（是否由宣传部提供？） 1、会场布置图 2、背景墙布置图

3、拱门（热烈庆祝星微电子商贸有限公司首届招商发布会隆重举行） 4、立

柱（视情况而定，可由与我公司联盟的商家和企业提供） 5、空飘气球（内容

同拱门一样）

【篇 2：招商会策划方案】



招商会策划方案

方案一：招商会策划方案

一、外广场活动方案：

活动时间：年 4月 25日上午 9:00（暂定）

活动地点：时尚购物中心户外广场

活动内容：

户外广场组织演艺公司进行文化活动，其中穿插购物中心介绍及招商政策。接

待人员对莅临嘉宾进行接待引导并派发礼品，并对经营项目、招商政策等进行

讲解。

礼品赠送地点：

招商部门口礼品发放处。 操作细则：

礼品发放处人员对来访嘉宾赠送礼品，并对来访嘉宾做好姓名、电话、经营品

类、品牌等做好登记。

二、招商启动会活动方案：

活动时间：年 4月 25日上午 10：00（暂定）

活动地点：汾大酒店会议厅

活动内容：

9：50对莅临嘉宾引导至汾大酒店会议厅并安排就坐，10:00招商会正式启动。

重点讲解本项目的位置优势、经营定位、招商政策等。招商会议结束，向太原

来的商户赠送礼品。

赠送地点：

汾大酒店接待处

操作细则：

礼品发放处人员对来访嘉宾赠送礼品，并对来访嘉宾做好姓名、电话、经营品

类、品牌等做好登记。

备注：



产生费用项目布场费、喷绘费、车辆费、酒店会场租金、就餐费、住宿费、礼

品费。另需找一名素质较高的主持人负责主持会议。

方案二：招商会策划方案

一、外场布置：

1、提前一天进行户外搭台，背景布置。（需保安配合看管设施） 2、早 7点对

户外拱门、空飘、音响设备、地毯、楼顶条幅等进行布置。

3、布置场外接待处，气球拱门，休息处等。 4、安排场外的接待引导员。

5、卖场内一层到二层铺设红地毯，气球拱门等。二层显眼位置安装 6、招商相

关的广告布置。

二、会场布置：

1、提前 3 天预订会场。（暂定大酒店）

2、与汾大酒店相关人员对会场内条幅、音响设备、投影仪、麦克风、桌椅等

进行沟通布置。

3、安排会场接待及引导人员。

三、人员安排：

1、招商会会场接待人员 5 名。（会场外 2名、会场内 3名） 2、招商部接待人

员 5名。（场外接待处 3名、商场内 2名） （备注：接待人员需从售楼部抽调

10名）

四、费用：

1、广告公司制作招商会相关的喷绘、红地毯、表演等。

2、招商接待处礼品准备、针对太原来的商户礼品档次稍高。 3、需要安排 2-3

辆商务车对太原商户进行接送。 4、部分外地商户需要提供住宿。

方案三：招商会策划方案

日期：6月下旬（暂定）14：00

地点：玉麟池演绎大厅

主题： 1、七剑

活动前准备：



预留停车位：50个

在预留车位处布置积家购物中心招商会专用停车处指示牌大客车：4辆

在皇寺麒麟海鲜食府门前负责接送媒体、厂商，车内氛围布置，配置宣讲员。

通道入口布置：

保卫处门前设立大型门楼，从下方铺设红色地毯，两旁摆放花柱，用红莎连

接，起到引

【篇 3：招商会策划方案】

招商会策划方案

一、招商会形式的设定：

招商会时间:

招商会主题：项目推介会。

流程：签到—推介会启动仪式—项目推介环节—抽奖—音乐 paty—退场

招商会议是指招商组织通过举办各种类型的会议，向外界介绍、宣传、推广自

身的投资环境、招商项目，促进沟通，厂建联系，以吸引客商前来投资的一种

招商引资活动。根据招商会招商的主题、内容、对象不同，可分为以下几种类

型： 招商会 ，投资研讨会，项目推介会，信息发布会根据项目进展情况及宣

传推广阶段要求，迫切需要召开招商座谈会。营造投资环境。争取广泛交流，

达成共识，促进合作。

招商会参考形式：项目商洽会、项目推介会 选择理由：此招商会应该在轻松愉

快的氛围中沟通、洽谈。广泛听

取商家建议意见，寻求共同合作点。应避免严肃紧张，具有谈判色彩

的形式。

二、招商会物料准备（招商会会展布置由执行公司制作）

三、招商会会场选择、布置场景 1、招商会地点： 2、场地费用： 3、布置场

景：

四、邀请人员名单：



1、政府相关领导、投资人员等

以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内

容。如要下载或阅读全文，请访问：
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