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一企业概况

1 企业相关信息

企业名称:天然 DIY面膜

法律模式:合伙制企业

联系地址:

电话:              

电子邮箱:

2 经营范围



[  ]制造业  [ 是 ]服务业   [  ]批发商   [  ]零售商   

3 商业计划简述

【产品或服务】：以在校大学生为主要服务对象，利用纯天然的水果

或蔬菜调制成健康无污染面膜。天然 DIY面膜现做现用，种类繁多，

针对不同肤质不同需求的顾客有不同的面膜类型，很大程度上避免了

过敏状况的发生。天然 DIY面膜纯天然，不含任何化学物质，且提供

送货上门服务。

顾客：以在校大学生为主，同时也面向社会接受各年龄层信赖天然

DIY面膜的中低档消费人群             

【所有者】 姓名：           地址：

             资质：在读本科生

           企业中的作用：经营者

           相关经历：无

【吸收就业人数】   3人

【启动资本】 投资      2000元

          运营资本  3000元

          总计      6000元

【资本来源】

合伙人出资：钟海燕：贰仟元整；

            王思欣：贰仟元整；

            郑运松：贰仟元整；



二商业构想和市场分析

1 商业构想描述

我公司确定的顾客主要是各大高校在校大学生其中更以大一至

大四女生为主要消费人群；

我公司主要满足在校女大学生希望得到价格实惠质量有保证的

天然 DIY面膜的需求；

我公司满足顾客需求的服务种类主要是个人皮肤护理类服务；

我公司将办公地点设置在高校校园中，以电话微信微博 QQ等形式接

受顾客需求。并利用公司成员本身即为在校大学生的优势，直接接近

顾客。

2 市场分析

（如地域城镇顾客种类市场规模竞争对手情况新企业所占的市场份

额等。）

我公司设置在昆明市云南财经大学校内，顾客是以大学生为主的

等其他中低档消费人群，昆明地区紫外线强，面膜市场前景很好，且

财大校园以女性群体居多，因此面膜前景更加可观。



就目前的市场观察而言，我公司主要竞争对手为社会上存在的各

名牌成品面膜。其优势主要有：经营体系成熟；有一定的名牌声誉，

为人们熟知；有一定的权威性；使用方便；其劣势有：价格偏高，不

适合广大学生消费；可能含有化学成分，对人体有害。然而据我公司

的观察，目前越来越多的女性选择自己做面膜，但是在学校里缺少完

备的做面膜器具和空间，且大学生时间有限，而且市场上还没有出现

类似我们公司的竞争对手，因此本公司前景较为可观。

三主营产品

1 产品或服务的详细描述

产品/服务 （1） （2）

种类 DIY面膜 提供护肤技巧方面的信息

对象

想要通过天然无刺激材料

来达到美肤效果的在校女

大学生

想要通过天然无刺激材料

来达到美肤效果的在校女

大学生

内容

根据顾客的个性化要求，为

其单独选定面膜种类制定

独特的护肤计划。

定期在微信公共平台发布

关于护肤技巧的信息

售后服务

与顾客保持全天候联系，根

据其需要随时提供疑难解

答

与顾客保持全天候联系，根

据其需要随时提供疑难解

答

产品/服务 （3） （4）



种类 提供送货上门服务 关于美白护肤信息的咨询

对象
订购面膜产品的云南财经

大学女大学生
仅需要这类信息的学生

内容



在电话或微信上订购的面

膜提供送货上门，货到付款。

针对顾客的个性化需要，单

独提供如：过敏性皮肤护肤

方法和注意事项等。

售后服务

与顾客保持全天候练习，根

据其需要随时提供疑难解

答

与顾客保持全天候练习，根

据其需要随时提供疑难解

答

四定价计划

产品/服务 （1） （2）

顾客愿意出的价格 中 低

竞争对手出的价格 高 中

我方价格 中低 免费提供

我方价格制订的原因
花费成本低，并且更

适合迎合学生消费

花费成本低，并且更

适合迎合学生消费

折扣空间 有（85％—9％） 无

产品/服务 （3） （4）

顾客愿意出的价格

竞争对手出的价格

我方价格 免费提供 免费

我方价格制订的原因
单项咨询信息搜集不

需要太多成本

折扣空间



五选址计划

1 企业的位置

我公司选址于——

2 选址此地的原因

第一我公司的成员全部是在读本科生，选择在校创业方便学习与

事业兼顾；

第二云南财经大学位于昆明地区，是云南省较为繁华的地段，市

场前景好，且昆明地区紫外线强，面膜需求大。

第三我公司的主要顾客人群便是大学生，特别是女大学生，财大

以女生居多，适合产品的宣传销售，节约成本。

3 通过将货物或服务销售给以下渠道来接近顾客：

[ 是 ]个人    [  ]零售商    [  ]批发商    [  ]其他人

4 选择这种分销方式的原因

本公司的经营项目是属于中介性质的信息咨询服务类别。服务类

行业本身并不需要依靠“零售商”“批发商”来帮助接近顾客，更多

是依靠个人宣传等方式。所以我公司视自身情况而定选择了这种服务

销售渠道。

六 促销计划

1 启动促销

向顾客宣传新企业开张的行动计划

⑴印刷宣传海报宣传单在云南财经大学分发，提高企业知名度；



⑵聘用校园代理，在寝室楼中进行宣传；

⑶制作宣传海报展板条幅进行悬挂宣传；

⑷同本校学生组织联系，与学生社团挂钩；

⑸创建自己的论坛网站进行宣传

另附上宣传单样本示意图：

七法律形式

企业法律形式为：普通合伙制企业

选择这种法律模式的原因：



可以从众多的合伙人处筹集资本，合伙人共同偿还债务，减

少了银行贷款的风险，使企业的筹资能力有所提高，同时，合伙

人对企业盈亏负有完全责任，有助于提高企业的信誉。而且合伙

企业在生产经营活动中所取得积累的财产，归合伙人共有。如有

亏损则亦由合伙人共同承担。损益分配的比例，应在合伙协议中

明确规定；未经规定的可按合伙人出资比例分摊，或平均分摊。

以劳务抵作资本的合伙人，除另有规定者外，一般不分摊损失。

八启动资金

启动资金估算 数量 金额

设备 面膜制作设备一套 400元整

面膜材料 适量 300元整

其他 宣传 300元整

总计 1000元整

一个月的员工工资 3人 1800元整

一个月的经营支出 200元整

总运营资本 2000元整

总启动资本 3000元整

九启动资金来源

资金来源

类别 来源 状况（持续时间/利息） 金额



[是]自己的储蓄 1000整所有者权益

资本 [是]合作伙伴 2000整

   总资金 3000整



十组织机构与员工

1 企业组织及职员要求

职位 任务职责和资质

总经理 全面领导工作确定企业发展目标方向负责企业主要事务

的决定

财务总监 主要负责公司财务方面各事项的处理，保证公司资金运

营的正常进行

销售总监 主要负责顾客接待问题解答以及产品的宣传工作

外联人员 负责对外拓展业务关系；寻找投资合作伙伴；宣传等对

外业务

业务人员 负责具体的业务联系以及信息资料的查找采集和产品的

派送

2 组织结构图

以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。

如要下载或阅读全文，请访问：

https://d.book118.com/725321234130011303

https://d.book118.com/725321234130011303

