


    有一家公司要招聘一名销售
经理，待遇丰厚。有3个人通过
笔试，公司决定对其面试，面试
的内容，是安排这3名应聘者，
将木梳子卖给和尚。

关于销售



故事１

第一个人，跑遍了各大寺庙，
向和尚推销梳子，结果被骂
得狗血喷头。回来的路上遇
见了一个有头皮屑的小和尚，
好说歹说销售了1把梳子



故事２

第二个人，跑到了当地最高的
寺庙，找到了主持，并告诉
主持说：游人来的时候，头
发很乱，在拜佛之前梳一下，
对佛主尊重。在他的鼓动下，
主持买下了10把梳子.



故事３

第三个人，选择了一家香火最旺的寺
庙，摆了一个地滩，并将梳子起了
一个很好的名字叫“积德梳”，每
当游人走过来的时候，他就说，用
“积德梳”梳头，就可以把昨天的
晦气梳掉，使你前程似锦。结果第3
个人卖掉了1000把梳子。



结果

显然，

第三个人被录取了，

因为他推销的梳子最多。

     其实销售并不难,只是没有找到
方法而已,成功一定有技巧.



方法的来源

求助书本 

自己摸索

主管辅导

参加培训



第一单元 :  培训理念



培训理念（一）

所遇见的人员

所上过的课程

所阅读的书籍



培训理念（二）



培训理念（三）



培训理念（四）
　



培训理念（五）

在被培训中学会培训

在被管理中学会管理



培训理念（六）

合理的要求是训炼

不合理的要求是磨练



培训理念（七）

学习是为了

               更好的行动！



培训理念（八）

好的表现

          一定源于

                     严格的训练！

                                                           



课前训练
（一）问好练习
讲师问候：各位精英们，上午好！

学员回馈：好——
讲师问候：各位精英们，上午好！

学员回馈：好、很好、非常好！
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