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• 直播间前景商品设置

• 网络直播也正在改变人类的购买方式

• 遵守法律法规

• 思政素材
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随着直播带货的兴起，直播间的商品展示

与设计的好坏也影响着商品成交量，并且

也会影响店铺的很多自然流量。

直播带货的兴起

直播间的产品该如何陈列是商家关心的重

点，合理的摆放和展示可以突出直播主题

并吸引观众。

商品陈列的重要性

为了确保直播间商品陈列的合理性，商家

需了解目标客户的需求和喜好，以便更好

地调整商品陈列策略。

了解产品需求

通过精心策划和设计，将商品以最佳的方式

展示出来，可以吸引更多的潜在客户并提高

销售业绩。

提升销售效果

引言



本节课将介绍直播间前景商品设

置和商品陈列注意事项，帮助大

家掌握网络直播运营的技能。

掌握运营技能

通过学习本节课的内容，大家可

以更好地了解如何设置和陈列商

品，从而提升直播间的销售效果。

提升销售效果



直播间前景商品设置01



在直播间的前景可以放置
一些装饰品，如假花、绿
植等，以增添一种独特的
氛围。

直播间装饰 绿植装饰 灯光效果

对于卖货的直播间来说，
在直播开始前或过程中，
将本场直播的引流款或福
利款摆放在显眼的位置。

主播可以通过特别设计的
展示架或灯光效果，将产
品放在最显眼的位置，让
观众无法忽视。
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装饰品增添独特氛围



抢购气氛
美妆日化建议放在显眼的位置，烘托抢购
的气氛，方便用户可以直观的看到口红的

色号。

重点展示
产品的摆放应该以展现亮点为原则，不占
据整个直播间的空间，最好控制在1/3以

内。

颜色鲜艳
不同口红色号会让大家产生强烈的了解欲
望，但是产品的摆放数量不宜过多，过多
的产品摆放会带来视觉冲击。

视觉焦点
既能够让观众集中注意力，又不会让直播
间显得过于拥挤，这样的产品摆放方式才
是最佳的。

装饰品增添独特氛围



在直播间中，引流款或福
利款的产品摆放位置非常
重要，需要放在显眼的位
置。

引流款或福利款

通过将引流款或福利款摆
放在显眼的位置，可以吸
引顾客的目光，提高销售
的效果。

吸引顾客

主播可以展示一些产品作
为亮点，例如通过特别设
计的展示架或灯光效果来
突出产品。

展示产品

引流款或福利款摆放在显眼位置
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烘托气氛
美妆日化建议放在显眼的位置，烘
托抢购的气氛，方便用户可以直观

的看到口红的色号。

重点展示
产品的摆放应该以展现亮点为原则，不占
据整个直播间的空间，最好控制在1/3以
内。

视觉焦点
既能够让观众集中注意力，又不会让直播
间显得过于拥挤，这样的产品摆放方式才
是最佳的。

颜色鲜艳
不同口红色号会让大家产生强烈的了解欲
望，但是产品的摆放数量不宜过多，过多

的产品摆放会带来视觉冲击。

引流款或福利款摆放在显眼位置



产品特点

展示方式

销售策略

售后服务

产品亮点设计吸引观众目光

讲解产品特点，突出产品优势，

吸引目标客户群体。

价格策略、赠品策略、活动策

略等，提高销售业绩和客户满

意度。

通过演示、对比、解释等方式，

生动展示产品的独特性和优势，

吸引顾客购买。

专业的售后服务团队，提供安

装、培训、售后等一站式服务，

解决用户后顾之忧。
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