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摘要
说明：在两页纸内完成本摘要。

【摘要内容参考】

公司基本情况（公司名称成立时间注册地区注册资本，主要股东股份比例，主营业务，

过去三年的销售收入毛利润纯利润，公司地点电话传真联系人。） 

2 主要管理者情况

（姓 名 性 别 年 龄 籍 贯 ， 学 历 /学 位 毕 业 院 校 ， 政 治 面目，行业从业年

限，主要经历和经营业绩。）

3 产品/服务描述（产品/服务介绍，产品技术水平，产品的新颖性先进性和独特性，

产品的竞争优势。）

4 研究与开发（已有的技术成果及技术水平，研发队伍技术水平竞争力及对外 合

作 情 况 ， 已 经 投 入 的 研 发 经 费 及 今 后 投 入 计 划 ，

对 研 发 人 员 的 激 励 机 制。）5 行业及市场（行业历史与前景，市场规

模及增长趋势，行业竞争对手及本公司竞争优势，未来 3年市场销售预测。）6 营

销策略（在价格促销建立销售网络等各方面拟采取的策略及其可操作性和有效性，

对销售人员的激励机制。）7 产品制造（生产方式，生产设备，质量保证，成本

控制。）8 管理（机构设置，员工持股，劳动合同，知识产权管理，人事计

划。）9 融资说明（资金需求量用途使用计划，拟出让股份，投资者权利，退出方

式。）10 财务预测（未来 3年或 5年的销售收入利润资产回报率等。1 1

风险控制（项目实施可能出现的风险及拟采取的控制措施。）

`
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第一部分公司基本情况

公司名称 成立时间 注册资本 实际到位资本 其中现金到位 无形资产占股份比

例% 注册地点 公司性质为：请填写公司性质，如：有限公司股份有限公司合伙企业个人独资等，

并说明其中国有成份比例私有成份比例和外资比例。公司沿革：说明自公司成立以

来主营业务股权注册资本等公司基本情形的变动，并说明这些变动的原因目前公司主要

股东情况：列表说明目前股东的名称及其出资情况。

股 东 名 称  出 资 额  出 资 形 式  股 份 比 例  联 系 人  联 系 电 话

甲方

乙方

丙方

丁方

戊方

目前公司内部部门设置情况：以组织机构图来表示。

本公司的独资控股参股的公司以及非法人机构的情况：以图形方式表示，如。

公司曾经经营过的业务有

公司目前经营的业务为

主营业务为

公司目前职工情况：如：拥有员工人，其中大专以上文化程度的有人，占员工总

数%，大学本科以上的有人，占员工总数%，硕士学位（含中级职称）以上的有，

占员工总数%，博士学位（含高级职称）以上的有人，占员工总数%



；最好列表说，：

员工人

数

大专以

上文化

程度

大学本

科

硕 士

（中级

职称）

博 士

（高级

职称）

人数 比例 人数 比例 人数 比例 人数 比例

公司经营财务历史：

列表说明

（单位：万元）

项目 本年度 前一年 前两年 前三年

销售收入

毛利润

纯利润

总资产

总负债

净资产

公司近期及未来 3  ~  5 年要实现的目标（行业地位销售收入市场占有率

品品牌以及公司股票上市等）公司近期及未来 3 ~ 5 年的发展方向发展和实现的

目标：

第二部分公司管理层

董事会成员名单

序号 职务 姓名 工作单位 联系电话

1 董事长

2 董事

3 董事

4 董事



5 董事

6 董事

7 董事

8 董事

9 董事

  

董事长性别年龄籍贯 学历学位所学专业职称 毕业院校户口所在地联系话 主要

经历和业绩：着重描述在本行业内的技术和管理经验和成功事例。 

总经理 

技术开发负责人 

市场营销负责人 

财务负责人 

其他对公司发展负有重要责任的人员（可增加附页） 

第 三 部 分   产 品 /服 务  

产品/服务描述(这里主要介绍拟投资的产品/服务的背景目前所处发展阶段

与同行业其它公司同类产品/服务的比较，本公司产品/服务的新颖性先进性和

独特性，如拥有的专门技术版权配方品牌销售网络许可证专营权

特许权经营等。)  

公司现有的和正在申请的知识产权（专利商标版权等） 

专利申请情况 

产品商标注册情况 

公 司 是 否 已 签 署 了 有 关 专 利 权 及 其 它 知 识 产 权 转 让 或 授

权 许 可 的 协 议 等 ， 如 果 有，请说明，并附主要条款 

目标市场：这里对产品面向的用户种类要进行详细说明。

产品更新换代周期：更新换代周期的确定要有资料来源。

产品标准：详细列明产品执行的标准。 



详细描述本公司产品 /服务的竞争优势（包括性能价格服务等方面）

产品的售后服务网络和用户技术支持 

第 四 部 分 研 究 与 开 发  

公司已往的研究与开发成果及其技术先进性（包括技术鉴定情况获国际国家省市

及有关部门和机构奖励情况）

公司参与制订产品或技术的行业标准和质量检测标准情况  

国内外情况，公司在技术与产品开发方面的国内外竞争对手（5 家）情况，以及公司为

提高竞争力拟采取的措施。 

到目前为止，公司在技术开发方面的资金总投入是多少，计划再投入的开发资金

是多少（列表说明每年购置开发设备开发人员工资试验检测费用以及与开

发有关的其它费用

 

请说明，今后为保证产品质量产品升级换代和保持技术先进水平，公司的开发方

向开发重点和正在开发的技术和产品

公司现有技术开发资源以及技术储备情况 

公司寻求技术开发依托（如大学研究所等）情况，合作方式公司将采取怎样的激

励机制和措施，保持关键技术人员和技术队伍的稳定公司未来 3 ~ 5 年在研发资

金投入和人员投入计划（万元）

年份 第一年 第二年 第三年 第四年 第五年

资金投入

人员（个）

第五部分行 业 及 市 场 情 况  

行业情况（行业发展历史及趋势，哪些行业的变化对产品利润利润率影响较大，

进入该行业的技术壁垒贸易壁垒政策限制等，行业市场前景分析与预测

）过

去 3 ~ 5 年各年全行业销售总额：一定要列明资料来源。 

（万元）



年份 前 5 年 前 4 年 前三年 前 2 年 前 1 年

销售收入

销售增长率

未来 3 ~5 年各年全行业销售收入预测：一定要列明资料来源。（万元） 年

 

年份 第一年 第二年 第三年 第四年 第五年

本公司与行业内五个主要竞争对手的比较：

主要描述在主要销售市场中的竞争对手。 

竞争对手          市场份额           竞争优势       竞争劣势

本公司

市场销售有无行业管制，公司产品进入市场的难度分析 

公司未来 3 ~ 5 年的销售收入预测（融资不成功情况下）（万元） 

年份    第 1 年   第 2 年 第 3 年第 4 年第 5 年 

销售收入 

市场份额 

公司未来 3 ~ 5 年的销售收入预测（融资成功情况下）（万元） 

年份第 1 年第 2 年第 3 年第 4 年 第 5 年 

销售收入 

市场份额 

 

第 六 部 分 营 销 策 略  

产 品 销 售 成 本 的 构 成 及 销 售 价 格 制 订 的 依 据 如 果 产 品 已

经 在 市 场 上 形 成 了 竞 争 优势，请说明与哪些因素有关（



如成本相同但销售价格低成本低形成销售价格优势以及产品性能品牌销售渠道

优于竞争对手产品，等等）在建立销售网络销售渠道设立代理商分销商方面的策

略与实施在广告促销方面的策略与实施 

在产品销售价格方面的策略与实施 

在建立良好销售队伍方面的策略与实施 

产品售后服务方面的策略与实施 

其它方面的策略与实施 

对销售队伍采取什么样的激励机制 

第 七 部 分 产 品 制 造  

产品生产制造方式（公司自建厂生产产品，还是委托生产，或其它方式，请说明原因） 

公司自建厂情况下，购买厂房还是租用厂房，厂房面积是多少，生产面积是多少，

厂房地点在哪里，交通运输通讯是否方便 

现有生产设备情况（专用设备还是通用设备，先进程度如何，价值是多少，是否

投保，最大生产能力是多少，能否满足公司产品销售增长的要求，如果需要增加

设备，采购计划采购周期及安装调试周期；如果需要大规模建设，是否选择“交

钥匙”方式进行，“交钥匙”工程的承包机构是否提供工期质量方面的保证，如

何对这些保证加以实施？） 

请说明，如果设备操作需要特殊技能的员工，如何解决这一问题 

简述产品的生产制造过程工艺流程 

如何保证主要原材料元器件配件以及关键零部件等生产必须品的进货渠道的

稳定性可靠性质量及进货周期，列出 3 家主要供应商名单及联系电话。 

主要供应商

1 

2      

3         

正常生产状态下，成品率返修率废品率控制在怎样的范围内，描述生产过程

中产品的质量保证体系以及关键质量检测设备



产品成本和生产成本如何控制，有怎样的具体措施 

以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。

如要下载或阅读全文，请访问：

https://d.book118.com/738003103063006111

https://d.book118.com/738003103063006111

