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第1章 国际购物中心商业地产招商
营销课件

 



课程简介

本课程将介绍国际购物中心商业地产招商营销的基本概念和实

践经验。通过本课程，您将了解如何在商业地产领域中进行招

商营销，并掌握相关的实践技巧。



国际购物中心概述

商业地产的核心组

成部分

定义和特点

全球购物中心发展的

演变

发展历程和趋势

购物中心特有的商业

经营模式

商业模式

品牌商家与购物中心

的合作方式

战略合作关系



市场调研与定位

了解消费者需求和市场竞争

市场调研重要性01

03

 

 

02

明确购物中心的定位和目标受众

定位与目标群体



招商合作模式

多品牌合作

品牌共享资源与顾客

购物中心提供共同推广

联合推广
品牌合作共同推广

购物中心提供联合活动

租金合作

品牌按租金形式合作

购物中心提供灵活租金政策

独家合作

品牌独占一席之地

购物中心提供专属服务



 

品牌推广与营销

购物中心的品牌推广和营销至关重要，通过
有效的营销策略和活动，可以吸引更多品牌
商家入驻，提升购物中心的知名度和影响力。
在这一部分，我们将分享一些关键的品牌推
广技巧和营销策略，帮助您打造成功的商业
地产招商
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第2章 国际购物中心发展趋势

 



 

未来购物中心设计趋势

未来购物中心的设计理念和趋势是不断变化
的，数字化和智能化技术将会对购物中心产
生重大影响。现代购物中心设计需紧跟时代
潮流，注重环保和智能化设备的应用，为顾
客打造更便捷、舒适的购物体验。



社交媒体与购物中心

社交媒体对购物中

心招商营销起到促

进作用，能够快速

传播品牌信息和吸

引顾客。

招商营销作用

利用社交媒体平台可

以提升购物中心的品

牌形象，增加知名度

和影响力。

品牌形象提升

购物中心可以通过社

交媒体与顾客互动，

提高顾客参与度和购

物体验。

互动营销

借助社交媒体平台，

购物中心可以更好地

了解顾客需求，改善

用户体验。

用户体验改善



跨界合作与创新模式

创新模式影响

创新模式可以带来购物中心的差异化竞

争优势，提升品牌认知度和市场地位。

合作共赢

通过跨界合作和创新模式，购物中心与合作

伙伴可以实现共赢，促进业务发展和品牌合

作。

开拓新业务

购物中心与其他行业的合作可以拓

展新的业务领域，实现商业模式的

创新和升级。

跨界合作模式

购物中心与其他行业的跨界合作

可以实现资源共享，拓展业务领

域，创造更多合作机会。



可持续发展与环保理念

购物中心的可持续发展对环境保护和资源利用至关

重要，是企业社会责任的体现。

重要性认识01

03

环保方面的努力不仅有助于节约资源，还可以提升

购物中心的社会形象和信誉，获得顾客认可。

社会效益

02

购物中心可以倡导环保理念，减少能源消耗、减少

排放，努力打造绿色环保的商业地产。

环保倡导



互联网+与购物中心发展

互联网+时代给购物

中心带来了新的挑

战，也带来了更多

的商机和发展机遇。

挑战与机遇

购物中心需要进行数

字化转型，整合线上

线下资源，提升服务

水平和用户体验。

数字化转型

利用智能化技术，购

物中心可以提高管理

效率和运营水平，实

现精细化运营和管理。

智能化应用

互联网+为购物中心

带来了创新的营销模

式，通过线上线下结

合，实现全渠道营销。

创新营销模式
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第3章 商业地产招商案例分析

 



 

案例一：XXX购物中心

XXX购物中心采取了多元化的招商策略，
包括引入国际品牌、举办主题活动等，取得
了良好的市场表现。其成功的招商经验包括
精准定位目标客群、灵活应对市场变化，但
也有教训是在招商合作中要注重协议细节和
品牌形象保护。



案例二：XXX购物广场

与品牌合作密切

招商合作模式

多渠道推广

品牌推广策略

在当地市场占有率高

影响力分析

 

 



案例三：XXX购物城

活跃平台互动

社交媒体营销策略01

03

 

 

02

打造创新服务

跨界合作案例
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