
                                      
                           

酒店店庆活动方案（热门 13 篇） 

酒店店庆活动方案 第 1篇 

    一、活动目的  

    庆祝 xx 酒店发展有限公司成立十三周年店庆，树公民企业新形象，

提高 xx酒店的`美誉度，并借此机会回馈新老朋友。  

    二、活动主题  

    予我十三年宁静志远又一朝(继往开来十三周年庆)  

    三、活动时间  

    20xx 年 5月 18 日——20xx 年 6月 18 日  

    四、活动具体内容  

    活动一：零点消费大赠送：  

    单桌消费：  

    1)消费满 101 元以上，送：38 元餐饮代金券+20 元客房券+公民贵宾

扑克牌壹副;  

    2)消费满 300 元以上，送：48 元餐饮代金券+20 元客房券+公民贵宾

扑克牌壹副;  

    3)消费满 500 元以上，送：48 元餐饮代金券+20 元客房券+公民精美

太阳伞壹把+公民贵宾扑克牌壹副;  

    4)消费满 800 元以上，送：68 元餐饮代金券+20 元客房券+公民精美

太上有立德，其次有立功，其次有立言，虽久不废，此谓不朽。——《左传》



                                      
                           

太阳伞壹把+公民贵宾扑克牌壹副;  

    活动二：公民花园、宴席乐园(食在公民、乐在公民)  

    1、餐厅婚宴、乔迁宴、生日宴、满月宴优惠活动;  

    1)宴席满 10 桌，送：300 元代金券;  

    2)宴席满 20 桌，送：600 元代金券;  

    3)宴席满 30 桌，送：900 元代金券  

    2、联手三大酒水供应商、同贺店庆、共同酬宾;(提供超市平价白酒、

啤酒、饮料)  

    1)口子窖：二星口子窖、三星口子窖买壹件赠送 2升饮料壹件;  

    2)关公坊：六年关公坊、精品关公坊买壹件赠送 2 升饮料(百事或雪

碧)壹件;  

    3)黄鹤楼：二星黄鹤楼、三星黄鹤楼买壹件赠送 2.5 升饮料壹件。  

    活动三：客房优惠  

    1)凡入住本店客人每间均赠送 20 元餐厅消费券壹张+贵宾扑克牌壹

副;  

    2)棋牌室特惠 10 元/时，101 元封顶;  

    3)四楼单间特价房 70元/间。  

    活动四：随园、花园携手共庆、真情大奉送  

    1)凡在 5 月 18 日—6 月 18 日期间，在随园会馆消费满 500 元送 48

元(以此类推)+花园店客房 20 元代金券贰张  

学而不知道，与不学同；知而不能行，与不知同。——黄睎



                                      
                           

    2)凡在随园会馆消费的客人每桌均赠送贵宾扑克牌壹副。  

    活动五：公民公益大讲堂  

    为更好的服务公民的贵宾客户，届时会特邀国内顶尖大师亲临我店授

课，对公民会员进行服务，提供大家感兴趣课程。  

    a、x老师讲授“魅力女性”;  

    b、其它课程待定，如：儒家教育、三字经、易经等。  

酒店店庆活动方案 第 2篇 

    20xx 年 1月 21 日是我酒店开业庆典五周年纪念，在我酒店开业五年

来，在我们共同努力积极开拓下，所有员工团结奋进，业绩与日俱增，博

得了许多市县领导的好评，让锰都大酒店成为了秀山一颗璀璨的明珠！  

    一、活动主题：  

    热烈祝贺锰都大酒店开业五周年店庆、圣诞、元旦三重喜庆，魅力锰

都、精彩无限，感恩回馈，宾主联谊。  

    二、活动目的  

    在我酒店开业五周年庆典之即及 12月 24日圣诞节和 1月 1日元旦节

的来临，借助五周年庆典与圣诞、元旦三重喜庆交集扩大酒店的知名度，

对外树立酒店形象，加强与商务客户，兄弟行业之间的感情联系，进一步

提升锰都大酒店在秀山地区的影响力，稳定和巩固老客户，进行情感营销，

培养客户忠诚度。  

    三、活动要求  

好学近乎知，力行近乎仁，知耻近乎勇。——《中庸》



                                      
                           

    1、喜庆的现场布置，整体烘托出轻松、愉悦、热闹的氛围。重点突

出隆重、大方、简朴、喜庆的氛围酒店周年庆策划方案 2、密切结合店庆，

圣诞节，元旦节三重喜庆布置酒店、会场。  

    四、活动内容  

    1、邀请兄弟集团嘉宾及酒店大客户，老客户、合作单位等一同参加

此次周年庆典活动。  

    2、营销部美工负责全程照相，营销客户、新老客户、各兄弟集团嘉

宾、各赞助单位。  

    3、酒店内外环境的布置。  

    4、酒店五周年庆典联谊会在酒店多功能厅举行。  

    5、酒店各部门自己组织节目（营销部 4 个、人力资源部 1 个、财务

部 1个、领导组 2个、工程部 1个、前厅部 2个、餐饮部 3个、房务部 2

个），兄弟联谊单位联谊节目，宾主互动联谊节目，内穿插店庆感恩回馈

抽奖活动、现场评判嘉奖活动。  

    6、酒店文艺节目汇演。  

    7、酒店领导、部门经理为现场评委（人力资源部指定具体人员）。  

    8、现场颁奖嘉宾（酒店领导）。  

    9、有奖征文演讲（我是锰都人）、评三个等级奖、一等奖（奖金现金

300 元、二等奖现金 200 元，三等奖现金 101 元）。  

    10、文艺汇演节目评特等奖 1名（奖现金 600 元）一等奖 1名（奖现

吾日三省乎吾身。为人谋而不忠乎?与朋友交而不信乎?传不习乎? ——《论语》



                                      
                           

金 400 元）二等奖 2 名（奖现金各 200 元）三等奖 3 名（奖现金各 101

元）。  

    11、凡参加有奖征文演讲的各奖参与奖 50元（限报名前 10 名）。  

    12、嘉宾现场抽奖活动（奖品可为餐饮代金卷、客房代金卷、康乐部

代金卷、圣诞店庆吉祥物礼品等，设特等奖 1名，奖免费标间一晚，一等

奖 1名，奖餐饮代金卷 200 元，二等奖 2名，各奖康乐代金卷 101 元三等

奖 3名，各奖店庆新年礼品一份）。  

    xx、酒店评出优秀部门班组、优秀员工，优秀管理人员，可在店庆活

动上由锰都领导现场颁奖（具体奖品按酒店奖金制度发放），此项也可以

在年底总结会上进行，由领导定夺。  

    五、酒店内外环境布置  

    电子显示屏内容：  

    1、热烈祝贺锰都大酒店开业五周年！店庆，圣诞，元旦三重喜庆！  

    2、“锰都五年感谢有您”倾情促销月序幕启动，敬请光临！  

    3、锰都大酒店诚挚感谢各界朋友的支持与厚爱！  

    六、会场布置  

    1、如果是在圣诞节举行店庆，酒店大厅摆圣诞树、各种圣诞气息的

贴图、彩带。  

    2、多功能厅门口放气球彩门。  

    七、活动安排（店庆联谊会活动流程）  

勿以恶小而为之，勿以善小而不为。——刘备



                                      
                           

    1、12 月 24 日 18：00—18：30 庆典启动仪式。（领导讲话，嘉宾代

表讲话）  

    2、18：30—22：00 文艺汇演、现场颁奖等。（具体流程见详细节目

单）  

    3、22：00 联谊会结束后所有管理人员送嘉宾离店。  

    八、经费预算  

    1、策划内现有的现金奖励 2800 元。  

    2、酒店优秀管理人员，优秀员工，优秀团队奖励。（按酒店奖励制度

发放，此项可以在年底工作总结会上进行）  

    3、各种小礼品、圣诞店庆吉祥物等礼品 500 元。  

    4、嘉宾现场抽奖。（免费标间一晚 228 元、代金卷 550 元、店庆礼品

三份）  

    5、店内、会场布置 500 元。  

    总计费用约 6000 元左右。  

    九、广告宣传  

    1、制定简单的宣传单。（内部制定）  

    2、营销部发放邀请函。（忠诚客户、赞助商、联谊单位等）  

    3、大厅放欢迎水牌。  

    4、LED显示。  

酒店店庆活动方案 第 3篇 

人人好公，则天下太平；人人营私，则天下大乱。——刘鹗



                                      
                           

    9 月 28 日是我酒店开业庆典一周年纪念，在我酒店开业一年来，在

我们共同努力积极开拓下，业绩与日俱增，博得了许多省市领导的好评。  

    一、活动主题：热烈祝贺界江国际大酒店开业一周年魅力界江、精彩

无限  

    二、活动目的  

    在我酒店开业一周年庆典之即及十月一国庆节的来临，借助周年庆典

与黄金周扩大酒店的知名度，对外树立酒店形象，加强与商务客户，市、

县领导的感情联系，进一步提升界江酒店在鹤岗地区的影响力，为开辟省

内、省外市场做铺垫，从而取得一定的经济效益和社会效益。  

    三、活动要求  

    1、喜庆的现场布置，整体烘托出轻松、愉悦、热闹的氛围。重点突

出隆重、大方、简朴的氛围  

    2、密切结合大众消费，关注大众饮食习惯，借助大众习惯进行营销

推出周年庆典、黄金周促销活动。  

    3、加大媒体炒作方法，媒体-促销-广告相结合。  

    四、活动内容  

    1、邀请市、县领导嘉宾及酒店大客户，合作单位等一同参加此次周

年庆典活动。  

    2、联系萝北、鹤岗电视台日报社针对此次活动进行报道，邀约哈市、

鹤岗同行业酒店在媒体同庆。  

太上有立德，其次有立功，其次有立言，虽久不废，此谓不朽。——《左传》



                                      
                           

    3、酒店内外环境的布置。  

    4、酒店周年庆典酒店门前举行庆典仪式。  

    5、回顾一周年酒店所经历的照片及活动特写。圣诞节  

    亲子活动、帮助敬老院、升旗仪式、募捐活动等。  

    6、邀请参加活动领导嘉宾用餐。  

    电子显示屏内容：  

    1、热烈祝贺界江国际大酒店开业一周年!  

    2、 “界江一年感谢有你”倾情促销月序幕启动，敬请光临!  

    3、界江国际大酒店诚挚感谢各界朋友的支持与厚爱!  

    横幅、竖幅悬挂位置：酒店正门前 8条  

    条幅内容：  

    竖幅：  

    龙腾庆界江·凤舞贺庆典!  

    龙腾庆界江·醒狮贺庆典!  

    横幅：  

    XXXXX 单位热烈祝贺界江国际大酒店一周年庆典!6条  

    正门前布置  

    1.正门前铺红色地毯  

    2.正门前摆放立式讲台，讲台上放置鲜花。  

    3.停车场周围插入彩旗。  

不飞则已，一飞冲天；不鸣则已，一鸣惊人。——《韩非子》



                                      
                           

    气拱门、气球布置  

    1.入口处放置 12 米彩拱门一座。  

    2.酒店门口两侧放置2个氢气球，楼前入口空地两侧放置2只氢气球。  

    大堂内布置  

    1、大堂门两侧玻璃下摆放红掌 36 盆，各 18 盆。  

    2、大堂接待台上左右两侧各摆放 1盆苹果。  

    3、电梯口旁两侧各摆放 1盆蒲葵。  

    4、大堂门口至电梯口铺红地毯。  

    5、准备花篮 6个，放置门前补缺。  

    费用详单见附表  

    会场示意图(见附表)：  

    六、活动安排  

酒店店庆活动方案 第 4篇 

    一、推广形式  

    (一)xx 西餐(以下工作由西餐厅负责)  

    1、凡在儿童节当天(6 月 1 日—周日)来西餐厅用儿童节半自助餐的

家庭，成人两位合计 128 元(每位 64 元)，儿童享受免费优惠。  

    注：如一大人带一小孩，儿童可按半价优惠，即优惠价合计 96元(成

人 64 元，儿童 32元)。  

    2、自助餐的内容除西式美食外，还将设立儿童特色美食台(包含：汉

以铜为镜，可以正衣冠；以古为镜，可以知兴替；以人为镜，可以明得失。——《旧唐书·魏征列传》



                                      
                           

堡、热狗、串烧、雪糕、特饮、茨条等)  

    3、凡来硅谷西餐用餐的儿童均可获赠由酒店送出的一份精美礼物—

—多功能电子益智宝(酒店有现货)。  

    (二)xx 酒家(以下工作由中餐厅负责)  

    1、在儿童节当天(6 月 1 日)午、晚饭市凡来中餐厅消费的家庭儿童

均可获赠酒店准备的精美食品礼盒一份(包装盒制作由总办配合，食品制

作由中、西餐共同完成，内包装盒领用及消毒工作由中餐具体负责);  

    2、儿童节促销时段其它优惠不得同时使用;  

    3、凡儿童节来用餐的儿童还可获赠由酒店送出的精美汽球一个。  

    二、店内装饰、气氛  

    1、餐厅店面贴一些卡通图片及“儿童节快乐”中英文美术招贴字;(由

美工配合餐饮部在 16日前完成)  

    2、用各色汽球布置餐厅，渲染节日气氛;(由餐饮部在 16 日前完成)  

    3、由餐厅在周末分别布置礼品展台，对茶市客人进行有针对性的促

销工作  

    4、从五月下半月起逢周六、周日午、晚市在西餐厅播放卡通音乐及

电视片。(由工程部配合在 16日前完成)  

    三、广告宣传  

    1、宣传单张(由美工负责制作，16 日前完成)  

    2、报纸广告(由营销部负责，5月 29 日在南山报上做广告);  

人人好公，则天下太平；人人营私，则天下大乱。——刘鹗



                                      
                           

    3、海报制作(由美工负责设计，并制作彩色喷绘图加 KT 板张贴于大

堂立柱正面，16日前完成)。  

    四、促销分工  

    1、宣传单张的派发由中、西餐、营销部共同完成;  

    2、散客预订工作由中西餐负责;  

    3、常客、协议客预订工作由中餐及房务营销负责;  

    4、促销及预订工作由方赞能总监全面负责。  

酒店店庆活动方案 第 5篇 

    一、活动主题  

    魅力华海，精彩无限  

    二、活动目的  

    1、宣传华海酒店，营造声势、树立品牌、塑造形象。  

    2、提高经济价值和社会价值，增加其知名度与影响力。  

    3、为华海酒店凝聚人气，利用有效、强大的宣传攻势，形成强大的

宣传焦点，形成在媒体心目中的公关体系。  

    4、在华海酒店开业 xx周年之际，加强与商务客户，兄弟行业之间的

感情联系，进一步提升华海酒店的影响力，稳定和巩固老客户，进行情感

营销，培养客户忠诚度。  

    三、活动要求  

    喜庆的现场布置，整体烘托出轻松、愉悦、热闹的氛围。重点突出隆

海纳百川，有容乃大；壁立千仞，无欲则刚。——林则徐



                                      
                           

重、大方、喜庆的氛围。  

    四、活动前期宣传  

    1、媒体的选择：《都市晚报》杂志社、出租车媒体、公交车身广告、

站牌广告。  

    2、媒体作用：邀请各媒体对华海酒店进行全方位的报道，配合户外

广告让酒店的知名度提升，让更多的人了解华海酒店。  

    3、媒体宣传实施方案：  

    （1）活动当天，请主打媒体《都市晚报》杂志放在醒目位置，对整

个活动进行报道，并深入挖掘其潜在的新闻价值，后续连续报道，让华海

酒店成为市民的话题焦点。  

    （2）在公交车车身上、公交车广告牌上、出租车广告运用栩栩如生

的广告画面向社会公布酒店活动喜庆气氛以及品牌传播，广告突出气势和

时尚元素，公交站广告牌要选择在繁华地段（如：火车站、步行街等，人

流密集地），要体现酒店的特色、风格与文化。  

    4、贵宾的邀请与礼品  

    （1）通过邀请函、电话邀请、报纸广告邀请等，邀请必须在周年庆

活动的三天前发出，提前一天电话落实。  

    （2）礼品要有酒店特色，具有纪念价值，品味高尚、外观美观，要

有实际价值。（如：印有酒店名称的打火机、手机袋等）  

    （3）所需资料：领导讲话稿、酒店宣传资料、主持人发言稿、活动

长风破浪会有时，直挂云帆济沧海。——李白



                                      
                           

具体执行。  

    五、活动主要内容  

    1、邀请兄弟集团嘉宾及酒店大客户，老客户、合作单位等一同参加

周年庆典活动。  

    2、联系当地电视台报道，邀请同行业酒店同庆。  

    3、酒店内外环境的布置。  

    4、酒店五周年庆典在酒店门前举行庆典启动仪式。（剪彩、领导讲话、

总经理致答谢词）  

    5、回顾五周年酒店酒店所经历的照片及活动特写。（周年庆酒店的各

种促销、升旗仪式、酒店的周年庆晚会等）  

    6、酒店的文艺节目表演  

    六、酒店内外环境的布置  

    （一）正门前的布置。  

    1、正门前铺红色地毯。  

    2、正门前摆正式讲台，在讲台上放置鲜花。  

    3、停车场周围插上彩旗。  

    4、入口处放置 12 米彩色拱门一座。  

    5、酒店门口两侧放置 2个氢气球，楼前入口空地放置 2个氢气球。  

    （二）大堂内布置  

    1、大堂接待台上放置 2个花篮。  

天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿其体肤，空乏其身，行拂乱其所为。——《孟子》



                                      
                           

    2、大堂门口至电梯口铺上红地毯。  

    3、电梯口两侧摆上植物。  

    4、准备 6个花篮，放置门口补缺。  

    5、酒店内部用金黄色的闪光灯进行装饰，以色彩艳丽的气球做点缀，

突出欢庆的气氛。  

    七、活动安排  

    （一）剪彩流程  

    （二）具体安排  

    1、酒会策划与准备期  

    （1）节目收集：由节目组负责，采用由礼仪公司协调确定的节目，

确定两名主持人。  

    （2）前期宣传：由策划服务部负责；  

    （3）舞台确定：由策划服务部负责，结合舞台要求，组织布置。  

    （4）物品购买与场地确定：由后勤组负责，必须在酒会前一天落实

好。  

    （5）确定酒会到场人员名册：由后勤组负责，于酒会前一周列出名

单。  

    2、举办地点：酒店三楼宴会厅。  

    3、酒会流程  

    （1）19：00——19：30来宾进场与签到；  

士不可以不弘毅，任重而道远。仁以为己任，不亦重乎?死而后已，不亦远乎? ——《论语》



                                      
                           

    （2）20：00 主持人宣布仪式开始；  

    （3）20：35——20：40 总经理、嘉宾致词；  

    （4）20：45——21：05 精彩文艺表演，抽奖；  

    （5）21：15——23：00 自由舞会时间。  

    4、节目具体安排  

    （1）19：00 播放背景音乐，礼仪小姐、工作人员、物品全部到位。  

    （2）19：30 礼仪小姐引导嘉宾入座。  

    （3）20：00 主持人宣布仪式开始，介绍出席领导、嘉宾及新闻媒体。  

    （4）20：30 第一个节目。（开场舞）  

    （5）20：35 总经理致词。  

    （6）20：40 嘉宾代表致词。  

    （7）20：45 第二个节目。（唱歌）  

    （8）20：50 播放华海酒店五年历程回顾。（专人讲诉、投影仪播放

照片和短片）  

    （9）21：00 第三个节目。（舞蹈）  

    （10）21：05 游戏。（现场抽奖）  

    （11）21：15 自由舞会。  

    （12）23：00 酒会结束。  

    5、备选节目类  

    （1）迎宾音乐（入场音乐）：《拉德斯基进行曲》、《迎宾曲》、《欢送

百学须先立志。——朱熹



                                      
                           

进行曲》。  

    （2）开场音乐：《开门红》、《喜洋洋》、《D大调加农》。  

    （3）抽奖音乐：《欢乐颂》。  

    （4）自由舞会音乐：《茉莉花》、《二泉映月》、《雨中旋律》、《花儿与

少年》。  

    （5）退场音乐：《回家》、《欢乐颂》等欢快，轻松，营造再见与祝福

的氛围。  

    6、酒会后期工作  

    （1）各接送车送行重要人员。  

    （2）收拾物品并整理总结。  

    （3）会务记录整理与总结。  

    （4）照片、录像整理。  

    八、各部门协助工作  

    （一）策划服务部  

    1、负责户外巨幅、票券、电梯、水牌、酒店网站、短信平台的设计。  

    2、负责设计制作所有客户的邀请函。  

    3、宴会厅横幅内容：“华海酒店开业 xx周年盛典庆祝酒会”。  

    4、设计舞台背景：“华海酒店开业 xx周年盛典庆祝酒会”。  

    5、旋转门横幅：“热烈恭贺华海酒店开业 xx周年”。  

    6、酒店前车坪布置：置一个拱门和四个空飘气球。  

海纳百川，有容乃大；壁立千仞，无欲则刚。——林则徐



                                      
                           

    7、酒店大门正上方放置八个条幅。（可做祝贺单位广告）  

    8、多功能厅门上方悬挂“贺”字。  

    9、负责舞会现场的拍摄工作。  

    10、负责临时布置及现场其他工作。  

    （二）行政人事部  

    1、负责组织协调舞会当天的人力资源分配。  

    2、组织客户服务队人员做好舞会现场的互动工作。  

    3、提前落实好酒店周年庆当天出席人员名单。  

    （三）餐饮部  

    1、邀请旅游机构负责人，酒店 VIP 客户。（提前三天落实好名单）；  

    2、负责酒会的食物与饮料；  

    3、现场以酒会形式做好摆设；  

    4、负责酒会现场的接待与服务工作。  

    （四）保安部  

    1、保证整个活动的安全工作，安排多名保安做好现场秩序的维护工

作；  

    2、负责临时布置及会场其他工作。  

    （五）成立活动筹备小组  

    1、小组成员由酒店管理层组成，负责活动的策划与执行；  

    2、是贵宾的邀请、新闻媒体的联系、后勤保障人员、贵宾的接待工

英雄者，胸怀大志，腹有良策，有包藏宇宙之机，吞吐天地之志者也。——《三国演义》



                                      
                           

作总指挥。  

    3、负责外聘人员。（如：舞狮表演队伍、歌手、主持人、军乐队）  

酒店店庆活动方案 第 6篇 

    一、活动目的  

    庆祝 xx 酒店发展有限公司成立十三周年店庆，树公民企业新形象，

提高 xx酒店的美誉度，并借此机会回馈新老朋友。  

    二、活动主题  

    予我十三年宁静志远又一朝(继往开来十三周年庆)  

    三、活动时间  

    20xx 年 5月 18 日——20xx 年 6月 18 日  

    四、活动具体内容  

    活动一：零点消费大赠送：  

    单桌消费：  

    1)消费满 101 元以上，送：38 元餐饮代金券+20 元客房券+公民贵宾

扑克牌壹副;  

    2)消费满 300 元以上，送：48 元餐饮代金券+20 元客房券+公民贵宾

扑克牌壹副;  

    3)消费满 500 元以上，送：48 元餐饮代金券+20 元客房券+公民精美

太阳伞壹把+公民贵宾扑克牌壹副;  

    4)消费满 800 元以上，送：68 元餐饮代金券+20 元客房券+公民精美

非淡泊无以明志，非宁静无以致远。——诸葛亮



                                      
                           

太阳伞壹把+公民贵宾扑克牌壹副;  

    活动二：公民花园、宴席乐园(食在公民、乐在公民)  

    1、餐厅婚宴、乔迁宴、生日宴、满月宴优惠活动;  

    1)宴席满 10 桌，送：300 元代金券;  

    2)宴席满 20 桌，送：600 元代金券;  

    3)宴席满 30 桌，送：900 元代金券  

    2、联手三大酒水供应商、同贺店庆、共同酬宾;(提供超市平价白酒、

啤酒、饮料)  

    1)口子窖：二星口子窖、三星口子窖买壹件赠送 2升饮料壹件;  

    2)关公坊：六年关公坊、精品关公坊买壹件赠送 2 升饮料(百事或雪

碧)壹件;  

    3)黄鹤楼：二星黄鹤楼、三星黄鹤楼买壹件赠送 2.5 升饮料壹件。  

    活动三：客房优惠  

    1)凡入住本店客人每间均赠送 20 元餐厅消费券壹张+贵宾扑克牌壹

副;  

    2)棋牌室特惠 10 元/时，101 元封顶;  

    3)四楼单间特价房 70元/间。  

    活动四：随园、花园携手共庆、真情大奉送  

    1)凡在 5 月 18 日—6 月 18 日期间，在随园会馆消费满 500 元送 48

元(以此类推)+花园店客房 20 元代金券贰张  

天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿其体肤，空乏其身，行拂乱其所为。——《孟子》



                                      
                           

    2)凡在随园会馆消费的客人每桌均赠送贵宾扑克牌壹副。  

    活动五：公民公益大讲堂  

    为更好的服务公民的贵宾客户，届时会特邀国内顶尖大师亲临我店授

课，对公民会员进行服务，提供大家感兴趣课程。  

    a、x老师讲授“魅力女性”;  

    b、其它课程待定，如：儒家教育、三字经、易经等。  

酒店店庆活动方案 第 7篇 

    一、活动主题：  

    冬季阳光，温暖假日。  

    二、活动目的：  

    1、宣传阳光假日酒店，营造声势、树立品牌、塑造形象；  

    2、经济价值、社会价值创新高，增加其知名度与影响力；  

    3、为阳光假日酒店聚集人气，利用有效、强大的宣传攻势，形成强

大的宣传焦点，形成在传媒心目中的公关体系；  

    三、活动前期宣传：  

    1、媒体选择：《新乡日报》《平原晚报》《新生活》杂志社、出租车媒

体、公交车身广告、站牌广告；  

    2、媒体作用：邀请各媒体对阳光假日酒店进行全方位的报道，配合

户外广告让全新乡大部分的人都对阳光假日酒店有一定的了解；  

    3、媒体宣传实施方案：  

君子忧道不忧贫。——孔丘



                                      
                           

    A：活动当天，请主打媒体《新乡日报》《平原晚报》《新生活》杂志

在醒目位置，大版面（最少 1/3 版面）对整个活动进行的报道，并深入挖

掘其潜在的新闻价值，后续连续报道，形成阳光假日酒店成为新乡市民的

话题焦点；  

    B：在公交车车身上、公交站广告牌上、出租车广告运用栩栩如生的

广告画面向社会公布酒店活动喜庆气氛以及品牌传播，广告突出气势和时

尚元素，公交站广告牌要选择繁华路段（如：火车站、步行街口等），要

体现酒店特色、大气；发布时间：xx 年 11 月 20 日至 xx 年 12 月 20 日；  

    4、其它附加实施方案：  

    A：彩色宣传页夹报发行，发布内容包括酒店装饰、酒店布局、  

    服务特点（婚宴送婚房、特色年夜饭、活动期内进店客人 9折优惠等）、

开展有奖销售、免费接送、赠送小礼品等活动；  

    注：夹报发行覆盖面广、目标客户群明确，有噱头必会引起公众的关

注，且会尝试在店庆当天参加活动，由此达到宣传的效果；  

    夹单媒体：《新乡日报》《平原晚报》  

    发布数量：3万份  

    发布时间：xx 年 11 月 29 日——xx 年 12 月 3日  

    B：店庆当天请《新乡日报》《平原晚报》《新生活》杂志社的记  

    者出席，并对当天的活动进行采访和报道；  

    C：贵宾邀请与贵宾礼品；  

博观而约取，厚积而薄发。——苏轼
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