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01.创业指导服务内容
创业指导服务提供的帮助内容



创业导师的资源支持

人脉资源

提供创业所需的人脉资源

市场调研

帮助进行市场调研和分析

创业资金

提供创业资金的获取渠道

资源支持



02 03

了解目标市场需求和竞争环境

市场分析

01

明确产品的特点和目标客户群

体

产品定位

制定可行的财务预算和盈利模

式

财务规划

商业计划撰写

商业计划撰写 - 制定成功路线



目标市场分析 了解你的目标客户和他们的需求

竞争对手分析 了解你的竞争对手和他们的策略

市场趋势分析 了解市场发展趋势和未来预测

市场研究的重要性

市场研究



02.介绍创业指导服务
创业指导服务的定义与目的



创业指导服务的重要性
1 通过导师的帮助建立有价值的商业联系和合作机会

2 帮助创业学生获取必要的资金、人力和设备

3 为创业学生提供实用的商业知识和经验

提供专业知识

提供资源支持

建立创业网络

创业导师的重要性



回答学生创业过程中的问题和困惑。

解答疑惑
向学生提供实用的建议和指导。

提供建议
帮助学生发展创业所需的技能和能力。

培养技能

提供全面的指导

创业导师的目标



创业导师的角色与责任

帮助学生了解创业指导服务的含义和目标 

- 帮助学生了解创业指导服务的含义和目

标

定义和目的

介绍创业过程中可能遇到的问题和难题

面临的挑战和困难

指导学生根据自身背景和经验进行创业规

划

考虑专业背景

什么是创业指导服务？



03.建立创业网络的方法
建立创业网络的方法与途径



利用社交媒体的时间管理

参与专业社群

加入相关创业社群，与同行交
流和学习经验

定期更新内容

保持持续的活跃度，吸引更多
潜在合作伙伴和客户

选择社交媒体平台

根据目标受众和创业领域选择
合适的社交媒体平台

社交媒体拓展



与行业内的专业人士进行面对面

交流

创业活动和组织

行业交流会01

参加比赛获得曝光机会和创业资

金

创业竞赛02

与创业者分享经验和知识的平台

创业研讨会03

参加创业活动和组织
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